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REGULAMENTUL (UE) NR. 446/2011 AL COMISIEI
din 10 mai 2011

de instituire a unei taxe antidumping provizorii la importurile de
anumiti alcooli grasi si amestecurile lor originare din India,
Indonezia si Malaysia

COMISIA EUROPEANA,
avand in vedere Tratatul privind functionarea Uniunii Europene,

avand in vedere Regulamentul (CE) nr. 1225/2009 al Consiliului din
30 noiembrie 2009 privind protectia impotriva importurilor care fac
obiectul unui dumping din partea tarilor care nu sunt membre ale Comu-
nitatii Europene (') (denumit in continuare ,regulamentul de bazd”), in
special articolul 7,

dupa consultarea comitetului consultativ,

intrucat:

1. PROCEDURA
1.1. Deschiderea procedurii

(1)  La 13 august 2010, Comisia Europeand (denumitd in continuare
»Comisia”) a anuntat, printr-un aviz publicat in Jurnalul Oficial
al Uniunii Europene (*>) (denumit in continuare ,avizul de
deschidere”), deschiderea unei proceduri antidumping privind
importurile de anumiti alcooli grasi si amestecurile lor
(denumite in continuare ,,produsul care face obiectul anchetei”)
originare din India, Indonezia si Malaysia (denumite in continuare
Htarile in cauza”).

(2)  Procedura antidumping a fost deschisd in urma unei plangeri
depuse la 30 iunie 2010 de catre doi producatori din Uniune,
Cognis GmbH si Sasol Olefins & Surfactants GmbH (denumiti
in continuare ,reclamantii”’). Ambele societati sus-mentionate
sunt constituite conform legislatiei germane si detin unitati de
productie in Germania, Franta si Italia. Aceste doud societati
reprezintd o proportie majord, in acest caz de peste 25 %, din
productia totala a Uniunii de produs care face obiectul anchetei.
Plangerea cuprindea elemente de proba prima facie referitoare la
existenta dumpingului in ceea ce priveste produsul sus-mentionat
originar din tarile in cauza, precum si a unui prejudiciu material
care rezultd din acesta, elemente considerate ca fiind suficiente
pentru a justifica deschiderea unei proceduri.

1.2. Partile vizate de procedura

(3)  Reclamantii, alti producatori cunoscuti din cadrul Uniunii, impor-
tatorii/comerciantii si utilizatorii cunoscuti ca fiind interesati,
producatorii-exportatori cunoscuti si reprezentantii tdrilor expor-
tatoare in cauza, au fost anuntati in mod oficial de catre Comisie
cu privire la deschiderea procedurii. Partilor interesate 1i s-a oferit
posibilitatea de a-si face cunoscute in scris punctele de vedere si
de a solicita o audiere pana la termenul fixat in avizul de
deschidere.

(4)  Au fost audiate toate partile interesate care au solicitat acest lucru
si care au demonstrat cd existd motive speciale pentru a fi
audiate.

(1) JO L 343, 22.12.2009, p. 51.
() JO C 219, 13.8.2010, p. 12.
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Avand in vedere numdrul mare de importatori identificati in
reclamatie, in avizul de deschidere s-a luat in considerare esan-
tionarea importatorilor, in conformitate cu articolul 17 alineatul
(1) din regulamentul de bazad. Patru importatori au furnizat infor-
matiile solicitate si au fost de acord sa fie inclusi in esantion in
termenul stabilit in avizul de deschidere. Avand 1n vedere
numarul scdzut de importatori care s-au ficut cunoscuti, s-a
hotarat sd nu se recurga la esantionare.

Comisia a trimis chestionare producatorilor-exportatori, produca-
torilor din Uniune, importatorilor si tuturor utilizatorilor si furni-
zorilor cunoscuti ca fiind interesati, precum si tuturor celorlalte
parti interesate care au solicitat acest lucru in termenele stabilite
in avizul de deschidere.
Au fost primite raspunsuri la chestionare de la cinci producatori
din Uniune, doi importatori, 21 de utilizatori din Uniune, doi
producdtori-exportatori din India, doi producatori-exportatori din
Indonezia si comerciantii lor afiliati, precum si de la trei produ-
catori-exportatori din Malaysia si comerciantii lor afiliati.
Comisia a cercetat si verificat toate informatiile pe care le-a
considerat necesare pentru determinarea preliminarda a
dumpingului, a prejudiciului care rezultd din acesta si a inte-
resului Uniunii. S-au efectuat vizite de verificare la sediile urma-
toarelor societati:
(a) Producatori din Uniune:

— Cognis GmbH, Germania

— Cognis France S.A.S., Franta

— Sasol Olefins & Surfactants GmbH, Germania
(b) Importatori din Uniune:

— Oleo solutions Ltd, Regatul Unit
(c¢) Utilizatori din Uniune:

— Henkel AG & Co., Germania

— PCC Rokita SA, Polonia

— Procter & Gamble International Operations SA, Elvetia

— Unilever, Tarile de Jos

— Zshimmer & Schwarz italiana SpA, Italia
(d) Producatori-exportatori din India:

— Godrej Industries Limited, Mumbai si Taluka Valia

— VVF Limited, Mumbai

(e) Producatori-exportatori din Indonezia:

— P.T. Ecogreen Oleochemicals si societatile sale afiliate,
Batam, Singapore, Dessau

— P.T. Musim Mas si societitile sale afiliate, Medan,
Singapore, Hamburg

(f) Producatori-exportatori din Malaysia:

— Fatty Chemical Malaysia Sdn. Bhd. si societatile sale
afiliate, Prai, Emmerich
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— KL-Kepong Oleomas Sdn. Bhd. si societatea sa afiliata,
Petaling Jaya, Hamburg

— Emery Oleochemicals Sdn. Bhd., Telok Panglima Garang.

1.3. Perioada de ancheta

Ancheta privind dumpingul si prejudiciul a vizat perioada 1 iulie
2009-30 iunie 2010 (denumita in continuare ,perioada de
anchetd” sau ,,PA”). Examinarea tendintelor relevante pentru
evaluarea prejudiciului a vizat perioada cuprinsd intre 1 ianuarie
2007 si sfarsitul perioadei de anchetd (denumita in continuare
,perioada luata in considerare”).

2. PRODUSUL IN CAUZA SI PRODUSUL SIMILAR
2.1. Produsul in cauza

Produsul in cauza este reprezentat de alcooli grasi saturati avand
lungimi ale lantului de atomi de carbon de C8, C10, C12, Cl14,
C16 sau Cl18 (farda a include izomerii cu catena ramificatd),
incluzand alcooli grasi saturati individuali (denumiti si ,,monoca-
tenari”’) si amestecuri care contin predominant o combinatie de
lanturi de atomi de carbon avand lungimea de C6-C8, C6-C10,
C8-C10, C10-C12 (categorizate adesea ca C8-C10), amestecuri
care contin predominant o combinatie de lanturi de atomi de
carbon avand lungimea de C12-Cl14, C12-Cl6, C12-C18, Cl4-
C16 (categorizate adesea ca C12-C14) si amestecuri care contin
predominant o combinatie de lanturi de atomi de carbon avand
lungimea de C16-C18, provenind din India, Indonezia si
Malaysia (denumit in continuare ,,produsul care face obiectul
anchetei”) si incadrandu-se 1n prezent la codurile NC
ex 2905 16 85, 2905 17 00, ex 2905 19 00 si ex 3823 70 00.

Produsul care face obiectul anchetei constituie un produs inter-
mediar produs din surse naturale (oleo-chimice) sau sintetice
(petrochimice), precum grasimile si uleiurile naturale, titeiul,
gazul natural, lichidele din gaze naturale si carbunele. Acesta
este utilizat mai ales ca materie prima pentru producerea de
sulfati, etoxilati si eter sulfati de alcooli grasi (asa-numitii
agenti tensioactivi). Agentii tensioactivi sunt utilizati la fabricarea
de detergenti, produse de menaj, produse de curatare si produse
de ingrijire personala.

2.2. Produsul similar

S-a constatat ca produsul exportat in Uniune din India, Indonezia
si Malaysia, produsul fabricat si vandut pe piata internd a acestor
tari, precum si produsul fabricat si vandut In Uniune de catre
producatorii din Uniune au aceleasi caracteristici fizice si
tehnice de baza si aceleasi utilizari. Prin urmare, aceste produse
sunt considerate, in mod provizoriu, ca fiind similare in sensul
articolului 1 alineatul (4) din regulamentul de baza.

in timpul desfisurdrii anchetei, anumite parti au afirmat ca unul
dintre reclamanti a produs, in una dintre unitdtile sale de
productie, un produs continand izomeri cu catend ramificata
care nu intrd in domeniul acoperit prin definitia produsului si
ca, prin urmare, un astfel de produs nu ar trebui sa fie luat in
considerare in calitate de produs similar. Se concluzioneaza in
mod provizoriu ca aceastd afirmatie este justificatd si, prin
urmare, datele referitoare la acest producator nu au fost utilizate
in cadrul examinarii prejudiciului. Ar trebui precizat faptul ca, din
acelasi motiv, doua alte societiti, dintre care o societate
cooperantd la anchetd, au fost excluse din definitia industriei
din Uniune.
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3. DUMPINGUL
3.1. India
3.1.1. Valoarea normala

Pentru determinarea valorii normale, s-a stabilit mai intai pentru
fiecare producdtor-exportator in parte daca volumul total al
vanzarilor sale interne de produs similar catre clienti independenti
este reprezentativ in comparatie cu volumul sau total de vanzari
la export catre Uniune. In conformitate cu articolul 2 alineatul (2)
din regulamentul de baza, vanzdrile interne sunt considerate
reprezentative In cazul In care volumul total al vanzarilor
interne reprezintd cel putin 5 % din volumul total al vanzarilor
produsului in cauza in Uniune. S-a constatat ca vanzarile globale
de produs similar realizate de fiecare producator-exportator pe
piata internd sunt reprezentative.

Pentru fiecare tip de produs vandut de catre un producator-
exportator pe piata sa internd si despre care s-a constatat ca
este direct comparabil cu tipul de produs vandut la export catre
Uniune, s-a stabilit daca vanzarile interne sunt suficient de repre-
zentative in sensul articolului 2 alineatul (2) din regulamentul de
baza. Vanzdrile interne ale unui anumit tip de produs au fost
considerate ca fiind suficient de reprezentative atunci cand, in
cursul perioadei de ancheta, volumul total al vanzarilor interne
ale acestui tip de produs realizate de catre producatorul-exportator
in cauza catre clientii independenti a reprezentat cel putin 5 %
din volumul sau total de vanzari ale tipului de produs comparabil
exportat citre Uniune.

S-a examinat, de asemenea, dacd vanzdrile interne ale fiecarui tip
de produs ar putea fi considerate ca fiind realizate in cadrul
operatiunilor comerciale normale, conform articolului 2 alineatul
(4) din regulamentul de bazad. Examinarea s-a realizat prin
stabilirea proportiei de vanzari interne catre clienti independenti
de pe piata interna care erau profitabile pentru fiecare tip de
produs in cauza exportat pe durata perioadei de ancheta.

Pentru tipurile de produs ale caror vanzari (ca volum) pe piata
internd a tipului de produs respectiv s-au realizat, in proportie de
peste 80 %, la preturi care erau superioare costului si al caror pret
de vanzare mediu ponderat pentru acel tip a fost egal cu sau mai
mare decat costul unitar de productie, valoarea normald, pentru
fiecare tip de produs, a fost determinatd ca fiind media ponderata
a preturilor interne reale ale tuturor vanzarilor tipului de produs in
cauzd, indiferent daca aceste vanzari au fost sau nu profitabile.

in cazul in care volumul de vanziri profitabile ale unui tip de
produs a reprezentat 80 % sau mai putin din volumul total al
vanzarilor acelui tip de produs sau atunci cand pretul mediu
ponderat pentru acel tip era mai mic decdt costul unitar de
productie, valoarea normald a fost stabilita pe baza pretului
intern real, calculat ca pret mediu ponderat numai pentru
vanzarile interne profitabile ale acelui tip de produs, in cursul
perioadei de ancheta.

3.1.2. Pretul de export

Ambii producitori-exportatori din India au exportat produsul in
cauza direct catre clienti independenti din Uniune. Prin urmare,
preturile de export au fost stabilite pe baza preturilor efectiv
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platite sau care urmeaza sa fie platite de catre acesti clienti inde-
pendenti pentru produsul in cauza, in conformitate cu articolul 2
alineatul (8) din regulamentul de baza.

3.1.3. Comparatia

Valoarea normala si pretul de export ale producatorilor-expor-
tatori au fost comparate pe o baza franco fabrica.

In scopul asigurdrii unei comparatii echitabile intre valoarea
normald si pretul de export, s-a tinut seama, in mod cores-
punzator, sub forma de ajustari, de diferentele care afecteaza
preturile si comparabilitatea acestora, In conformitate cu
articolul 2 alineatul (10) din regulamentul de baza. Pe aceastd
baza, s-au luat in considerare, in cazul in care erau aplicabile si
justificate, ajustdri pentru diferente legate de impozitele indirecte,
costurile de transport, asigurari, manipulare, incarcare, costurile
auxiliare, costurile de ambalare, costurile de credit si comisioane.

Ambii producatori-exportatori au afirmat ca vanzarile lor catre
unul dintre reclamantii din Uniune In cursul PA ar trebui
excluse din calculul marjei de dumping, intrucat vanzarile
respective au fost efectuate in cantititi semnificative si la
preturi deosebit de negociate. Cu toate acestea, nu existd niciun
temei juridic in baza caruia astfel de exporturi ale produsului in
cauzd sd nu fie luate in considerare pentru calcularea
dumpingului. Prin urmare, argumentele celor doi producatori-
exportatori sunt respinse.

Ambii producatori-exportatori au solicitat o ajustare in temeiul
conversiei monetare argumentand cd, Incepand din noiembrie
2009, rupia indiana (INR) a suferit o apreciere semnificativa
fata de euro (EUR), ceea ce ar avea un efect de denaturare a
calculelor privind dumpingul. in baza acestui argument privind
vanzarile efectuate in EUR incepand din ianuarie 2010, s-a
solicitat ca, in vederea conversiei valorii vanzarilor respective
in INR, cursul de schimb aplicabil lunii in cursul careia
vanzarile fusesera efectuate sd fie inlocuit cu cursul de schimb
in vigoare cu doua luni in urma. Articolul 2 alineatul (10) litera
(j) prevede ajustarea in baza conversiei monetare in anumite
circumstante. Cu toate acestea, trebuie precizat faptul ca apre-
cierea INR nu s-a produs decit in a doua jumitate a PA. in
plus, cele douda societdti indiene au marit in mod frecvent
preturile aplicabile principalilor lor clienti din Uniune in cursul
acestei perioade, intr-un ritm destul de regulat, iar preturile prac-
ticate in Uniune de catre reclamanti au inregistrat, de asemenea, o
crestere constantd in cea de-a doua jumatate a PA. Prin urmare,
nu existd dovezi clare potrivit cdrora aprecierea INR nu s-a
reflectat in acelasi timp si in preturile aplicate de catre produ-
catorii-exportatori indieni clientilor lor din UE sau a avut un efect
penalizator excesiv asupra calculelor privind dumpingul. Argu-
mentele prezentate de catre cele doud societdti au fost, asadar,
respinse.

3.1.4. Marja de dumping

in conformitate cu articolul 2 alineatele (11) si (12) din regula-
mentul de baza, marjele de dumping pentru producatorii-expor-
tatori indieni cooperanti au fost stabilite pe baza unei comparatii
intre valoarea normald medie ponderata si pretul de export mediu
ponderat.
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Pe baza informatiilor puse la dispozitie de catre reclamant si de
catre producatorii-exportatori indieni cooperanti si ludnd in consi-
derare informatiile statistice disponibile, In India nu mai exista
alti producdtori ai produsului in cauza. Prin urmare, marja de
dumping la scard nationald pentru India a fost fixatd la acelasi
nivel ca marja cea mai ridicatd constatatd pentru un producator-
exportator cooperant.

Din aceste motiv, marjele de dumping provizorii exprimate ca
procent din pretul CIF la frontiera Uniunii, inainte de plata
taxelor vamale, sunt urmatoarele:

Societatea Marj;rjjizili?;pmg
Godrej Industries Limited 9.3 %
VVF Limited 4,8 %
Toate celelalte societati 9.3 %

3.2. Indonezia
3.2.1. Valoarea normala

Pentru determinarea valorii normale, s-a stabilit mai intdi pentru
fiecare producdtor-exportator in parte daca volumul total al
vanzarilor sale interne de produs similar catre clienti independenti
este reprezentativ in comparatie cu volumul sau total de vanzari
la export catre Uniune. in conformitate cu articolul 2 alineatul (2)
din regulamentul de baza, vanzdrile interne sunt considerate
reprezentative in cazul in care volumul vanzarilor interne totale
reprezintd cel putin 5 % din volumul total al vanzarilor
produsului in cauza in Uniune. S-a constatat ca vanzarile
globale de produs similar realizate de fiecare producator-
exportator pe piata interna sunt reprezentative.

Pentru fiecare tip de produs vandut de catre un producator-
exportator pe piata sa interna si despre care s-a constatat ca
este direct comparabil cu tipul de produs vandut la export catre
Uniune, s-a stabilit daca vanzarile interne sunt suficient de repre-
zentative in sensul articolului 2 alineatul (2) din regulamentul de
baza. Vanzdrile interne ale unui anumit tip de produs au fost
considerate ca fiind suficient de reprezentative atunci cand, in
cursul perioadei de ancheta, volumul total al vanzarilor interne
ale acestui tip de produs realizate de catre producatorul-exportator
in cauza catre clientii independenti a reprezentat cel putin 5 %
din volumul sau total de vanzari ale tipului de produs comparabil
exportat catre Uniune.

S-a examinat, de asemenea, daca vanzarile interne ale fiecarui tip
de produs ar putea fi considerate ca fiind realizate in cadrul
operatiunilor comerciale normale, conform articolului 2 alineatul
(4) din regulamentul de baza. Examinarea s-a realizat prin
stabilirea proportiei de vanzari interne catre clienti independenti
de pe piata interna care erau profitabile pentru fiecare tip de
produs in cauza exportat pe durata perioadei de ancheta.

Pentru tipurile de produs ale cdror vanzari (ca volum) pe piata
internd a tipului de produs respectiv s-au realizat, in proportie de
peste 80 %, la preturi care erau superioare costului si al caror pret
de vanzare mediu ponderat pentru acel tip a fost egal cu sau mai
mare decat costul unitar de productie, valoarea normald, pentru
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fiecare tip de produs, a fost determinatd ca fiind media ponderata
a preturilor interne reale ale tuturor vanzarilor tipului de produs in
cauzd, indiferent daca aceste vanzari au fost sau nu profitabile.

in cazul in care volumul de vanziri profitabile ale unui tip de
produs a reprezentat 80 % sau mai putin din volumul total al
vanzarilor acelui tip de produs sau atunci cand pretul mediu
ponderat pentru acel tip era mai mic decat costul unitar de
productie, valoarea normald a fost stabiliti pe baza pretului
intern real, calculat ca pret mediu ponderat numai pentru
vanzarile interne profitabile ale acelui tip de produs, in cursul
perioadei de ancheta.

Atunci cand un producator-exportator nu a realizat vanzari interne
ale unui anumit tip de produs, valoarea normald a fost stabilita in
conformitate cu articolul 2 alineatul (3) din regulamentul de baza.

in momentul stabilirii valorii normale in conformitate cu
articolul 2 alineatul (3) din regulamentul de baza, sumele cores-
punzatoare costurilor legate de vanzari, cheltuielilor generale si
administrative, precum si profiturilor s-au bazat, in conformitate
cu partea introductivd a articolului 2 alineatul (6) din regula-
mentul de baza, pe datele efective privind productia si vanzarile
de produs similar, in cursul unor operatiuni comerciale normale,
ale producatorului-exportator.

3.2.2. Pretul de export

Producitorii-exportatori au efectuat vanzari la export in Uniune
fie direct catre clienti independenti, fie prin intermediul unor
societati comerciale afiliate situate in Singapore si in Uniune.

in cazul in care vanzarile la export citre Uniune s-au efectuat fie
direct catre clienti independenti din Uniune, fie prin intermediul
societatilor comerciale afiliate situate in Singapore, preturile la
export s-au stabilit pe baza preturilor platite efectiv sau care
urmeaza sa fie platite pentru produsul in cauza, in conformitate
cu articolul 2 alineatul (8) din regulamentul de baza.

in cazul in care vanzirile la export citre Uniune au fost efectuate
prin intermediul societdtilor comerciale afiliate situate in Uniune,
preturile de export au fost stabilite pe baza preturilor de prima
revanzare aplicate de catre acesti comercianti afiliati clientilor
independenti din Uniune, in conformitate cu articolul 2
alineatul (9) din regulamentul de baza.

3.2.3. Comparatia

Valoarea normala si pretul de export ale producatorilor-expor-
tatori au fost comparate pe o baza franco fabrica.

In scopul asigurdrii unei comparatii echitabile intre valoarea
normald si pretul de export, s-a tinut seama, in mod cores-
punzator, sub forma de ajustari, de diferentele care afecteaza
preturile si comparabilitatea acestora, in conformitate cu
articolul 2 alineatul (10) din regulamentul de baza. Pe aceastd
bazd, s-au luat in considerare, in cazul in care erau aplicabile si
justificate, ajustari pentru diferente legate de impozitele indirecte,
costurile de transport, asigurari, manipulare, incarcare, costurile
auxiliare, costurile de ambalare, costurile de credit si comisioane.
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O societate a solicitat o ajustare in temeiul diferentelor legate de
caracteristicile fizice, pe motivul cd exporta catre UE produsul
care face obiectul anchetei atat sub forma solida, cat si sub forma
lichida, 1nsa pe piata interna nu il vinde decat sub forma solida,
iar preturile pentru acest produs sub forma lichida sunt mai mici
decat cele ale produsului sub forma solida. Cu toate acestea,
societatea nu a furnizat o cuantificare a ajustdrii respective. O
simpld comparatie a preturilor de export ale produsului care
face obiectul anchetei sub forma solidda si sub forma lichida nu
poate constitui o baza de acordare a unei ajustari pentru diferente
legate de caracteristicile fizice. In plus, sistemul de contabilitate
al societdtii nu permite o separare adecvatd a diferentelor in
materie de costuri intre produsul respectiv sub forma solida si
sub forma lichida. Prin urmare, intrucat nu a existat nicio metoda
fiabila de calculare a unei potentiale ajustari, argumentul a trebuit
sa fie respins.

Reclamantii au afirmat cd in Indonezia costul energiei este
denaturat din cauza preturilor foarte scazute si subventionate ale
energiei. Cu toate acestea, reclamantii nu au furnizat nicio
informatie fundamentatd privind modul in care o asemenea dena-
turare a costului energiei utilizate pentru productia nationala si
exportatd ar afecta calcularea dumpingului. Prin urmare, afirmatia
a fost respinsa.

3.2.4. Marja de dumping

in conformitate cu articolul 2 alineatele (11) si (12) din regula-
mentul de baza, marjele de dumping pentru producatorii-expor-
tatori indonezieni cooperanti au fost stabilite pe baza unei
comparatii intre valoarea normald medie ponderata si pretul de
export mediu ponderat.

Pe baza informatiilor puse la dispozitie de catre reclamant si de
catre producatorii-exportatori indonezieni cooperanti si luand in
considerare informatiile statistice disponibile, in Indonezia nu mai
exista alti producatori ai produsului in cauza. Prin urmare, marja
de dumping la scara nationald pentru Indonezia a fost fixata la
acelasi nivel ca marja cea mai ridicatda constatata pentru un
producator-exportator cooperant.

Din aceste motiv, marjele de dumping provizorii exprimate ca
procent din pretul CIF la frontiera Uniunii, inainte de plata
taxelor vamale, sunt:

Societatea Marja de‘ durpping
provizorie
P.T. Ecogreen Oleochemicals 6,3 %
P.T. Musim Mas 7,6 %
Toate celelalte societati 7,6 %

3.3. Malaysia
3.3.1. Valoarea normala

Pentru determinarea valorii normale, s-a stabilit mai intdi pentru
fiecare producdtor-exportator in parte daca volumul total al
vanzarilor sale interne de produs similar catre clienti independenti
este reprezentativ in comparatie cu volumul sau total de vanzari
la export citre Uniune. In conformitate cu articolul 2 alineatul (2)
din regulamentul de bazad, vanzarile interne sunt considerate
reprezentative in cazul in care volumul total al vanzarilor
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(45)

(46)

(47

(48)

(49)

(50)

interne reprezintd cel putin 5 % din volumul total al vanzarilor
produsului in cauza in Uniune. Pentru doi dintre producatorii-
exportatori cooperanti s-a constatat cd vanzdrile globale de
produs similar realizate de producatorii-exportatori pe piata
interna sunt reprezentative. Pentru celdlalt producator-exportator
cooperant nu s-au constatat vanzari interne catre clienti inde-
pendenti in cursul PA.

Pentru fiecare tip de produs vandut de catre un producator-
exportator pe piata sa internd si despre care s-a constatat ca
este direct comparabil cu tipul de produs vandut la export catre
Uniune, s-a stabilit daca vanzarile interne sunt suficient de repre-
zentative in sensul articolului 2 alineatul (2) din regulamentul de
baza. Vanzdrile interne ale unui anumit tip de produs au fost
considerate ca fiind suficient de reprezentative atunci cand, in
cursul perioadei de ancheta, volumul total al vanzarilor interne
ale acestui tip de produs realizate de catre producatorul-exportator
in cauza catre clientii independenti a reprezentat cel putin 5 %
din volumul sau total de vanzari ale tipului de produs comparabil
exportat citre Uniune.

S-a examinat, de asemenea, dacd vanzdrile interne ale fiecarui tip
de produs ar putea fi considerate ca fiind realizate in cadrul
operatiunilor comerciale normale, conform articolului 2 alineatul
(4) din regulamentul de baza. Examinarea s-a realizat prin
stabilirea proportiei de vanzari interne catre clienti independenti
de pe piata interna care erau profitabile pentru fiecare tip de
produs in cauza exportat pe durata perioadei de ancheta.

Pentru tipurile de produs ale caror vanzari (ca volum) pe piata
internd a tipului de produs respectiv s-au realizat, in proportie de
peste 80 %, la preturi care erau superioare costului si ale caror
pret de vanzare mediu ponderat pentru acel tip a fost egal cu sau
mai mare decat costul unitar de productie, valoarea normala,
pentru fiecare tip de produs, a fost determinata ca fiind media
ponderatda a preturilor interne reale ale tuturor vanzarilor tipului
de produs in cauza, indiferent dacd aceste vanzari au fost sau nu
profitabile.

in cazul in care volumul de vanziri profitabile ale unui tip de
produs a reprezentat 80 % sau mai putin din volumul total al
vanzarilor acelui tip de produs sau atunci cand pretul mediu
ponderat pentru acel tip era mai mic decat costul unitar de
productie, valoarea normald a fost stabilita pe baza pretului
intern real, calculat ca pret mediu ponderat numai pentru
vanzarile interne profitabile ale acelui tip de produs, in cursul
perioadei de ancheta.

Atunci cand un producator-exportator nu a realizat vanzari interne
ale unui anumit tip de produs, valoarea normala a fost stabilitd in
conformitate cu articolul 2 alineatul (3) din regulamentul de baza.

in momentul stabilirii valorii normale in conformitate cu
articolul 2 alineatul (3) din regulamentul de baza, sumele cores-
punzatoare costurilor legate de vanzari, cheltuielilor generale si
administrative, precum si profiturilor s-au bazat, In conformitate
cu partea introductiva a articolului 2 alineatul (6) din regula-
mentul de baza, pe datele efective privind productia si vanzarile
de produs similar, in cursul unor operatiuni comerciale normale,
ale producatorului-exportator.
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(51)

(52)

(53)

(54

(55)

(56)

(57)

Pentru producdtorul-exportator care nu a realizat vanzari interne
in cursul PA, sumele corespunzatoare costurilor legate de vanzari,
cheltuielilor generale si administrative, precum si profiturilor s-au
bazat, in conformitate cu articolul 2 alineatul (6) litera (a) din
regulamentul de bazd, pe media ponderatd a sumelor reale
stabilite pentru ceilalti doi producatori-exportatori care fac
obiectul anchetei in ceea ce priveste productia si vanzarile de
produs similar pe piata din Malaysia.

3.3.2. Pretul de export

Producatorii-exportatori au efectuat vanzari la export in Uniune
fie direct catre clienti independenti, fie prin intermediul unor
societati afiliate stabilite in Uniune.

Atunci cand vanzarile la export catre Uniune au fost realizate
direct catre clienti independenti din Uniune, preturile de export
au fost stabilite pe baza preturilor efectiv platite sau care urmeaza
sa fie platite pentru produsul in cauzd, in conformitate cu
articolul 2 alineatul (8) din regulamentul de baza.

in cazul in care vanzirile la export citre Uniune au fost efectuate
prin intermediul societdtilor afiliate situate in Uniune, preturile de
export au fost stabilite pe baza preturilor de prima revanzare
aplicate de cdtre aceste societati afiliate clientilor independenti
din Uniune, in conformitate cu articolul 2 alineatul (9) din regu-
lamentul de baza.

3.3.3. Comparatia

Valoarea normala si pretul de export ale producatorilor-expor-
tatori au fost comparate pe o baza franco fabrica.

in scopul asigurdrii unei comparatii echitabile intre valoarea
normald si pretul de export, s-a tinut seama, in mod cores-
punzator, sub forma de ajustari, de diferentele care afecteaza
preturile si comparabilitatea acestora, In conformitate cu
articolul 2 alineatul (10) din regulamentul de baza. Pe aceastd
baza, s-au luat in considerare, in cazul in care erau aplicabile si
justificate, ajustari pentru diferente legate de costurile de
transport, asigurdri, manipulare, incarcare, costurile auxiliare,
costurile de ambalare si costurile de credit.

Un producator-exportator din Malaysia a afirmat ca societatea sa
afiliatd din Uniune este, de fapt, serviciul de export al fabri-
cantului. Pe aceasta baza, socictatea a declarat cd in cazul in
care, in conformitate cu articolul 2 alineatul (9) din regulamentul
de baza, ar fi efectuate ajustdri complete in temeiul cheltuielilor
legate de vanzare, al costurilor administrative si al altor cheltuieli
generale, precum si al profiturilor, acest lucru ar genera deduceri
excesive in momentul determindrii pretului franco fabrici. In
aceastd privintd, s-a constatat ca pentru clientii din Uniune au
fost emise facturi de catre societatea afiliatd, iar aceasta din
urmid a perceput plati din partea clientilor din Uniune. In plus,
se specifica faptul ca vanzarile realizate de catre societatea afiliata
au inclus o marja de profit. De asemenea, conturile financiare ale
comerciantului au ardtat cd a suportat costuri legate de vanzare,
costuri administrative si alte cheltuieli generale normale intre
import si revanzare. Prin urmare, se pare ca societatea afiliata
indeplineste, intr-adevar, functiile tipice ale unui importator. in
consecinta, afirmatia societatii a fost respinsa.
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(59)

(60)

(61)

(62)

(63)

In ceea ce priveste Malaysia, reclamantii au prezentat acelasi
argument privind costurile legate de energie ca cel prezentat in
considerentul (40) pentru Indonezia. Acest argument a trebuit, de
asemenea, sa fie respins din aceleasi motive.

3.3.4. Marja de dumping

in conformitate cu articolul 2 alineatele (11) si (12) din regula-
mentul de baza, marjele de dumping pentru producatorii-expor-
tatori cooperanti din Malaysia au fost stabilite pe baza unei
comparatii intre valoarea normald medie ponderatd si pretul de
export mediu ponderat.

Pe baza informatiilor puse la dispozitie de catre reclamant si de
catre producatorii-exportatori cooperanti din Malaysia si, luand 1n
considerare informatiile statistice disponibile, in Malaysia nu mai
exista alti producdtori ai produsului in cauza. Prin urmare, marja
de dumping la scard nationald pentru Malaysia a fost fixata la
acelasi nivel ca marja cea mai ridicatd constatatd pentru un
producator-exportator cooperant.

Din aceste motiv, marjele de dumping provizorii exprimate ca
procent din pretul CIF la frontiera Uniunii, inainte de plata
taxelor vamale, sunt:

Societatea Marja de dumping
provizorie
Fatty Chemical Malaysia Sdn. Bhd 13,8 %
KL-Kepong Oleomas Sdn. Bhd. 5,0 %
Emery Oleochemicals Sdn. Bhd 53 %
Toate celelalte societati 13,8 %

4. PREJUDICIUL
4.1. Definitia industriei din Uniune si a productiei Uniunii

in cursul PA, produsul similar a fost fabricat de citre doi produ-
catori cunoscuti si de cativa alti producatori foarte mici din
Uniune. Pentru a stabili productia totalda a Uniunii s-au utilizat
toate informatiile disponibile referitoare la producatorii din
Uniune, inclusiv informatiile furnizate in reclamatie si datele
colectate de la producatorii din Uniune 1Inainte si dupa
deschiderea anchetei. Pe aceastd baza, s-a estimat cd productia
totald a Uniunii era cuprinsd intre 400 000 si 500 000 de tone in
cursul PA. Producdtorii din Uniune care reprezinta productia
totala a Uniunii constituie industria din Uniune in sensul arti-
colului 4 alineatul (1) din regulamentul de baza.

Anumite parti interesate au declarat ca unul dintre reclamanti nu
ar trebui considerat ca facand parte din industria Uniunii,
deoarece societatea respectiva a importat produsul in cauza in
timpul PA. Cu toate acestea, s-a stabilit cd procentajul de
produs importat de aceasta societate din tarile in cauzd in
cursul PA este relativ mic si, prin urmare, neglijabil fata de
productia de produs similar a acesteia. in plus, aceste importuri
erau, in principal, de natura temporard. Prin urmare, se poate
confirma faptul cd@ activitatea principald a societdtii respective
este producerea si vanzarea in UE a produsului care face
obiectul anchetei, iar interesul sdu principal este acela al unui
producitor din Uniune. In consecinti, se stabileste in mod
provizoriu ca argumentul de mai sus nu este justificat.
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(65)

(66)

(67)
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(69)

4.2. Consumul la nivelul Uniunii

Consumul s-a stabilit pe baza vanzarilor totale realizate de
industria din Uniune pe piata Uniunii, pe baza utilizarii captive
si a importurilor totale (conform datelor Eurostat). Intrucat datele
Eurostat includ, de asemenea, alte produse decat produsul in
cauzd, au fost efectuate ajustarile corespunzatoare. Informatiile
sunt exprimate in indici (2007 = 100) din motive de confidentia-
litate.

Consumul la nivelul 2007 2008 2009 PA
Uniunii
Tone 100 102 97 102
Variatia anuald % 22 % - 4.8 % 4.6 %

Sursa: Eurostat, datele din cadrul plangerii si raspunsurile la chestionar.

in perioada luatd in considerare, consumul la nivelul Uniunii a
crescut cu 2 %. Mai intai, intre 2007 si 2008, consumul a crescut
cu 2,2 %, crestere care a fost urmata de o scadere cu 4,8 % in
perioada 2008-2009. Din 2009 pana la sfarsitul PA, consumul a
crescut din nou cu 4,6 %.

Criza economicd a contribuit la scaderea consumului incepand
din 2008, an in care utilizatorii produsului in cauza au inregistrat
o diminuare a cererii produselor lor. La inceputul PA, situatia de
pe piata a inceput sd se amelioreze usor, ceea ce a dus la o
crestere a cererii de produs In cauzd In comparatie cu prima
jumatate a anului 2009.

4.3. Importurile in Uniune din tirile vizate
4.3.1. Cumularea

Comisia a examinat oportunitatea efectudrii unei evaluari
cumulative a efectelor importurilor care fac obiectul unui
dumping din tarile in cauza pe baza criteriilor prevazute la
articolul 3 alineatul (4) din regulamentul de baza. Acest articol
prevede ca efectele importurilor unui produs provenit din doua
sau mai multe tari supuse simultan unor anchete antidumping nu
pot face obiectul unei evaluari cumulative decat (a) in cazul in
care marja de dumping stabilita in raport cu importurile provenite
din fiecare tard este superioara nivelului de minimis in sensul
articolului 9 alineatul (3) din regulamentul de baza si in cazul
in care volumul importurilor provenite din fiecare tard nu este
neglijabil si (b) in cazul in care o evaluare cumulativa a efectelor
importurilor este adecvatd, avand in vedere in vedere conditiile de
concurenta intre produsele importate si concurenta intre produsele
importate si produsul comunitar similar.

Marjele de dumping stabilite pentru importurile din fiecare dintre
tarile in cauza sunt superioare nivelului de minimis prevazut la
articolul 9 alineatul (3) din regulamentul de baza, respectiv 2 %
din preturile de export, iar volumul acestor importuri depaseste
pragul de 1 % din cota de piatd prevazutd la articolul 5 alineatul
(7) din regulamentul de baza.

Ancheta a aratat, in continuare, ca exista conditii de concurenta
similare intre produsele importate cu preturi de dumping, pe de o
parte, si intre produsele importate cu preturi de dumping si
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(70)

(1)

(72)

(73)

produsul similar, pe de alta parte. S-a constatat ca preturile medii
de import din toate tarile in cauza au scazut in cursul perioadei
luate in considerare si au inregistrat aceeasi evolutie. in afari de
aceasta, produsele care fac obiectul anchetei, importate din tarile
in cauzd erau similare din toate punctele de vedere, interschim-
babile si comercializate In Uniune prin retele comparabile si in
conditii comerciale similare, astfel incat concurau intre ele, dar si
cu produsul care face obiectul anchetei fabricat in Uniune.

Pe aceasta baza, s-a concluzionat in mod provizoriu ca sunt
intrunite toate conditiile pentru o evaluare cumulativd si ca
efectele importurilor care fac obiectul unui dumping, originare
din tarile in cauza trebuie, asadar, evaluate impreuna in scopul
analizarii prejudiciului.

4.3.2. Volumul, pretul si cota de piata a importurilor care fac
obiectul unui dumping, originare din tarile in cauzd

Importurile originare din 2007 2008 2009 PA
tarile in cauza
Tone 112 523 177 286 165 386 176 279
Indice: 2007 = 100 100 158 147 157
Variatia anuala % 57,6 % - 6,7 % 6,6 %
Cota de piata 2007 2008 2009 PA
Indice: 2007 = 100 100 154 151 154
Variatia anuald % 54,2 % - 2,0 % 1,9 %
Pret mediu (EUR/tona) 942 1017 837 882
Indice: 2007 = 100 100 108 89 94
Variatia anuald % 8 % - 18 % 5%

Sursa: Eurostat si raspunsuri la chestionare.

Volumul importurilor originare din tarile in cauza a crescut in
mod semnificativ cu 57 % 1In cursul perioadei luate in consi-
derare. Cea mai mare crestere s-a inregistrat intre 2007 si 2008,
perioada in care importurile au crescut cu 58 %. Apoi, importurile
au finregistrat o usoara scadere in 2009 si, ulterior, o noud
crestere, atingand nivelul din 2008 in cursul PA.

Preturile medii ale importurilor originare din tdrile in cauza au
fluctuat in mod semnificativ in timpul perioadei luate in consi-
derare, indicdind o scddere generalda de 6 %. Pe parcursul
perioadei luate in considerare, preturile medii ale importurilor
originare din tarile in cauza au fost intotdeauna inferioare celor
fixate de restul lumii si de cétre industria din Uniune, ceea ce a
generat o crestere a cotei de piatd a tarilor in cauza.

Cota de piatd a tarilor in cauza a crescut in mod semnificativ cu
54 % in cursul perioadei luate in considerare. Cea mai semnifi-
cativd crestere a fost Inregistratd intre 2007 si 2008. Importurile
au nregistrat o usoara scadere in timpul crizei economice, ceea ce
a generat o reducere cu 2 % a cotei de piatd a tdrilor in cauza
intre 2008 si 2009, procent recuperat Insd ulterior, inainte de
sfarsitul perioadei luate in considerare.
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(75)
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432.1. Subcotarea preturilor

in scopul analizei subcotdrii preturilor, preturile de vanzare medii
ponderate pe tip de produs practicate de catre industria din
Uniune in ceea ce priveste clientii independenti de pe piata
Uniunii, ajustate la nivelul franco fabricd, au fost comparate cu
preturile medii ponderate care corespund importurilor din tdrile in
cauza catre primul client independent de pe piata Uniunii,
stabilite pe o baza CIF si ajustate in mod corespunzator pentru
a tine cont de taxele vamale existente si de costurile ulterioare
importului. Compararea preturilor s-a realizat avand in vedere
tranzactii la acelasi nivel comercial, care au fost ajustate in
mod adecvat, cand a fost necesar, si dupa deducerea rabaturilor
si a reducerilor. Rezultatele compararii, exprimate ca procentaj
din preturile de vanzare ale industriei din Uniune in cursul
perioadei de anchetd, au indicat existenta unor importante marje
de subcotare a preturilor (pana la 16 %). Aceste marje demons-
treazd presiunea asupra preturilor exercitatd de importurile din
tarile in cauza pe piata Uniunii.

Marjele de subcotare se stabilesc, pentru fiecare tard in cauza,
dupd cum urmeaza:

Tara Marja de subcotare
India dela—0,51a 16 %
Indonezia dela— 12,1 1a—-3,2 %
Malaysia de la — 10,4 la 15,1 %

4.4. Situatia economici a industriei din Uniune (')
4.4.1. Observatii preliminare

in conformitate cu articolul 3 alineatul (5) din regulamentul de
bazd, examinarea impactului importurilor care fac obiectul unui
dumping asupra industriei din Uniune a cuprins o evaluare a
tuturor indicatorilor economici pentru evaluarea situatiei industriei
din Uniune din anul 2007 pana la sfarsitul PA.

4.4.2. Productia, capacitatea de productie si gradul de utilizare
a capacitdtii de productie

Productia ipdustriei din 2007 2008 2009 PA
Uniune

Indice: 2007 = 100 100 90 77 83

Capacitatea Aindustriei din 2007 2008 2009 PA
Uniune

Indice: 2007 = 100 100 109 103 98

Gradul de uilizare a 2007 2008 2009 PA

capacitatii de productie
Indice: 2007 = 100 100 83 75 85

Sursa: Raspunsuri la chestionar.

(") Informatiile se bazeaza pe datele verificate comunicate de industria din

uniune in raspunsurile la chestionar si sunt exprimate in indici (2007 =
100) sau intr-un interval, in cazul in care este necesar sa se pastreze confi-
dentialitatea.
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Din 2007 pana in 2009, productia Uniunii a scazut in mod semni-
ficativ cu 23 %, apoi a inregistrat o usoara crestere intre anul
20009 si sfarsitul PA, ceea ce reprezintd o scadere globala de 17 %
in perioada luata in considerare. Ar trebui precizat faptul ca, desi
consumul la nivelul Uniunii a scazut cu 5 % intre 2008 si 2009,
productia industriei din Uniune a scazut si mai mult, respectiv cu
15 %, si nu a beneficiat de pe urma redresarii inregistrate de
consumul din Uniune in cursul PA.

Capacitatea de productie a industriei din Uniune a scazut cu
aproximativ 2 % in cursul perioadei luate in considerare. Dupa
ce a inregistrat o crestere de circa 9 % in 2008, capacitatea a
scazut in anii urmatori, ceea ce a generat o reducere globald de
2 % 1in cursul perioadei luate in considerare.

Cu toate acestea, odatd cu scaderea volumelor de productie,
utilizarea capacitatii disponibile a scazut cu 15 % 1in cursul
perioadei luate In considerare. Cea mai importantd scadere a
fost inregistratd in 2009, in timpul crizei economice generale si
a fost urmata de o usoard crestere in timpul PA.

4.4.3. Vinzari §i cote de piatda

Cifrele referitoare la vanzari din tabelul de mai jos corespund
volumului si valorii vanzarilor realizate catre primul client inde-
pendent pe piata Uniunii.

Volumul de vanzari catre

clienti independenti din 2007 2008 2009 PA
UE
Indice: 2007 = 100 100 85 79 82
Variatia anuala % - 154 % | — 6,5 % 43 %
Valoarea vanzarilor citre
clienti independenti din 2007 2008 2009 PA
UE (EUR)

Indice: 2007 = 100 100 102 85 88
Variatia anuald % 1,6 % - 16,6 % 3,9 %
Cota de 'pia'gﬁ a industriei 2007 2008 2009 PA

din Uniune
Indice: 2007 = 100 100 88 87 88

Sursa: Eurostat si raspunsuri la chestionare.

Volumele de vanzari si cota de piata au scazut intre 2007 si PA
cu 18 % si, respectiv, 12 %. La inceputul perioadei luate in
considerare, intre 2007 si 2008, in pofida unei cresteri a
consumului la nivelul Uniunii, volumul de vanzari al industriei
din Uniune a scazut cu 15 %, iar cota de piata a industriei din
Uniune a scizut cu 12 %. in 2009, consumul la nivelul Uniunii a
scazut, ceea ce a determinat o noua scadere de 6,5 % a volumelor
de vanzari ale industriei din Uniune. in cursul PA, odati cu
cresterea consumului la nivelul Uniunii, vanzarile din Uniune
au inregistrat, de asemenea, o usoara crestere. Cu toate acestea,
cota de piata a ramas stabila din 2008 pana la sfarsitul PA.



2011R0446 — RO — 12.05.2011 — 000.001 — 17

(82)

(83)

(84)

(85)

4.4.4. Preturile unitare medii ale industriei din Uniune

Pret unitar, vanzari din UE| 2008 2009 PA
catre clienti independenti

Indice: 2007 = 100 100 120 107 107

Variatia anuala % 20,1 % | —-10,8 % | —04 %

Sursa: raspunsuri la chestionar.

intre 2007 si 2008 preturile au crescut in mod semnificativ, si
anume cu 20 %. Trebuie precizat faptul ca, In aceasta perioada,
producatorii-exportatori au marit, de asemenea, preturile, insa
intr-o masurd mult mai mica decat industria din Uniune.

in 2009, industria din Uniune a trebuit si reduca preturile pentru
a face fata presiunii exercitate de cresterea importurilor din tarile
in cauza. In 2008, importurile originare din aceste tari au crescut
cu 57 %, preturile lor fiind in mod semnificativ mai mici decat
cele practicate de industria din Uniune. Cu toate acestea, industria
din Uniune nu a putut sa reducd preturile la acelasi nivel ca
producatorii-exportatori.

In cursul PA, industria din Uniune si-a mentinut preturile la
nivelul din 2009, ceea ce a generat o crestere generald a preturilor
cu 7 % in cursul perioadei luate in considerare.

4.4.5. Stocuri

Stocurile industriei din Uniune au scazut cu 33 % 1in cursul
perioadei luate in considerare. In special intre 2008 si PA, nive-
lurile stocurilor au scazut in mod semnificativ cu 51 %.

indusie din Uniune | 2007|2008 | 200 PA
Indice: 2007 = 100 100 128 86 67
Variatia anuala % 27,7 % | —33,0% | — 21,1 %
Stocurile in raport cu 5,0 % 7,1 % 5,6 % 4.1 %
productia

Sursa: Raspunsuri la chestionar.

4.4.6. Ocuparea fortei de muncd, salariile si productivitatea

Ocuparea fortei de munca

in industria din Uniune 2007 2008 2009 PA

Numarul  total  de 100 97 91 87
angajati pentru
produsul  in  cauza
(inclusiv  producatorii
care nu s-au facut
cunoscuti)

Indice: 2007 = 100
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Ocuparea fortei de munca

in industria din Uniune 2007 2008 2009 PA

Salariu  mediu  per 100 102 101 106
angajat (EUR)
Indice: 2007 = 100

Productivitate (unitate/ 100 93 85 96
salariat)
Indice: 2007 = 100

Sursa: Raspunsuri la chestionar.

Din cauza reducerii activitatii industriei din Uniune, numarul de
angajati s-a redus in consecinta cu 13 % in cursul perioadei luate
in considerare. Costurile fortei de munca per angajat au inregistrat
o0 usoara crestere de 6 % in timpul perioadei luate n considerare.
Aceasta este consideratd o crestere naturala si este inferioara ratei
inflatiei Inregistrate de-a lungul perioadei luate in considerare.

4.4.7. Rentabilitatea, fluxul de lichiditati, investitiile, randa-
mentul investitiilor §i capacitatea de a mobiliza capital

Rentabilitatea vanzarilor

UE catre clienti 2007 2008 2009 PA
independenti
Pierderi nete in % din 100 76 408 236

cifra de afaceri
Indice: 2007 = 100

Flux de lichiditati 100 — 249 1178 439
negativ al industriei
din Uniune (EUR)
Indice: 2007 = 100

Flux de lichiditati in % | — 1,3 % 37% | —-245% | =79 %
din vanzarile UE catre
clienti independenti

Indice: 2007 = 100 100 - 285 1899 609

Investitiile  industriei 100 56 68 65
din Uniune (EUR)
Indice: 2007 = 100

Variatia anuald % - 438 % | 20,6 % -42 %
Randament negativ al 100 136 510 320
investitiilor  industriei

din Uniune

Indice: 2007 = 100

Sursa: Raspunsuri la chestionar.

Rentabilitatea industriei din Uniune a fost stabilitd prin
exprimarea profitului net inainte de impozitare (in cazul de fat,
a pierderii nete) realizat din vanzdrile de produs similar ca
procentaj din cifra de afaceri corespunzatoare acestor vanzari.
S-a stabilit ca rentabilitatea industriei din Uniune era negativa
de la inceputul perioadei in cauza, in 2007, iar pe parcursul
perioadei luate in considerare pierderile au crescut in mod semni-
ficativ. Pierderile s-au diminuat in 2008, crescand din nou, in
mod semnificativ, in 2009, pe perioada crizei economice
generale. Redresarea economicd resimtitd in cursul PA a
permis, totusi, industriei din Uniune sa reduca pierderile legate
de cifra de afaceri, Insd nu a putut genera o revenire la niveluri
pozitive ale profitului.
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Evolutia fluxului de lichiditati, care reprezintd un indicator al
capacitatii industriei de a-si autofinanta activitatile, reflectd intr-
o mare masurd evolutia rentabilitatii. Fluxul de lichiditati a fost
negativ in 2007 si a cunoscut o scadere semnificativa in timpul
perioadei luate in considerare. Aceleasi observatii pot fi facute
referitor la randamentul investitiilor, care a indicat o evolutie
negativd similard, in conformitate cu rezultatele negative
obtinute de industria din Uniune in cursul perioadei luate in
considerare.

Ca urmare a datelor prezentate mai sus, capacitatea industriei din
Uniune de a investi a devenit limitata, deoarece fluxul de lichi-
ditati s-a deteriorat iIn mod semnificativ in cursul perioadei luate
in considerare. In consecinta, investitiile au scizut cu aproximativ
35 % 1in cursul perioadei luate in considerare.

4.4.8. Cresterea

Consumul la nivelul Uniunii a ramas destul de stabil in cursul
perioadei luate in considerare. in schimb, volumul de vanzari si
cota de piatd a industriei din Uniune au scazut in timpul acestei
perioade cu 18 % si, respectiv, cu 12 %.

4.4.9. Amploarea marjei de dumping reale

Date fiind volumul, cota de piata si preturile importurilor care au
facut obiectul unui dumping, originare din tarile in cauza,
impactul marjelor de dumping reale asupra industriei din
Uniune nu poate fi considerat ca fiind neglijabil.

4.5. Concluzie privind prejudiciul

Ancheta a demonstrat ca majoritatea indicatorilor de prejudiciu,
precum productia (— 17 %), gradul de utilizare a capacitatii de
productie (— 13 %), volumul de vanzéri (- 18 %), cota de piata
(— 12 %) si ocuparea fortei de munca (— 14 %), s-au degradat in
decursul perioadei luate in considerare. In plus, indicatorii de
prejudiciu referitori la performanta financiard a industriei din
Uniune, cum ar fi fluxul de lichiditati si rentabilitatea, au fost
grav afectati. Aceasta inseamnd cd posibilitatea industriei din
Uniune de a mobiliza capital a fost subminata, in mod special
in decursul PA.

Date fiind argumentele de mai sus, s-a concluzionat ca industria
din Uniune a suferit un prejudiciu material, in sensul articolului 3
alineatul (5) din regulamentul de baza.

5. LEGATURA DE CAUZALITATE
5.1. Introducere

in conformitate cu articolul 3 alineatele (6) si (7) din regula-
mentul de baza, s-a verificat daca importurile care fac obiectul
unui dumping ale produsului in cauza originar din tarile in cauza
au cauzat prejudicii industriei din Uniune intr-o astfel de masura
incat sd poati fi clasificate ca prejudicii materiale. In afara impor-
turilor care fac obiectul unui dumping, au mai fost verificati si
alti factori cunoscuti, care ar fi putut prejudicia in acelasi timp
industria din Uniune, pentru a se evita ca eventualul prejudiciu
cauzat de acesti alti factori sa fie atribuit importurilor care fac
obiectul unui dumping.

5.2. Efectul importurilor care fac obiectul unui dumping

Ancheta a ardtat cd, in timpul perioadei luate in considerare,
consumul la nivelul Uniunii a ramas relativ stabil, in timp ce
importurile care fac obiectul unui dumping, originare din tarile
in cauzd au crescut iIn mod semnificativ in volum, si anume cu
57 %.
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Importurile care fac obiectul unui dumping, originare din tarile in
cauza au exercitat presiune asupra industriei din Uniune, mai ales
in 2008, an in care aceste importuri au crescut cu 58 %. Tot in
acest an, conform datelor Eurostat, preturile practicate de tarile in
cauza erau cu mult inferioare preturilor industriei din Uniune. in
consecintd, industria din Uniune a suferit o pierdere de apro-
ximativ 12 % la nivelul cotei de piatd, in timp ce tarile in
cauza au Inregistrat o crestere de 54 % a cotei lor de piata.

Pentru a face fata acestei presiuni, industria din Uniune si-a redus
preturile in 2009. Desi volumul importurilor originare din tarile in
cauzd a scazut (— 6,7 %), in contextul recesiunii economice si a
contractarii pietei UE, pretul de import a scazut mai mult decat
pretul industriei din Uniune, ceea ce a impiedicat industria din
Uniune sa recupereze cota de piatd pe care o pierduse.

In timpul PA, industria din Uniune a trebuit si scadd in
continuare preturile, In timp ce subcotarea practicatad de tarile in
cauza era in continuare de 3 %, conform datelor verificate privind
exporturile. Volumul si valoarea vanzarilor industriei din Uniune
au inregistrat o ugoara crestere (de 4,3 % si, respectiv, de 3,9 %),
insd, chiar dacad s-a micsorat diferenta de pret in raport cu pretul
de import al tarilor in cauza, industria din Uniune nu a putut
beneficia de o redresare la nivelul consumului, iar cota sa de
piatd a rimas neschimbati. in acelasi timp, importurile originare
din tarile in cauza au inregistrat o crestere suplimentard in materie
de volum (6,6 %) si cotd de piatd (2 %) In timpul PA.

5.3. Efectul altor factori

Ceilalti factori examinati in contextul legaturii de cauzalitate sunt
importurile originare din alte tari, performanta la export a
industriei din Uniune si efectul crizei economice.

5.3.1. Importurile originare din alte tari (restul lumii — RL)

V"l““g‘i 1&‘ﬁf;‘g;;°r din |\ 007 2008 2009 PA
Tone 32874 31 446 38295 30495
Indice: 2007 = 100 100 96 116 93
Variatia anuala % - 43 % 21,8 % -20,4 %

Cota de piata a RL 2007 2008 2009 PA
Indice: 2007 = 100 100 94 120 91
Variatia anualda % - 6,4 % 27,9 % -239 %
Pret mediu (EUR/tonad) 1217 1358 1129 1122
in RL (Eurostat)

Indice: 2007 = 100 100 112 93 92
Variatia anuala % 12 % - 17 % -1 %

Sursa: Eurostat.
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Pe baza datelor Eurostat, volumul importurilor in Uniune de
produs care face obiectul anchetei originar din tari terte neim-
plicate in prezenta anchetd a scazut cu 7 % in perioada luata in
considerare. Cota de piatd corespunzdtoare a acestor tari terte a
scazut, de asemenea, cu 9 %.

Preturile medii ale acestor importuri au fost superioare fata de
cele ale producatorilor-exportatori din tarile in cauza si de cele ale
industriei din Uniune.

Pe baza constatarilor de mai sus, s-a concluzionat in mod
provizoriu ca importurile originare din aceste tdri terte nu au
contribuit la prejudiciul material suferit de industria din Uniune.

5.3.2. Performanta la export a industriei din Uniune

Volumul de vanzari la

export catre clienti 2007 2008 2009 PA
independenti
Indice: 2007 = 100 100 38 52 45
Variatia anuala % —-624 % | 38,0% - 14,0 %
Valoarea vanzarilor la
export catre clienti inde- 2007 2008 2009 PA
pendenti
Indice: 2007 = 100 100 78 74 76
Variatia anuala % -21,6 % | —59 % 3,5 %
Pret unitar, vanzari la
export catre clienti inde- 2007 2008 2009 PA
pendenti
Indice: 2007 = 100 100 208 142 171
Variatia anuald % 1084 % | — 31,9 % 20,3 %

In timpul perioadei luate in considerare, volumul vanzarilor la
export inregistrat de industria din Uniune a scazut cu 55 %.
Impactul acestei scaderi a fost totusi partial compensat de
faptul c@ pretul de vanzare unitar mediu a crescut cu 71 % in
cursul aceleiasi perioade, limitand scaderea valorii vanzarilor la
export la 24 %. Acest fenomen impreuna cu faptul ca vanzarile la
export reprezentau numai 5 % din totalul vanzarilor pe durata PA
a condus la concluzia provizorie potrivit cdreia performanta la
export nu este un factor care rupe legitura de cauzalitate intre
prejudiciul suferit de industria din Uniune si importurile originare
din tarile in cauza.

5.3.3. Impactul crizei economice

Criza economicd a contribuit la scaderea consumului la nivelul
Uniunii si la generarea unei presiuni asupra preturilor. Nivelul
scazut al cererii de produs care face obiectul anchetei a dus la
scaderea productiei industriei din Uniune si a contribuit partial la
scaderea preturilor de vanzare.
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in conditii economice normale si in absenta presiunii puternice
asupra preturilor, precum si a nivelurilor ridicate ale importurilor
cauzate de importuri care faceau obiectul unui dumping, industria
din Uniune s-ar fi putut confrunta cu anumite dificultati din cauza
scaderii consumului si a cresterii costurilor de productie unitare
fixe ca urmare a gradului scazut de utilizare a capacitatii de
productie constatat intre 2007 si PA. Totusi, importurile care au
facut obiectul unui dumping au amplificat efectul recesiunii
economice $i nu au permis stabilirea unui pret de vanzare mai
mare decat pretul de cost.

Pe baza celor mentionate mai sus, rezultd cd scaderea cererii la
nivelul Uniunii, coroboratd cu impactul crizei economice a
contribuit la aparitia prejudiciului suferit de industria din
Uniune. Cu toate acestea, se considera ca acest lucru nu rupe
legatura de cauzalitate stabilita in raport cu importurile la
preturi mici care fac obiectul unui dumping, originare din tarile
in cauza.

5.4. Concluzie privind legiatura de cauzalitate

Analiza anterioarda a demonstrat ca, pe parcursul perioadei luate in
considerare, a existat o crestere substantiald, atat a volumului, cat
si a cotei de piatd a importurilor la preturi scazute care au facut
obiectul unui dumping, originare din tirile in cauzi. in plus, s-a
constatat ca aceste importuri s-au realizat la preturi de dumping
inferioare preturilor facturate de industria din Uniune pentru
tipurile de produse similare pe piata Uniunii.

Aceasta crestere a volumului si a cotei de piatd a importurilor la
pret scazut care au facut obiectul unui dumping, originare din
tarile in cauzad a coincis cu o scadere generald si continua a
consumului la nivelul Uniunii in decursul perioadei luate in
considerare, dar si cu evolutia negativdi a cotei de piatd a
industriei din Uniune in decursul aceleiasi perioade. in plus,
incepand din 2008, odatd cu incetinirea economica globala si
scaderea consumului la nivelul Uniunii, exportatorii din tarile in
cauza au reusit sa 1si mentind cota de piatd reducandu-si preturile,
in continuare inferioare preturilor Uniunii. In acelasi timp, s-a
observat o continuare a evolutiei negative a cotei de piata a
industriei din Uniune, precum si a principalilor indicatori ai
situatiei economice a acesteia. Intr-adevir, pe parcursul
perioadei luate in considerare, cresterea importurilor la pret
scazut care au facut obiectul unui dumping, originare din India,
Indonezia si Malaysia, care au subcotat in mod constant preturile
industriei din Uniune, a condus la o scadere a rentabilitatii
industriei din Uniune, ceea ce a provocat pierderi importante in
cursul PA.

Examinarea celorlalti factori cunoscuti care ar fi putut produce
prejudicii industriei din Uniune a aratat ca acesti factori nu par sa
fie de asa naturd incat sa rupd legdtura de cauzalitate stabilitd
intre importurile originare din tdrile In cauzd care au facut
obiectul unui dumping si prejudiciul suferit de industria din
Uniune.

Pe baza analizei de mai sus, care a evidentiat si separat in mod
adecvat efectele tuturor factorilor cunoscuti asupra situatiei
industriei din Uniune de efectele prejudiciabile ale importurilor
care au facut obiectul unui dumping, s-a concluzionat cu titlu
provizoriu ca importurile care au facut obiectul unui dumping,
originare din India, Indonezia si Malaysia, au cauzat un
prejudiciu material industriei din Uniune In sensul articolului 3
alineatul (6) din regulamentul de baza.
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6. INTERESUL UNIUNII
6.1. Observatie preliminara

in conformitate cu articolul 21 din regulamentul de bazi, s-a
analizat dacd, in pofida concluziilor provizorii privind
dumpingul prejudiciabil, existau motive imperioase pentru a se
concluziona ca nu este in interesul Uniunii sa se adopte masuri
antidumping provizorii in cazul de fatd. Analiza interesului
Uniunii s-a bazat pe aprecierea tuturor diferitelor interese
implicate, inclusiv cele ale industriei din Uniune, ale importa-
torilor si ale utilizatorilor produsului in cauza.

6.2. Industria din Uniune

Industria din Uniune a suferit un prejudiciu material din cauza
importurilor din India, Indonezia si Malaysia care au facut
obiectul unui dumping. Se reaminteste faptul ca majoritatea indi-
catorilor de prejudiciu au prezentat o evolutie negativd pe
parcursul perioadei luate in considerare. In special, indicatorii
de prejudiciu referitori la performanta financiard a industriei din
Uniune, cum ar fi fluxul de lichiditati, randamentul investitiilor si
rentabilitatea au fost grav afectati. In absenta misurilor, este
foarte probabil ca deteriorarea situatiei economice a industriei
din Uniune sa se agraveze.

Este de asteptat ca instituirea taxelor antidumping provizorii sa
restabileascd conditiile comerciale autentice pe piata Uniunii,
permitand industriei din Uniune sa alinieze preturile produsului
care face obiectul anchetei pentru a reflecta costurile diferitelor
componente si conditiile de piatd. Este de asteptat ca instituirea
masurilor provizorii sa permitd industriei din Uniune sa-si
recastige cel putin partial cota de piatd pierdutd in cursul
perioadei luate in considerare, cu impact ulterior pozitiv asupra
situatiei financiare si a rentabilitatii sale.

Prin urmare, s-a concluzionat cd instituirea de masuri anti-
dumping provizorii asupra importurilor de produs care face
obiectul anchetei originar din India, Indonezia si Malaysia ar fi
in interesul industriei din Uniune.

6.3. Importatori

S-au trimis chestionare la 21 de importatori din Uniune. Numai
doi importatori au cooperat la ancheta, ambii situati in Regatul
Unit si reprezentand impreuna 0,3 % din totalul importurilor
originare din tarile in cauzd in cursul PA. Doar cel mai
important dintre cei doi importatori a facut obiectul unei vizite.
Cu toate acestea, la fata locului importatorul respectiv a refuzat sa
acorde accesul la conturile sale si, prin urmare, informatiile
relevante nu au putut fi verificate. Totusi, a fost clar faptul ca,
desi instituirea masurilor antidumping ar genera costuri mai mari
pentru aceastd societate, nu ar constitui Insd o problemd foarte
grava 1n ceea ce priveste activititile sale, chiar si in raport cu
aceiasi clienti sau, dacd este necesar, In ceea ce priveste
schimbarea domeniului sdu de activitate.

Pe baza informatiilor disponibile, s-a concluzionat c&, desi
impunerea de masuri antidumping provizorii ar avea un impact
negativ asupra importatorului mai sus mentionat, acesta ar trebui
sa fie in situatia de a transfera cel putin o parte din cresterea
costurilor catre clientii sdi si/sau de a se orienta citre alte surse de
aprovizionare. Prin urmare, impunerea de masuri provizorii nu ar
trebui sa aiba un impact negativ semnificativ asupra importa-
torilor.
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6.4. Utilizatori

Utilizatorii de produs care face obiectul anchetei s-au aratat foarte
interesati de acest caz. Din cei 97 de utilizatori contactati, 21 au
cooperat la ancheta. Utilizatorii care au cooperat la ancheta repre-
zentau 25 % din importurile in Uniune de produs in cauza in
timpul PA. Aceste societati sunt implantate In Intreaga Uniune si
sunt prezente in sectoarele legate de produsele de ingrijire
personald, produsele de menaj si detergentii industriali.

Din cele 21 de societati, cele 5 care au facut obiectul unei vizite
reprezentau 18 % din totalitatea importurilor in UE de produs
care face obiectul anchetei originar din tdrile In cauzd in cursul
perioadei de anchetd. Pe baza informatiilor verificate, se pare ca
acea proportie reprezentatd de produsul care face obiectul
anchetei in costurile de productie ale acestor societati este semni-
ficativa, fiind cuprinsa intre 10 % si 20 %, in functie de produsul
final.

In trei dintre cele cinci societati vizitate, aproximativ 15 % din
numarul total de angajati lucreaza In sectoare care utilizeaza
produsul in cauzi. Intr-una dintre aceste societiti, acest
procentaj este de aproximativ 70 %. in ceea ce priveste ultima
societate, nu a fost posibild obtinerea acestei informatii din cauza
structurii complexe a societatii respective si a varietatii produselor
acesteia.

in cursul perioadei de anchetd, proportia medie a activitatilor care
utilizau produsul care face obiectul anchetei din totalul activi-
tatilor se ridica la 22 % pentru societatile care au facut obiectul
unei vizite, in timp ce marja de profit medie a acestor activitati
era de aproximativ 6 %. Pe baza acestor date si avand in vedere
nivelul relativ scazut al masurilor propuse, s-a estimat ca impactul
taxelor antidumping provizorii asupra importurilor originare din
tarile In cauza era in general destul de limitat. Anumiti utilizatori
au afirmat ca instituirea de masuri antidumping ar crea probleme
de disponibilitate a produsului care face obiectul anchetei in
Uniune, tindnd cont de faptul ca existd doar doi mari producatori
in Uniune, iar cererea de produs care face obiectul anchetei se
afla intr-o continua crestere. Cu toate acestea, ar trebui precizat
faptul ca nivelul relativ scazut al masurilor propuse nu ar trebui
sa excluda posibilitatea de a importa produsul care face obiectul
anchetei din tarile in cauzi. In plus, cei doi producitori din
Uniune nu si-au exploatat la maximum capacitatea de productie
in cursul perioadei luate in considerare. In afari de aceasta, este
in continuare posibil sa se efectueze importuri din alte tari terte
care nu fac obiectul acestor mésuri. in consecinti, acest argument
a fost respins.

Tinand cont de cele de mai sus, chiar daca este probabil ca
majoritatea utilizatorilor sa fie afectati negativ din cauza
masurilor asupra importurilor originare din tarile In cauzd,
impactul general pare s fie limitat. Prin urmare, s-a concluzionat
in mod provizoriu cd, pe baza informatiilor disponibile, masurile
antidumping instituite asupra importurilor de produs care face
obiectul anchetei originar din tarile in cauza nu vor avea un
impact negativ semnificativ asupra utilizatorilor produsului in
cauza.
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6.5. Concluzie privind interesul Uniunii

Tindnd seama de cele mentionate anterior si pe baza informatiilor
disponibile privind interesul Uniunii, s-a concluzionat cu titlu
provizoriu cd, in general, nu existd motive imperioase Impotriva
instituirii de masuri provizorii asupra importurilor de produs care
face obiectul anchetei originar din tarile in cauza.

7. MASURI ANTIDUMPING PROVIZORII

Tinand seama de concluziile privind dumpingul, prejudiciul,
legatura de cauzalitate si interesul Uniunii, ar trebui instituite
masuri antidumping provizorii pentru a se preveni agravarea
prejudiciului cauzat industriei din Uniune de importurile care
fac obiectul unui dumping.

7.1. Nivelul de eliminare a prejudiciului

Pentru a determina nivelul acestor masuri, s-a tinut cont de
marjele de dumping constatate si de valoarea taxei necesare
pentru a elimina prejudiciul suferit de industria din Uniune.

Pentru calcularea valorii taxei necesare pentru a elimina efectele
dumpingului prejudiciabil, s-a considerat ca orice masurd ar
trebui sa permitd industriei din Uniune sa-si acopere costurile
de productie si sd realizeze un profit Tnainte de impozitare,
profit pe care o industrie de acest tip ar putea sa il obtind in
mod rezonabil In acest sector, in conditii de concurentd normala,
adica in absenta importurilor care fac obiectul unui dumping, din
vanzarile de produs similar in Uniune.

Prin urmare, nivelul de eliminare a prejudiciului a fost calculat pe
baza unei comparatii intre pretul mediu al importurilor care au
facut obiectul unui dumping si pretul indicativ al industriei din
Uniune. Pretul indicativ a fost stabilit prin calcularea pragului de
rentabilitate a vanzarilor industriei din Uniune (intrucat aceasta a
semnalat existenta unor pierderi pe durata PA) si prin adaugarea
la acest pret de vanzare a unei marje de profit indicative.
Industria din Uniune a afirmat ca ar fi adecvatd o marja de
profit indicativa de 15 %, 1nsa nu a fost in masura sa justifice
aceastd afirmatie. Prin urmare, marja de profit indicativd a fost
stabilita provizoriu la 7,7 %, ceea ce corespunde ultimei marje de
profit realizate de catre unul dintre reclamanti in cursul ultimului
an rentabil inainte de perioada luata in considerare.

Marja de subcotare medie a fost fixata la 24,2 % pentru India,
9,1 % pentru Indonezia si 25,7 % pentru Malaysia.

7.2. Masuri provizorii

Prin prisma celor de mai sus si in conformitate cu articolul 7
alineatul (2) din regulamentul de baza, se considera ca ar trebui
instituita o taxa antidumping provizorie asupra importurilor de
produs In cauza originar din India, Indonezia si Malaysia la cel
mai scazut nivel de eliminare a prejudiciului si dumpingului
constatat, in conformitate cu regula taxei celei mai mici. in
toate cazurile, cu exceptia unuia, nivelurile taxei antidumping
provizorii se bazeaza pe marja de dumping.
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(129)

(130)

(131)

(132)

(133)

Pe baza celor prezentate mai sus, nivelurile taxelor antidumping
propuse, exprimate in procente din pretul CIF franco frontiera
Uniunii, fnainte de vamuire, se stabilesc in mod provizoriu
dupa cum urmeaza:

Tara Societatea Ta:foiri]ztiilil?gj ng
India VVF Limited 48
Toate celelalte societati 9,3
Indonezia P.T. Ecogreen Oleochemicals 6,3
P.T. Musim Mas 43
Toate celelalte societati 7,6
Malaysia KL-Kepong Oleomas (KLK) 5,0
Emery 53
Toate celelalte societati 13,8

Pentru fiecare societate, nivelurile individuale ale taxei anti-
dumping mentionate in prezentul regulament au fost stabilite pe
baza constatdrilor prezentei anchete. Prin urmare, ele reflectd
situatia constatatd in cursul anchetei in legdtura cu societatile
respective. Aceste niveluri ale taxei (spre deosebire de taxa
nationald aplicabila ,tuturor celorlalte societdti’) se aplica astfel
exclusiv importurilor de produse originare din tarile in cauza si
fabricate de societdtile si, prin urmare, de entitatile juridice
specifice mentionate. Produsele importate fabricate de orice alta
societate care nu este mentionatd in mod specific, cu nume si
adresd, in dispozitivul prezentului regulament, inclusiv entitatile
afiliate societatilor mentionate in mod specific, nu pot beneficia
de aceste niveluri si sunt supuse nivelului taxei aplicabile ,,tuturor
celorlalte societati”.

Orice cerere de aplicare a acestor niveluri individuale ale taxei
antidumping (de exemplu, in urma unei schimbari a denumirii
entitatii sau a infiintdrii unor noi entitati de productie sau de
vanzare) ar trebui sd fie adresatd imediat Comisiei (') si sa
contind toate informatiile relevante privind, in special, orice
modificare a activitatilor societatii in ceea ce priveste productia
si vanzdrile interne si la export care rezultd, de exemplu, In urma
acestei schimbari a denumirii sau in urma modificarii respective a
entitatilor de productie si de vanzare. Regulamentul va fi
modificat, dupd caz, prin actualizarea listei societatilor care bene-
ficiazd de niveluri individuale ale taxei.

Pentru a asigura o aplicare corespunzatoare a taxei antidumping,
nivelul taxei reziduale ar trebui sa se aplice nu numai produca-
torilor-exportatori necooperanti, ci si acelor producdtori care nu
au realizat exporturi catre Uniune in cursul PA.

in interesul unei bune administrari, ar trebui si se stabileascd o
perioada in decursul careia partile interesate care s-au facut
cunoscute in termenul specificat in avizul de deschidere sa isi
poatd face cunoscute in scris punctele de vedere si sa poatd

(") Comisia Europeand, Directia Generald Comert, Directia H, Birou Nerv-105,

B-1049 Bruxelles.
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solicita o audiere. In afard de aceasta, trebuie si se precizeze ci
respectivele concluzii privind instituirea de taxe adoptate in
sensul prezentului regulament sunt provizorii si pot fi reexa-
minate pentru instituirea oricaror masuri definitive,

ADOPTA PREZENTUL REGULAMENT:

Articolul 1

(1)  Se instituie o taxa antidumping provizorie asupra importurilor de
alcooli grasi saturati avand lungimi ale lantului de atomi de carbon de
C8, C10, C12, C14, C16 sau C18 (fara a include izomerii cu catena
ramificatd), incluzand alcooli grasi saturati individuali (denumiti si
,monocatenari”’) si amestecuri care contin predominant o combinatie
de lanturi de atomi de carbon avand lungimea de C6-C8, C6-Cl10,
C8-C10, C10-C12 (categorizate adesea ca C8-C10), amestecuri care
contin predominant o combinatie de lanturi de atomi de carbon avand
lungimea de C12-C14, C12-C16, C12-C18, C14-C16 (categorizate
adesea ca C12-C14) si amestecuri care contin predominant o combinatie
de lanturi de atomi de carbon avand lungimea de C16-C18, provenind
din India, Indonezia si Malaysia si incadrandu-se in prezent la codurile
NC ex 29051685, 29051700, ex29051900 si ex 38237000
(codurile TARIC 2905 16 8510, 29051900 60, 38237000 11 si
382370 00 91).

(2) Nivelul taxei antidumping provizorii care se aplica la pretul net
franco frontierda a Uniunii, inainte de vamuire se stabileste pentru
produsele descrise la alineatul (1) si fabricate de citre societatile
enumerate mai jos dupd cum urmeaza:

Taxa o,
Tara Societatea antidumping Co%z;i{l%lgnal
provizorie %
India »C1 VVF Ltd., Taloja, Maha- 4.8 B110
rashtra <«
Toate celelalte societati 9,3 B999
Indonezia PT. Ecogreen Oleochemicals, 6,3 Bl1l11
Kabil, Batam
P.T. Musim Mas, Tanjung 43 B112
Mulia, Medan, Sumatera Utara
Toate celelalte societati 7,6 B999
Malaysia KL-Kepong Oleomas Sdn Bhd, 5,0 B113
Petaling Jaya, Selangor Darul
Ehsan
Emery Oleochemicals (M) Sdn. 5,3 B114
Bhd., Kuala Langat, Selangor
Toate celelalte societati 13,8 B999

(3)  Punerea in libera circulatie in Uniune a produsului mentionat la
alineatul (1) este conditionata de depunerea unei garantii echivalente cu
valoarea taxei provizorii.

(4) Cu exceptia cazului in care se prevede altfel, se aplicd dispozitiile
in vigoare in materie de taxe vamale.
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Articolul 2

Fara a aduce atingere articolului 20 din Regulamentul (CE) nr.
1225/2009 al Consiliului, partile interesate pot solicita sd fie informate
cu privire la faptele si considerentele esentiale pe baza carora a fost
adoptat prezentul regulament, isi pot prezenta in scris punctele de
vedere si pot inainta o cerere pentru a fi audiate de catre Comisie, in
termen de o lund de la data intrdrii in vigoare a prezentului regulament.

in temeiul articolului 21 alineatul (4) din Regulamentul (CE) nr.
1225/2009 al Consiliului, partile In cauza pot prezenta observatii
privind aplicarea prezentului regulament in termen de o lund de la
data intrarii sale in vigoare.

Articolul 3
Prezentul regulament intra in vigoare in ziua urmatoare datei publicarii
in Jurnalul Oficial al Uniunii Europene.

Articolul 1 din prezentul regulament se aplicd pe o perioada de sase
luni.

Prezentul regulament este obligatoriu in toate elementele sale si se
aplica direct in toate statele membre.



