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RADETS GENNEMFORELSESFORORDNING (EU) Nr. 875/2013
af 2. september 2013

om indferelse af en endelig antidumpingtold pa importen af visse

former for sukkermajs, tilberedt eller konserveret, i form af kerner,

med oprindelse i Thailand, efter en udlebsundersegelse i henhold til
artikel 11, stk. 2, i forordning (EF) nr. 1225/2009

RADET FOR DEN EUROPAISKE UNION HAR —

under henvisning til traktaten om Den Europeiske Unions funktions-
méde, serlig artikel 291, stk. 2,

under henvisning til Radets forordning (EF) nr. 1225/2009 af
30. november 2009 om beskyttelse mod dumpingimport fra lande, der
ikke er medlemmer af Det Europziske Fellesskab (1) (»grundforordnin-
gen«), serlig artikel 9 og artikel 11, stk. 2,

under henvisning til forslag forelagt af Europa-Kommissionen efter
hering af det radgivende udvalg, og

ud fra folgende betragtninger:

A. SAGSFORLOUB
1. Gzldende foranstaltninger

(1)  Efter en antidumpingundersegelse (»den oprindelige undersogel-
se«) indferte Rédet ved forordning (EF) nr. 682/2007 (3) en
endelig antidumpingtold pa importen af visse former for sukker-
majs, tilberedt eller konserveret, i form af kerner, som tariferes
under KN-kode ex 2001 90 30 og ex 2005 80 00, med oprindelse
i Thailand (»de endelige antidumpingforanstaltninger«).
Foranstaltningerne indfertes i form af en veerditold pa mellem
3,1 % og 12,9 %.

(2)  Forordning (EF) nr. 682/2007 (%) blev e&ndret ved forordning (EF)
nr. 954/2008 for s vidt angédr den told, der blev palagt en virk-
somhed og »alle andre virksomheder«. Tolden er pd mellem
3,1 % og 14,3 %. Importen fra to thailandske eksporterende
producenter, fra hvilke Kommissionen havde godtaget tilsagn
ved Kommissionens afgarelse 2007/424/EF (%), var undtaget fra
tolden.

(") Rédets forordning (EF) nr. 682/2007 af 18. juni 2007 om indferelse af en

endelig antidumpingtold og endelig opkravning af den midlertidige told pa
importen af visse former for sukkermajs, tilberedt eller konserveret, i form af
kerner, med oprindelse i Thailand (EUT L 343 af 22.12.2009, s. 51).

(®) Réadets forordning (EF) nr. 954/2008 af 25. september 2008 om endring af
forordning (EF) nr. 682/2007 om indferelse af en endelig antidumpingtold og
endelig opkraevning af den midlertidige told pa importen af visse former for
sukkermayjs, tilberedt eller konserveret, i form af kerner, med oprindelse i
Thailand (EUT L 159 af 20.6.2007, s. 14).

(®) EUT L 260 af 25.9.2008, s. 1.

() Kommissionens afgerelse 2007/424/EF af 18. juni 2007 om godtagelse af
tilsagn afgivet i forbindelse med antidumpingproceduren vedrerende importen
af visse former for sukkermajs, tilberedt eller konserveret, i form af kerner,
med oprindelse i Thailand (EUT L 159 af 20.6.2007, s. 42).
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(3)  Ved forordning (EF) nr. 847/2009 (') vedtog Rédet, at pristilsagn
med faste minimumsimportpriser ikke langere var egnede til at
modvirke de skadevoldende virkninger af dumping. De godtagne
tilsagn blev derfor trukket tilbage, og tilsagnene fra 10 andre
thailandske eksporterende producenter blev afvist.

2. Anmodning om en udlebsundersogelse

(4)  Efter offentliggerelsen af en meddelelse om det forestdende
udleb () af de geldende endelige antidumpingforanstaltninger
modtog Kommissionen den 19. marts 2012 en anmodning om
indledning af en udlebsundersggelse af disse foranstaltninger i
henhold til grundforordningens artikel 11, stk. 2. Anmodningen
blev indgivet af Association Européenne des Transformateurs de
Mais Doux (AETMD) (»klageren«) pd vegne af producenter, der
tegner sig for en veasentlig del af den samlede produktion af
sukkermajs, tilberedt eller konserveret i Unionen — 1 dette
tilfelde mere end 50 %.

(5 Anmodningen var begrundet med, at foranstaltningernes udleb
sandsynligvis ville medfere fortsat eller fornyet dumping med
deraf folgende skade for EU-erhvervsgrenen.

3. Indledning af en udlebsundersegelse

(6) Kommissionen fastslog efter heoring af det radgivende udvalg, at
der forela tilstreekkelige beviser til at berettige indledningen af en
udlebsundersogelse, og offentliggjorde den 19. juni 2012 en
meddelelse i Den Europeiske Unions Tidende (%) (»indlednings-
meddelelsen«) om indledning af en udlebsundersogelse i henhold
til grundforordningens artikel 11, stk. 2.

4. Underseogelsen
4.1. Nuveerende undersogelsesperiode og betragtet periode

(7)  Undersogelsen af sandsynligheden for fortsat dumping omfattede
perioden fra den 1. april 2011 til den 31. marts 2012 (»den
nuvarende underseggelsesperiode« eller »NUP«). Undersogelsen
af de tendenser, der er relevante for vurderingen af sandsynlig-
heden for fortsat skade, omfattede perioden fra den 1. januar
2008 til udgangen af undersegelsesperioden (»den betragtede
periode«).

4.2. Parter, som er berort af proceduren

(8)  Kommissionen underrettede officielt ansegerne, andre kendte EU-
producenter, eksporterende producenter i Thailand, ikke forret-
ningsmessigt forbundne importerer, brugere, som den vidste,
var berort af sagen, samt reprasentanterne for eksportlandet om

(") Rédets forordning (EF) nr. 847/2009 af 15. september 2009 om endring af
forordning (EF) nr. 682/2007 om indferelse af en endelig antidumpingtold pa
importen af visse former for sukkermajs, tilberedt eller konserveret, i form af
kerner, med oprindelse i Thailand (EUT L 246 af 18.9.2009, s. 1).

(®» EUT C 258 af 2.9.2011, s. 11.

(®) EUT C 175 af 19.6.2012, s. 22.
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(10)

()]
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(13)
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indledningen af udlebsundersogelsen. Interesserede parter fik
mulighed for at give deres mening til kende skriftligt og
anmode om at blive hert mundtligt inden for den frist, der var
fastsat i indledningsmeddelelsen.

Alle interesserede parter, der anmodede herom og paviste, at der
var serlige grunde til, at de burde heres, blev hert.

I betragtning af det tilsyneladende store antal eksporterende
producenter i Thailand og ikke forretningsmeessigt forbundne
EU-importerer, der var involveret i undersogelsen, anfertes det
i indledningsmeddelelsen, at man patenkte at anvende stikpre-
veudtagning 1 overensstemmelse med grundforordningens
artikel 17. For at s@tte Kommissionen i stand til at afgere, om
det var nedvendigt at anvende stikprever, og i bekraeftende fald at
udtage en sédan, blev ovennavnte parter anmodet om at give sig
til kende senest 15 dage efter indledningen af undersegelsen og
give Kommissionen de oplysninger, der var anmodet om i indled-
ningsmeddelelsen.

Hvad angér wudtagelsen af stikproven af eksporterende
producenter i Thailand, modtog Kommissionen fyldestgerende
oplysninger fra 17 eksporterende producenter, hvoraf 9 havde
eksporteret til Unionen i NUP. Det blev besluttet at udtage en
stikprove pad 3 eksporterende producenter, hvis samlede eksport
udgjorde 90 % af de samarbejdsvillige eksporterende producen-
ters samlede eksport til Unionen i NUP.

Da kun en ikke forretningsmaessigt forbunden importer indsendte
en besvarelse, var det ikke nedvendigt at udtage en stikprove.

Pa baggrund af det store antal EU-producenter, der var berert af
proceduren, meddelte Kommissionen i indledningsmeddelelsen, at
den midlertidigt havde udtaget en stikpreve af EU-producenter
for at fastsette skaden, jf. grundforordningens artikel 17. Denne
forelobige udveelgelse fandt sted pad grundlag af de oplysninger,
der var tilgengelige for Kommissionen i indledningsfasen og var
baseret pd producenternes salgs- og produktionsmangde og
geografiske placering i Unionen. Den foresldede stikprove
svarer til den sterste reprasentative produktionsmaengde, som
med rimelighed kan underseges inden for den tid, der er til
rddighed, og tegner sig for 58 % af EU-erhvervsgrenens
samlede produktion. Derudover er den foresldede stikprove
repraesentativ, hvad angér virksomhedernes geografiske placering,
da den omfatter tre forskellige medlemsstater. EU-producenterne
blev hert om den mulige stikpreve pé datoen for offentliggerelsen
af indledningsmeddelelsen. Da ingen andre producenter gav sig
til kende, og da der ikke blev fremsat bemarkninger til stikpre-
ven, blev stikpraven bekraftet.

To interesserede parter havdede, at stikpreven af EU-producenter
kun er blevet udvalgt blandt ansegerne, og at der burde vere
gjort en indsats for at udtage producenter uden for gruppen af
ansogere.
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Men alle kendte EU-producenter bade ansegere og ikke-ansegere
er blevet opfordret til at samarbejde. Ti EU-producenter, bade
ansegere og ikke-ansggere, har indgivet oplysninger i forbindelse
med stikproven. Som forklaret i betragtning 13 svarer den
udtagne stikpreve til den sterste reprasentative produktions-
mangde, som med rimelighed kunne underseges inden for den
tid, der var til rddighed, og den tegner sig for 58 % af EU-
erhvervsgrenens samlede produktion. Kommissionen er af den
opfattelse, at den udtagne stikprove er reprasentativ. med
hensyn til geografisk placering, uanset om producenterne er ansg-
gere eller ej. Derfor afvises pastanden.

Kommissionen indhentede og efterprovede alle de oplysninger,
som den ansa for nedvendige for at treeffe en afgerelse om sand-
synligheden for fortsat eller fornyet dumping og deraf folgende
skade samt om Unionens interesser. I den forbindelse udsendte
Kommissionen spergeskemaer til de eksporterende producenter
og EU-producenter, der indgik i stikpreven, og til den ikke forret-
ningsmessigt forbundne importer. Der blev aflagt kontrolbesog
hos felgende virksomheder:

a) EU-producenter:

— Bonduelle Conserve International SAS, Renescure,
Frankrig

— Compagnie Générale de Conserve France SA, Theix,
Frankrig

— Compagnie Générale de Conserve Hungary, Debrecen,
Ungarn

— Conserve Italia SCA, San Lazzaro di Savena, Italien

b) Eksporterende producenter i Thailand:

— Agri Sol., Ltd., Pathumthani City

— Lampang Food Products co, Ltd., Bangkok

— Sun Sweet Co., Ltd., Chiang Mai City.

Alle interesserede parter, der anmodede herom og paviste, at der
var serlige grunde til, at de burde heres, blev hert.

B. DEN PAGALDENDE VARE OG SAMME VARE
1. Den pagzldende vare

Den pageldende vare er sukkermajs (Zea mays var. saccharata), i
form af kerner, tilberedt eller konserveret med eddike eller eddi-
kesyre, ikke frosne, i gjeblikket henherende under KN-kode
ex 2001 90 30, og sukkermajs (Zea mays var. saccharata), i
form af kerner, tilberedt eller konserveret pd anden made end
med eddike eller eddikesyre, ikke frosne, undtagen varer
henherende under pos. 2006, i gjeblikket henherende under
KN-kode ex 2005 80 00, med oprindelse i Thailand.
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Undersagelsen har vist, at de forskellige typer af den pageldende
vare trods forskelle i opbevaring alle har samme grundlaggende
biologiske og kemiske egenskaber og basalt set anvendes til
samme formél.

To interesserede parter haevdede, at KN-koderne for sukkermajs
ikke kun repraesenterer den pagldende vare, men omfatter bety-
delige meengder af konserverede babycorn, som ikke er fremstillet
i Unionen, og som ikke er samme vare. De mener, at Kommis-
sionen kan have indfejet babycorn i sine data.

Undersogelsen fokuserede imidlertid udelukkende pa den vare,
der er omfattet af foranstaltningerne, hvilket udelukker babycorn,
ved at anvende tilsvarende Taric-koder som grundlag for en
analyse. Derfor ma pastanden afvises som indholdsmassigt ukor-
rekt.

2. Samme vare

Sukkermajs fremstillet og solgt i Unionen af EU-erhvervsgrenen
og sukkermajs fremstillet og solgt i Thailand blev anset for i store
treek at have de samme fysiske og kemiske egenskaber og samme
grundleggende anvendelsesformal som sukkermajs fremstillet i
Thailand og solgt til eksport til Unionen. De anses derfor for at
vaere identiske, jf. grundforordningens artikel 1, stk. 4.

C. SANDSYNLIGHEDEN FOR FORTSAT ELLER FORNYET
DUMPING

I overensstemmelse med grundforordningens artikel 11, stk. 2,
blev det undersegt, om der var sandsynlighed for, at de geldende
foranstaltningers bortfald ville fere til fortsat eller fornyet
dumping.

1. Indledende bemaerkninger

Som navnt i betragtning 10 blev det i indledningsmeddelelsen
planlagt at anvende stikprover i betragtning af det potentielt store
antal eksporterende producenter, der gav udtryk for samarbejds-
vilje. Der blev udtaget en stikprove pd tre eksporterende
producenter, som tegnede sig for ca. 90 % af den samlede
eksport fra de eksporterende producenter, der gav udtryk for
samarbejdsvilje, med henblik pd at fastsatte sandsynligheden
for fortsat eller fornyet dumping.

Da de tre stikproveudvalgte eksporterende producenters samlede
eksportmengde udgjorde ca. 25 % af den samlede eksport fra
Thailand til Unionen i NUP, métte der anvendes oplysninger fra
andre kilder sdsom anmodningen om en fornyet undersegelse og
tilgeengelige handelsstatistikker om eksport (fra de thailandske
toldmyndigheder) og import (fra Eurostat) for at vurdere sand-
synligheden for fortsat eller fornyet dumping.
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Salg til forhandlere i Thailand, hvor varerne var beregnet til
ukendte eksportmal, er ikke medtaget i fastsattelsen af dumping-
margenen.

Som i den oprindelige undersogelse blev det konkluderet, at visse
eksporterende producenter keber dele af deres salgsmengde af
den pagazldende vare fra eksterne leveranderer. Salget af den
pageldende vare, som ikke er fremstillet af de eksporterende
producenter selv, er i denne undersggelse ikke medtaget med
henblik pa fastsattelsen af deres respektive dumpingmargener.

2. Dumpingimport i NUP
2.1. Fastscettelse af den normale veerdi

I henhold til grundforordningens artikel 2, stk. 2, forste punktum,
blev det med hensyn til fastsattelsen af den normale veerdi fast-
slaet for hver af de tre eksporterende producenter, om deres
samlede hjemmemarkedssalg af samme vare i NUP var repraesen-
tativt i forhold til deres samlede eksportsalg til Unionen, dvs., om
salgsmangden af samme vare til det hjemlige forbrug udgjorde
5 % eller derover af deres eksport af den pagazldende vare til
Unionen.

Hjemmemarkedssalget blev fundet reprasentativt for en af de tre
virksomheder i stikpreven.

Det blev efterfolgende undersegt, om de typer af samme vare,
som denne virksomhed solgte pa hjemmemarkedet, var identiske
eller direkte sammenlignelige med de typer, der solgtes til eksport
til Unionen. For hver af de pageldende typer blev det fastsléet,
om hjemmemarkedssalget af samme vare var tilstraekkeligt repree-
sentativt med henblik p& anvendelse af grundforordningens
artikel 2, stk. 2. Salget til forbrug pé& hjemmemarkedet var
tilstreekkeligt repraesentativt i de tilfeelde, hvor det udgjorde
5 % eller derover af den samlede salgsmangde af den sammen-
lignelige type, der eksporteredes til Unionen.

Det blev for denne virksomhed konstateret, at kun en af varety-
perne af samme vare var direkte sammenlignelig med den type,
der eksporteres til Unionen. Desuden solgtes denne bestemte type
ogsa 1 tilstraekkeligt repreesentative mangder pad hjemmemarkedet.

Det blev efterfolgende undersogt, om varetypen for virksomheden
i betragtning 31 solgtes i normal handel, jf. grundforordningens
artikel 2, stk. 4. Dette blev gjort ved at fastsaette andelen af det
rentable hjemmemarkedssalg til uathengige kunder for den
pageldende varetype.
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Det blev konstateret, at over 80 % af salgsmangden, der er
beregnet pa hjemmemarkedsforbrug var rentabel, og i henhold
til artikel 2, stk. 4, blev alle transaktioner for denne varetype
anvendt til at fastsette den normale verdi.

For den type af den pageldende vare, hvor hjemmemarkedssalget
var reprasentativt og foregik i normal handel, blev den normale
veerdi fastsat grundlag af pad den faktiske hjemmemarkedspris
beregnet som et vejet gennemsnit af alt hjemmemarkedssalg af
den varetype i NUP.

For de to andre eksporterende producenter, hvis salg pd hjemme-
markedet ikke blev fundet reprasentativt (den ene solgte ikke
samme vare til forbrug pd hjemmemarkedet overhovedet), og
for den tredje eksporterende producent, hvis samlede salg blev
fundet repraesentativt, men hvor det for en raekke varetyper af
samme vare konstateredes, at salgsmangderne pd hjemmemar-
kedet ikke var reprasentative, matte den normale vaerdi beregnes
i henhold til grundforordningens artikel 2, stk. 3.

Den normale veardi blev beregnet ved at legge produktions-
omkostningerne for hver varetype, der eksporteredes til Unionen,
sammen med et rimeligt beleb for salgs- og administrations-
omkostninger og andre generalomkostninger (SA&G) samt fortje-
neste.

For de to eksporterende producenter, som solgte med henblik pa
hjemmemarkedsforbrug — i mangder under eller over 5 % af
deres respektive salgsmangder til Unionen — anvendtes SA&G
og fortjenstmargenen, jf. grundforordningens artikel 2, stk. 6, fra
de respektive virksomheders salg i normal handel pa hjemmemar-
kedet.

For den tredje eksporterende producent, som ikke solgte samme
vare beregnet til hjemmemarkedsforbrug, blev SA&G og fortje-
nesten, jf. grundforordningens artikel 2, stk. 6, litra a), for denne
tredje eksporterende producent beregnet som et vejet gennemsnit
af SA&G og fortjenesten for de to andre eksporterende
producent, som omtalt i betragtning 37.

To interesserede parter var uenige i den anvendte metode, jf.
betragtning 37, dvs. anvendelsen af fortjenesten med henblik pa
at beregne en normal verdi, nar denne fortjeneste baseres pa
hjemmemarkedssalg i mangder under 5 % af de mangder, der
blev solgt til Unionen. De mener, at nar hjemmemarkedssalget
ikke anses for at vere i tilstrekkelig mengde til at vare repre-
sentativt, ber fortjenesten fra disse transaktioner ikke anvendes.



2013R0875 — DA — 28.03.2014 — 001.001 —9

(40)

(41

(42)

“43)

(44)

(45)

(46)

Men den samme metode blev anvendt i den oprindelige under-
sogelse, og 1 mangel af @ndrede omstendigheder mener Kommis-
sionen, at denne metode stadig er gyldig i forbindelse med denne
procedure.

2.2. Fastscettelse af eksportprisen

De stikpreveudvalgte eksporterende producenters samlede salg
foregik direkte til ikke forretningsmassigt forbundne kunder i
Unionen. Salgsprisen blev saledes fastsat i overensstemmelse
med grundforordningens artikel 2, stk. 8, pad grundlag af de
priser, der faktisk var betalt eller skulle betales af disse uafhen-
gige kunder i Unionen.

2.3. Sammenligning og justeringer

Sammenligningen mellem den normale vardi og eksportprisen
blev foretaget pa ab fabrik-basis. For at sikre en rimelig sammen-
ligning blev der i overensstemmelse med grundforordningens
artikel 2, stk. 10, taget hejde for forskelle, der pévirker prissam-
menligneligheden.

Der blev foretaget justeringer for forskelle i transport-, forsik-
rings-, handterings- og lastningsomkostninger, provisioner og
bankgebyrer, hvor det var relevant og berettiget.

Desuden blev der i henhold til grundforordningens artikel 2, stk.
10, litra d), og i overensstemmelse med metodologien i den
oprindelige undersogelse justeret for forskelle i handelsled for
de eksporterende producenter, hvis salg pa hjemmemarkedet
foregér under eget maerke, men hvis salg til Unionen foregér
under en forhandlers maerke. Justeringens omfang — beregnet i
form af en nedsattelse af den fortjenstmargen, der anvendtes til
beregning af den normale verdi, jf. betragtning 33 — blev
ansldet pd grundlag af forholdet mellem de fortjenstmargener,
som EU-erhvervsgrenen opndede pa deres egne marker og pa
alle varer. Fortjenstmargenen blev siledes nedsat med mellem
20 % og 50 %.

To interesserede parter mente, at hjemmemarkedet i Thailand og
det europziske marked ikke kan sammenlignes, da markedets
storrelse varierer, og de thailandske producenter szlger under
eget marke pd hjemmemarkedet.

Der mindes for det forste om, at det blev fastsldet i betragtning
22, at sukkermajs, der salges pa det thailandske hjemmemarked,
og sukkermajs, der blev solgt til eksport til EU-markedet, er
identisk, jf. grundforordningens artikel 1, stk. 4.
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For det andet blev der pa grund af forskellene i handelsled fore-
taget en justering af fortjenstmargenen — en nedadgdende juste-
ring pa mellem 20 % og 50 % af den fortjenstmargen, der
fremkom som folge af salg pd hjemmemarkedet og salg af
egne marker. Det svarer ogsa til den metode, der blev anvendt
i den oprindelige undersogelse.

2.4. Dumping i NUP

Ud fra ovenstaende blev dumpingmargenerne udtrykt i procent af
prisen frit Unionens granse, ufortoldet, og var pd mellem 8 % og
44 %.

3. Udvikling i importen, hvis foranstaltningerne ophaves
3.1. De eksporterende producenters produktionskapacitet

Produktionen af sukkermajs er ath@ngig af adgangen til friskhe-
stet majs, der leveres til konservesfabrikken direkte efter hosten.
Friskhestet majs skal konserveres senest 24 timer efter hesten, og
der er séledes en direkte sammenhaeng mellem kapaciteten til at
fremstille den pageldende vare og mangden af friskhestet majs.

I Thailand er hestsesonen pé ca. 9-10 maneder om éaret, og der
hestes to gange om aret. Ved analysen af den disponible tekniske
produktionskapacitet mé der tages hejde for sasonrelaterede rdva-
rebegrensninger.

De tre eksporterende producenter, der indgik i stikpreven, havde
en samlet teknisk kapacitet pd mellem 130 000-150 000 ton. Den
faktiske udnyttelse af den tilgengelige tekniske kapacitet 1&
mellem 50 % og 80 %.

Flere interesserede parter fremforte, at selv om de var indforstéet
med den metode, der blev anvendt til at begraense den tekniske
kapacitet 1 henhold til tilgeengeligheden af rdmaterialer, sd var den
til radighed stdende uudnyttede kapacitet overdrevet.

Som allerede anfert i betragtning 50 kan den tekniske kapacitet
ikke fuldt ud anvendes som folge af den sesonbetonede mangel
pa frisk hestede sukkermajs. Underseggelsen har dog vist, at kapa-
citetsudnyttelsestallene pd 80 % og derover er naet af visse
producenter i stikpreven, mens andre stikpreveudtagne producen-
ters kapacitetsudnyttelse var meget lavere. Da alle producenter
har en sammenlignelig adgang til rdmaterialer, kan denne lavere
kapacitetsudnyttelse ikke blot forklares ved sasonbestemt mangel
pé frisk hestet sukkermajs.
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Ifolge oplysningerne fra den thailandske sammenslutning af fede-
vareproducenter steg den samlede eksportmeengde fra Thailand til
resten af verden stot med ca. 20 % i den betragtede periode og
naede op pa 150 000-200 000 ton i NUP. Det viser, at mangden
af tilgeengelige sukkermajs kan stige stot og rent faktisk ger det,
nér eksporterende producenter har brug for supplerende mangder.
I denne forbindelse bemarkes det, at den samlede produktion af
»Yellow Corn« varierede fra 4,1 mio. — 4,5 mio. ton i Thailand i
den betragtede periode. Selv om det anerkendes, at produktionen
ikke kan skifte fra »Yellow Corn« til sukkermajs i forholdet 1 til
1, gor det blotte omfang af forskellen i produktionsmeengderne
det klart, at selv en lille @ndring i produktionsmangderne af
»Yellow Corn« til sukkermajs kan have en betydelig indvirkning
pé den samlede sukkermajsproduktion i Thailand.

Pa dette grundlag blev det fastslaet, at de tre stikpreveudvalgte
producenter kunne producere en yderligere mengde pa ca.
40 000-60 000 ton pr. ar (»effektiv uudnyttet kapacitet«),
hvilket er ca. 2 til 3 gange den samlede eksport fra Thailand af
den péagaldende vare til Unionen.

Den faktiske uudnyttede kapacitet hos de stikproveudtagne
producenter alene kan derfor betragtes som betydelig. Desuden
er der yderligere 15 kendte producenter af den pageldende vare i
Thailand, som ligeledes har adgang til den omfattende produktion
af sukkermajs i Thailand.

Ud fra oplysninger fra andre kilder, sisom

— oplysninger fra de eksporterende producenters internetpraesen-
tationer

— oplysninger indhentet i forbindelse med stikproveudtagningen,
0g

— oplysninger indhentet i forbindelse med etableringen af data-
basen, jf. grundforordningens artikel 14, stk. 6

kan det konkluderes, at mindst to store eksporterende producen-
ter, hvoraf den ene samarbejdede i forbindelse med undersegelsen
uden at indga i stikpreven (og derfor ikke fremlagde detaljerede
oplysninger i denne henseende), har en samlet kapacitet pa
50 000-100 000 ton.

Endelig er der ikke bevis for, at forbruget pa det thailandske
hjemmemarked eller tredjelandsmarkeder vil stige og dermed
absorbere den egede produktion, hvis de thailandske producenter
udnytter den uudnyttede kapacitet. Naeermere bestemt er det thai-
landske hjemmemarked meget lille og tegnede sig i gennemsnit
for kun 1 % -2 % af det samlede salg af alle stikpreveudtagne
thailandske producenter. Det bekraefter, at enhver yderligere
produktion af sukkermajs vil blive eksporteret fra Thailand.
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3.2. EU-markedets tiltreekningskraft

Efter sammenligningen af eksportprisen for den pageldende vare
til Unionen og priserne for samme vare pa hjemmemarkedet
fremkom folgende resultater: Priserne pad hjemmemarkedet er
forholdsvis hgje (p& grund af salg af egne merker), og meng-
derne er forholdsvis sma i forhold til eksportsalget. Pa dette
grundlag er der ingen abenbar risiko for handelsfordrejning fra
salget pa hjemmemarkedet til salget til Unionen, hvis foranstalt-
ninger ophaves.

Sammenligningen af eksportpriserne for den pagaldende vare til
Unionen og priserne for samme vare péd tredjelandsmarkeder
viste, at de tre stikproveudvalgte eksporterende producenters
priser til Unionen — i gennemsnit — er 14 % hejere.

Handelsstatistikker fra de thailandske toldmyndigheder bekreefter
denne konklusion. Efter omregning af den logistiske vaegt (dase +
majs + vaske) til dasens nettovaegt (majs + vaske) ved hjelp af
den metode, der er angivet i anmodningen om undersogelsen, er
kiloprisen ved salg til Unionen — i gennemsnit — 5 % hgjere end
priserne til tredjelande.

Mens en raeekke parter har udtrykt tvivl om, hvorvidt en prisfor-
skel pd 5 % eller 14 % er tilstraekkelig til at kunne medfere en
omdirigering af handelen til Unionen, viste undersegelsen, at
dette faktisk er en sandsynlighed pd markedet for sukkermajs. 1
den foreliggende procedure opndede en thailandsk virksomhed
(Karn Corn) tidligere en toldsats, der er 8-10 % lavere end for
de fleste andre thailandske eksporterer. Denne fordel pa 8-10 %
var imidlertid tilstreekkelig til at syvdoble virksomhedens andel af
eksporten fra Thailand til Unionen mellem den oprindelige under-
sogelsesperiode og den nuverende undersegelsesperiode.

Trods den geldende antidumpingtold pé 3,1 % har Karn Corn
mere end fordoblet sine eksportmangder til Unionen siden
indferelsen af antidumpingtolden. Det viser EU-markedets
tiltrekningskraft sammenlignet med andre markeder, selv i
tilfeelde af en mindre prisforskel.

Risikoen for omlaegning af handelen fra hjemmemarkedet til EU-
markedet er forholdsvis begraenset pa grund af salget af egne
marker pd hjemmemarkedet, men der er en vesentlig risiko for
omlegning af handelen fra salg til tredjelande til EU-markedet
som folge af de hgjere priser pd EU-markedet.

Flere interesserede parter haevdede, at priserne pd EU-markedet er
forholdsvis mindre attraktive, nar man sammenligner med priser i
andre lande, f.eks. Japan. Det betyder, at risikoen for omdirige-
ring af handelen, hvis foranstaltningerne ophaves, vil vere over-
drevet.
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Det skal bemarkes, at salg til tredjelande behandles som en
gruppe, og konklusionen i betragtning 63 er baseret pa priserne
til tredjelande i gennemsnit. Det anerkendes fuldt ud, at der inden
for denne gruppe af tredjelande, er lande, til hvilke eksportpri-
serne er hgjere, og at der er andre tredjelande, hvor eksportpri-
serne er lavere. Det er klart, at jo lavere eksportpris jo sterre
risiko for omdirigering af handelen, hvis foranstaltningerne udle-
ber.

Endvidere h&vdede en interesseret part, at de kontraktlige forbin-
delser med importererne i tredjelande ikke vil gere det let at
skifte mellem kunder i forskellige lande.

Der kan veare kontraktlige forbindelser mellem eksporterende
producenter i Thailand og importerer i forskellige tredjelande,
som opretholdes pa kort sigt, men der er ikke noget, der tyder
pa, at de kontraktlige forpligtelser ikke kunne udfases og dermed
muliggere salg til markeder med hejere priser, f.eks. EU-marke-
det.

Endelig hevdede interesserede parter, at eksporten til visse tred-
jelande, f.eks. Sydkorea, ikke kan sammenlignes, idet varesam-
mensatningen (f.eks. désernes sterrelse) og salgsbetingelserne
(f.eks. shippingbetingelser) kan vare forskellige.

Der mindes om, at resultatet af sammenligningerne i betragtning
58, 59 og 60 er indikatorer for forskelle i eksportpriserne #il alle
tredjelande. Virkningen af alle spergsmél vedrerende thailandsk
eksport til et lille antal markeder er i sagens natur derfor generelt
begranset. Da thailandske eksportdata registreres pa FOB-basis,
er indvirkningen af eventuelle forskelle i shippingbetingelserne
eller —omkostningerne desuden begranset til omkostningen ved
indenlandsk fragt i Thailand og kan derfor kun vaere ubetydelig.

Da der ikke foreligger noget bevis for, at gennemsnitsprisen til
alle tredjelande ikke kan sammenlignes med eksportprisen til
Unionen, er konklusionen i betragtning 63 gyldig.

4. Konklusion vedrerende sandsynligheden for fortsat eller
fornyet dumping

Hvis foranstaltningerne opheves, vil det relativt hgjere prisniveau
pad EU-markedet sandsynligvis tiltrekke veasentlige maengder af
den pdgzldende vare, som allerede salges til lavere priser i tred-
jelande.

De eksporterende producenter i Thailand har fortsat deres
dumpingpraksis i NUP.
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Den uudnyttede kapacitet i Thailand og det forhold, at priserne pé
EU-markedet er betydeligt hejere end pa tredjelandsmarkederne,
forer til den konklusion, at der er risiko for en stigning i
eksporten af den pagaeldende vare, hvis foranstaltningerne ophae-
ves.

Der er saledes stor sandsynlighed for, at dumpingen fortsetter,
hvis foranstaltningerne ophaves.

D. DEFINITION AF EU-ERHVERVSGRENEN

I NUP blev samme vare fremstillet af ca. 20 producenter i Unio-
nen. Disse producenters produktion (fastsat pd grundlag af oplys-
ninger indsamlet hos de samarbejdsvillige producenter og for de
ovrige EU-producenters vedkommende fastsat pd grundlag oplys-
ninger i anmodningen om en fornyet undersegelse) anses derfor
for at udgere EU-produktionen, jf. grundforordningens artikel 4,
stk. 1.

Som forklaret i betragtning 13 blev der pa grund af det store antal
EU-producenter udtaget en stikprove. Med henblik pa skadesana-
lysen blev der fastsat skadesindikatorer pé felgende to niveauer:

— De makrogkonomiske elementer (produktion, kapacitet, salgs-
mangde, markedsandel, vakst, beskeaftigelse, produktivitet,
gennemsnitlige enhedspriser, dumpingmargenens storrelse og
genrejsning efter virkningerne af tidligere dumping) blev
vurderet for EU-produktionen som helhed pa grundlag af
oplysninger fra de samarbejdsvillige producenter, og for de
ovrige EU-producenters vedkommende blev der foretaget et
sken pd grundlag af oplysningerne i anmodningen om en
fornyet undersogelse.

— Analysen af mikrogkonomiske elementer (lagre, lenninger,
rentabilitet, investeringsafkast, likviditet, evnen til at rejse
kapital og investeringer) blev gennemfort for EU-producen-
terne 1 stikproven pa grundlag af deres oplysninger.

E. SITUATIONEN PA EU-MARKEDET
1. EU-forbrug

EU-forbruget blev beregnet pa grundlag af EU-erhvervsgrenens
egenproduktion beregnet til EU-markedet, oplysninger om
importmangden til EU-markedet indhentet fra 14.6-databasen
og for de evrige EU-producenters vedkommende pa basis af
oplysninger i anmodningen om en fornyet undersegelse.

I lobet af den betragtede periode steg forbruget i Unionen med
9 %. Det faldt fra 2008 til 2009 med 5 %, men steg igen i 2010
og 2011 med hhv. 6 og 9 procentpoint (i forhold til de forega-
ende &r). Derefter 14 det forholdsvist stabilt i NUP pé ca. 350 000
ton.
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2008 2009 2010 2011 NUP
Samlet forbrug i Unionen (ton) 318413 | 301 594 | 320 027 | 351279 | 347 533
Indeks (2008 = 100) 100 95 101 110 109

2. Import fra det pagzeldende land
a) Mcengde

(80) Importmaengden for den pagzldende vare fra det pageldende
land til Unionen faldt med 43 % fra ca. 38 000 ton i 2008 til
ca. 22 000 ton i undersogelsesperioden. Den faldt med 15 % i
2009, yderligere med 20 procentpoint i 2010 og endnu 11
procentpoint i 2011, inden den steg svagt med 3 procentpoint i

NUP.
2008 2009 2010 2011 NUP

Importmangde fra Thailand 38443 | 32616 [ 24941 | 20710 21 856
Indeks (2008 = 100) 100 85 65 54 57
Markedsandel for importen fra Thai- 12 11 8 6 6
land (i %)
Prisen pd import fra Thailand (EUR/ 835 887 806 775 807
ton)
Indeks (2008 = 100) 100 106 96 93 97

Kilde: 14.6-databasen

b) Markedsandel

(81) De thailandske eksporterers tilsvarende markedsandel pa EU-
markedet i det pageldende land faldt gradvist med ca. 50 %
eller 6 procentpoint i den betragtede periode, fra 12 % i 2008
til 6 % 1 NUP. Nermere bestemt faldt den thailandske markeds-
andel fra 12 % i 2008 til 11 % i 2009, 8 % i 2010 og 6 % i
2011/NUP.

c) Priser
i) Prisudvikling

(82) Mellem 2008 og NUP faldt den gennemsnitlige importpris for
den pageldende vare med oprindelse i det pageldende land
med 3 %, fra 835 EUR/ton i 2008 til 807 EUR/ton i NUP.
Nearmere beskrevet steg priserne med 6 % i1 2008, for de faldt
med 10 procentpoint i 2010 og med yderligere 3 procentpoint i
2011. Fra 2011 til NUP steg priserne igen med 4 procentpoint.

i) Prisunderbud

(83) Der blev foretaget en prissammenligning for lignende varetyper
mellem de eksporterende producenters og EU-erhvervsgrenens
salgspriser i Unionen. Med henblik herpa blev EU-erhvervsgre-
nens priser ab fabrik uden rabatter og skatter sammenlignet med
det pagazldende lands eksporterende producenters cif-priser,
Unionens grense, behorigt justeret for konventionel told og
omkostninger til losning og toldbehandling. Sammenligningen
viste, at priserne pa den pageldende vare med oprindelse i det
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pageldende land i NUP i Unionen generelt var hgjere end EU-
erhvervsgrenens priser. Pa grundlag af importstatistikkerne (14.6-
databasen) blev der séledes ikke fastlagt en underbudsmargen for
hele den thailandske import til Unionen (bade for samarbejdsvil-
lige eksportarer og ikke samarbejdsvillige virksomheder, uanset
varesammensatningen).

3. EU-erhvervsgrenens situation

I overensstemmelse med grundforordningens artikel 3, stk. 5,
undersggte Kommissionen alle relevante ekonomiske faktorer
og forhold, der har indflydelse p& EU-erhvervsgrenens situation.

Dette marked er bl.a. karakteriseret ved, at der findes to salgs-
kanaler, dvs. salg under producentens eget mearke og salg under
detailhandlerens merke. Den forste salgskanal vil normalt affede
hgjere salgsomkostninger end den anden salgskanal, iser med
hensyn til markedsfering og reklame, og derigennem ogsa
hgjere salgspriser.

Undersggelsen viste, at al import fra de samarbejdsvillige thai-
landske eksporterer foregar i den anden kanal, altsa salg under
detailhandlerens marke. Det blev derfor fundet hensigtsmeessigt i
skadesanalysen, hvor det var relevant, at skelne mellem EU-
erhvervsgrenens salg under eget marke og salg under detailhand-
lerens merke, da dumpingimport forst og fremmest konkurrerer
med EU-erhvervsgrenens samme varer solgt under detailhandle-
rens merke. Denne skelnen fandt sted iser med hensyn til fast-
settelsen af salgsmengde, salgspriser og rentabilitet. For fuld-
steendighedens skyld vises og kommenteres de samlede tal imid-
lertid ogsé i nedenstiende tabeller (herunder béde salg under eget
marke og under detailhandlerens merke). EU-erhvervsgrenens
salg under detailhandlerens mearke udgjorde i NUP ca. 70 % af
EU-erhvervsgrenens samlede salgsmangde og ca. 60 % af dens
salgsveerdi.

Da sukkermajs kun forarbejdes i sommerménederne i Unionen, er
en rekke skadesindikatorer nesten identiske for 2011 og NUP
(1. april til 30. marts 2012). Dette gaelder navnlig produktion og
produktionskapacitet.

3.1. Makrookonomiske elementer
a) Produktion

Fra et niveau pé ca. 372 000 ton i 2008 faldt EU-erhvervsgrenens
produktion med 8 % i den betragtede periode. Neermere beskrevet
faldt den med 25 % i 2009 og med 13 procentpoint i 2010, for
den steg igen med 31 procentpoint i 2011/NUP.
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2008 2009 2010 2011 NUP
Produktion (ton) 371764 | 279 265 | 231 790 | 344 015 | 343 873
Indeks (2008 = 100) 100 75 62 93 92
b) Kapacitet og kapacitetsudnyttelsesgrad
Produktionskapaciteten var pa ca. 488 000 ton i 2008, 2009 og
2010 og faldt med 9 % i 2011/NUP. Faldet skyldtes, at en af EU-
producenterne i stikpreven lukkede en af sine fabrikker.

2008 2009 2010 2011 NUP
Produktionskapacitet (ton) 488 453 | 488 453 | 488 453 | 444 055 | 444 055
Indeks (2008 = 100) 100 100 100 91 91
Kapacitetsudnyttelse (i %) 76 57 47 77 77
Indeks (2008 = 100) 100 75 62 102 102
Kilde: Undersogelsen
Kapacitetsudnyttelsen var pd 76 % i 2008. Den faldt til 57 % i
2009 og yderligere til 47 % i 2010, for den igen steg til 77 % i
2011/NUP. 1T den betragtede periode var kapacitetsudnyttelsen
stabil, idet den faldende produktion var i trdd med den faldende
produktionskapacitet.
c) Salgsmangde
EU-erhvervsgrenens salg af den produktion, der er beregnet til
salg under detailhandlerens marke pa EU-markedet til ikke
forretningsmaessigt forbundne kunder, faldt forst med 6 % i
2009, feor det igen steg med 17 procentpoint i 2010 og yderligere
med 24 procentpoint i 2011. Fra 2011 til NUP faldt dette salg
igen med 4 procentpoint. Mellem 2008 og NUP steg salget i alt
med ca. 31 %.

2008 2009 2010 2011 NUP
EU-salgsmengde (detailhandlers | 161 544 | 151 058 | 179 562 | 218 876 | 212 425
merke) til ikke forretningsmaessigt
forbundne kunder (ton)
Indeks (2008 = 100) 100 94 111 135 131
EU-salgsmengde (eget og detail- [ 262 902 | 248 995 | 280 586 | 318 237 | 312623
handlers mearke) til ikke forretnings-
messigt forbundne kunder (ton)
Indeks (2008 = 100) 100 95 107 121 119

Kilde: Undersegelsen
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(92) EU-erhvervsgrenens samlede salgsmangde (bade under eget og
under detailhandlerens merke) af egen produktion til ikke forret-
ningsmeassigt forbundne kunder p4 EU-markedet fulgte mere eller
mindre et lignende meonster, dog ikke s& udtalt. Forst faldt salget
med 5 % i 2009, hvorefter det steg med 12 procentpoint i 2010
og yderligere med 14 procentpoint i 2011. Fra 2011 til NUP faldt
dette salg igen med 2 procentpoint. Mellem 2008 og undersogel-
sesperioden steg salget sdledes i alt med ca. 19 %.

d) Markedsandel

(93) EU-erhvervsgrenen havde en markedsandel pd 83 % i 2008 og
2009. Den steg til 88 % i 2010 og 91 % i 2011, for den faldt
svagt til 90 % i NUP. EU-erhvervsgrenens markedsandel steg i
alt med 7 procentpoint i den betragtede periode.

2008 2009 2010 2011 NUP
EU-erhvervsgrenens  markedsandel 83 83 88 91 90
(eget og detailhandlers merke) (i %)
Indeks (2008 = 100) 100 100 106 110 109

Kilde: Undersogelsen

e) Vaekst

(94) Mellem 2008 og NUP, hvor EU-forbruget steg med 9 %, steg
EU-erhvervsgrenens salgsmangde, som skulle salges pd EU-
markedet under detailhandlerens merke, med 31 %, hvorimod
EU-erhvervsgrenens salgsmangde, som skulle salges bade
under eget og under detailhandlerens marke pd EU-markedet,
steg med 19 %. Mellem 2008 og NUP vandt EU-erhvervsgrenen
ca. 7 procentpoint i markedsandele, hvorimod dumpingimporten
tabte ca. 6 procentpoint i markedsandel. Det konkluderes séaledes,
at EU-erhvervsgrenen var i stand til at udnytte vaeksten pa marke-
det.

f) Beskaftigelse

(95) Beskeftigelsen i EU-erhvervsgrenen faldt forst med 17 % mellem
2008 og 2009, faldt med 5 procentpoint i 2010 og steg med 11
procentpoint i 2011/NUP. Generelt set faldt EU-erhvervsgrenens
beskaftigelsesniveau med 11 % i den betragtede periode, dvs. fra
ca. 2300 til 2 000 personer.

2008 2009 2010 2011 NUP
Beskeftigelse (ansatte) 2278 1 896 1786 2 038 2 035
Indeks (2008 = 100) 100 83 78 89 89

Kilde: Undersogelsen
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g) Produktivitet

(96)  Produktiviteten for EU-erhvervsgrenens arbejdsstyrke, der males
som output (i ton) pr. ansat pr. ar, og hvis udgangspunkt var 163
ton pr. ansat, faldt forst med 10 % i 2009 og yderligere med 10
procentpoint i 2010, hvorefter den steg med 23 procentpoint i
2011 og 1 procentpoint i NUP. EU-erhvervsgrenens produktivitet
steg 1 alt med 4 % 1 lebet af den betragtede periode. Denne
udvikling afspejler den omstendighed, at faldet i arbejdsstyrken
var mere markant end nedgangen i produktionen.

2008 2009 2010 2011 NUP
Produktivitet (ton pr. ansat) 163 147 130 169 169
Indeks (2008 = 100) 100 90 80 103 104

Kilde: Undersegelsen

h) Faktorer, der pavirker salgspriserne

(97) EU-erhvervsgrenens enhedspriser ved salg af varer under detail-
handlers merke til ikke forretningsmessigt forbundne kunder
steg med 7 % i 2009 og faldt med 8 procentpoint i 2010 og
yderligere 5 procentpoint i 2011. Fra 2011 til NUP steg de igen
med 3 procentpoint. Disse priser faldt i alt med 3 % i den
betragtede periode fra 1 073 EUR/ton til 1 041 EUR/ton i NUP.

2008 2009 2010 2011 NUP
Enhedspris pd EU-markedet (detail- [ 1073 1152 1057 1 008 1041
handlers mearke) (EUR/ton)
Indeks (2008 = 100) 100 107 99 94 97

Enhedspris pd EU-markedet (eget og [ 1248 1305 1219 1182 1215
detailhandlers maerke) (EUR/ton)

Indeks (2008 = 100) 100 105 98 95 97

Kilde: Undersegelsen

(98) EU-erhvervsgrenens samlede salgspriser (pa varer, der s&lges
bade under eget maerke og under detailhandlerens marke) til
ikke forretningsmaessigt forbundne kunder pa EU-markedet
fulgte mere eller mindre et lignende menster. Forst steg salgs-
priserne med 5 % i 2009, hvorefter de faldt med 7 procentpoint i
2010 og yderligere med 3 procentpoint i 2011. Fra 2011 til NUP
steg de igen med 2 procentpoint. Priserne faldt i alt med 3 % i
den betragtede periode fra 1248 EUR/ton til 1215 EUR/ton i
NUP.

i) Dumpingmargenens storrelse

(99) Undersogelsen har vist, at der fortsat finder dumping sted, og at
de faktiske dumpingmargeners omfang (nemlig op til 44 %) ikke
kan betragtes som ubetydelige.
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j) Genrejsning efter tidligere dumping

(100) De makrogkonomiske indikatorer, der er blevet gennemgéet
ovenfor, og de mikrogkonomiske indikatorer, der er gennemgaet
nedenfor, viser, at EU-erhvervsgrenen stadig befinder sig i en
sarbar og udsat situation, selv om antidumpingforanstaltningerne
delvis har opndet deres tilsigtede resultat ved at athjelpe EU-
producenternes skade. Resultaterne i segmentet for varer under
detailhandlers merke, som er i direkte konkurrence med importen
fra Thailand, har ringe fortjeneste. EU-erhvervsgrenens salgs-
priser i dette markedssegment faldt med 3 % i den betragtede
periode, mens produktionsomkostningerne steg med ca. 10 % i
samme periode. Det er klart, at EU-erhvervsgrenen ikke har veret
i stand til at fa deekket sine omkostninger, hvilket forte til betyde-
lige tab. EU-erhvervsgrenen har tydeligvis ikke veeret i stand til at
fd deekket sine omkostninger, hvilket medferte vesentlige tab.
Salget af sukkermajs under detailhandlers merke har stor betyd-
ning for EU-erhvervsgrenens sukkermajsaktivitet (udger 70 % af
den samlede salgsmangde og 60 % af den samlede salgsverdi),
og dette har vejet tungt i den samlede rentabilitet. Der kunne
saledes ikke konstateres en egentlig genrejsning efter tidligere
dumping, og det konkluderes, at EU-erhvervsgrenen fortsat er
sarbar over for de skadevoldende virkninger af eventuel dumping-
import pd EU-markedet.

3.2. Mikrookonomiske elementer
a) Lagre

(101) EU-erhvervsgrenens slutlagre faldt konstant i den betragtede
periode. De faldt med 2 % i 2009, med 27 procentpoint i
2010, med 2 procentpoint i 2011 og med yderligere 24 procent-
point i undersggelsesperioden. Det ber imidlertid bemerkes, at
lagrene ikke er en relevant skadesindikator for den pageldende
erhvervsgren. De store slutlagre skyldes den omstandighed, at
hest og fremstilling af konserves normalt finder sted i slutningen
af oktober hvert ar. Lagrene bestar derfor af varer, der afventer
forsendelse i perioden fra november til juli.

2008 2009 2010 2011 NUP
Slutlagre (ton) 193 834 | 189 741 | 136703 | 133 884 | 88 108
Indeks (2008 = 100) 100 98 71 69 45

Kilde: Undersogelsen

b) Lenninger

(102) Mellem 2008 og NUP faldt arbejdskraftomkostningerne med 7 %.
Narmere beskrevet faldt de med 16 % i 2009, faldt med yder-
ligere 1 procentpoint i 2010 og steg med 10 procentpoint i
2011/NUP. Det samlede fald i den betragtede periode hanger
sammen med faldet i beskeftigelsen.

2008 2009 2010 2011 NUP

Arlige arbejdskraft- | 34 343 788 | 28 850 250 | 28 370 188 | 31 952 596 | 31923 505
omkostninger (EUR)
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2008 2009 2010 2011 NUP

Indeks (2008 = 100) 100 84 83 93 93

Kilde: Undersogelsen

c) Rentabilitet og investeringsafkast

(103) I den betragtede periode faldt rentabiliteten i1 forbindelse med EU-
erhvervsgrenens salg af varer under detailhandlerens merke,
udtrykt som en procentdel af nettosalget, fra en fortjeneste pa
5,6 % 12008 til et tab pad 5,4 % i NUP.

2008 2009 2010 2011 NUP

Rentabilitet ved EU-salget (detail- [ 5,6 % 96 % [ -33% [ -82% | 54 %
handlers marke) (% af nettosalget)

Indeks (2008 = 100) 100 169 -59 —145 -95

Rentabilitet ved EU-salget (eget og [ 8,5 % 10,8 % | 0,7 % | -0,5 % 1,6 %
detailhandlers marke) (% af netto-
salget)

Indeks (2008 = 100) 100 127 8 -6 19

Investeringsafkast (eget og detail- [ 243 % | 40,4 % | 2,9 % | -3,0 % 4,4 %
handlers marke) (fortjeneste i % af
nettoregnskabsverdien af investerin-
gerne)

Indeks (2008 = 100) 100 166 12 —-13 18

Kilde: Undersogelsen

(104) Fortjenesten af EU-erhvervsgrenens salg af varer til bade eget og
detailhandlers maerke faldt ogsé fra 8,5 % i 2008 til 1,6 % i NUP.
Faldet er séledes knapt sé kraftigt som for salg under detailhand-
lerens meerke alene. Faldet i rentabiliteten forklares ved, at salgs-
priserne i den betragtede periode faldt med 3 %, mens produk-
tionsomkostningerne (overvejende ubehandlet sukkermajs og
déser) steg med 5 % i samme periode. EU-erhvervsgrenen har
tydeligvis ikke veeret i stand til at fa veeltet de ogede produktions-
omkostninger over pa kunderne.

(105) Investeringsafkastet udtrykt som fortjenesten i procent (for salg
bidde under eget marke og under detailhandlerens merke) af
nettoregnskabsvardien af investeringerne fulgte i det store hele
ovennevnte tendens i rentabiliteten. Det faldt fra ca. 24,3 % i
2008 til 4,4 % i NUP, dvs. et fald pd 82 % i den betragtede
periode.
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(106)

(107)

(108)

d) Likviditet og
kapital

evne til at tilvejebringe

Nettolikviditeten fra driftsaktiviteterne var pa ca. 27 000 EUR i
2008. Den steg til ca. 23 mio. EUR i 2009 og til ca. 58 mio.
EUR i 2010, for den faldt igen til ca. 8 mio. EUR i 2011. Fra
2011 til NUP steg den igen med 11 mio. EUR. Ingen af de
samarbejdende EU-producenter anferte, at de havde haft vanske-
ligt ved at tilvejebringe kapital.

2008 2009 2010 2011 NUP
Likviditet (eget og 26 698 23239572 | 58654 064 | 7845330 11 077 815
detailhandlers
merke) (EUR)
Indeks (2008 = 100) 100 87 047 219 698 29 386 41 494
Kilde: Undersogelsen
e) Investeringer
EU-erhvervsgrenens &rlige investeringer i produktionen af samme
vare steg med 45 % fra 2008 til 2009, faldt med 34 procentpoint
fra 2009 til 2010, steg med 57 procentpoint i 2011 og faldt
endelig med 4 procentpoint fra 2011 til NUP. Alt i alt steg
investeringerne i den betragtede periode med 64 % og var
beregnet pa vedligeholdelse og fornyelse af det eksisterende
udstyr og ikke til kapacitetsforggelse.

2008 2009 2010 2011 NUP
Nettoinvesteringer 6590078 | 9545749 | 7329354 | 11093 136 | 10802 751
(EUR)
Indeks (2008 = 100) 100 145 111 168 164
Kilde: Undersogelsen

4. Konklusion om skade

En rekke indikatorer udviklede sig negativt mellem 2008 og
NUP. Investeringsafkastet faldt, produktionsmengden faldt med
8 %, produktionskapaciteten faldt med 9 %, og beskaftigelsen
faldt med 11 %. Hvad angér den lavere produktion, bemarkes, at
hestudbyttet i 2008 var bedre end forventet og forte til en hgjere
produktion for EU-erhvervsgrenen samme &r. I samme periode
blev importen fra Thailand (som hovedsagelig faktureres i
dollars) mere attraktiv pd grund af en svagere dollar. Stigningen
i forsyningen af bade EU- og thailandske sukkermajs faldt
sammen med den ekonomiske og finansielle krise i Unionen,
hvilket pavirkede forbruget. Som folge heraf kunne den egede
EU-produktion ikke til fulde afsettes pA EU-markedet. Dette forte
til en nedsat produktion og lagernedbringelser i de felgende ér,
men dette kan ikke til fulde forklare den forvoldte skade.
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(109)

(110)

(111)

EU-fortjenestens rentabilitet pa sukkermajs (bade under eget og
detailhandlers merke) faldt markant i den betragtede periode.
Segmentet for detailhandlers marke, hvor EU-erhvervsgrenen
var udsat for konkurrence fra den thailandske import, er tyde-
ligvis tabsgivende (rentabiliteten faldt fra en fortjeneste pd over
5 % 1 2008 til et tab pad over 5 % i NUP). EU-producenterne
senkede deres salgspriser pd EU-markedet med 3 % og var i
stand til at genvinde markedsandel pa bekostning af fortjenesten.
Erhvervsgrenen har brug for salg under detailhandlers merke, da
der ikke er tilstreekkelig efterspergsel efter eget marke, og da
detailhandlersalget udger ca. 60 % af den samlede salgsveerdi,
faldt den samlede fortjeneste fra 8,5 % til 1,6 % i den betragtede
periode.

Visse indikatorer antyder, at erhvervsgrenen ved hjelp af
foranstaltningerne genvandt sin position. Importmangden fra
Thailand og den tilsvarende markedsandel blev nasten halveret,
fra 12 % 1 2008 til kun 6 % i NUP. EU-erhvervsgrenens
markedsandel steg fra 83 % 1 2008 til 90 % i NUP. Desuden
underbed de gennemsnitlige priser pd importen fra Thailand i
NUP ikke EU-erhvervsgrenens priser, men samtidig hindrede de
EU-erhvervsgrenen i at valte omkostningsstigningerne over pé
kunderne. Andre indikatorer viste en positiv udvikling. Kapaci-
tetsudnyttelsen steg med 2 % i den betragtede periode og var
forholdsvis hgj med 77 % i NUP. EU-erhvervsgrenens salgs-
meangde af varer under detailhandlers marke, som er i direkte
konkurrence med den thailandske import, steg med 31 %, og det
samlede salg for begge segmenter steg med 19 %. Investeringerne
steg med 64 %. Disse faktorer viser, at erhvervsgrenen var i stand
til at genrejse sig. EU-erhvervsgrenen var dog ikke i stand til at
nd en tilfredsstillende fortjeneste til at bevare en vasentlig
markedsandel pad et marked, hvor kun EU-erhvervsgrenen og
den thailandske import konkurrerer (importen fra andre tredje-
lande er spredt og uden betydning).

Konkurrencesituationen pd EU-markedet er ganske rigtigt delikat.
Pa den ene side er EU-erhvervsgrenen i segmentet for varer under
eget marke ikke udsat for udefra kommende konkurrence.
Merkeejerne har en sterk forhandlingsposition over for detail-
handlerne. Det er nemlig dem, der setter priserne. Markedet er
derudover konsolideret med de fire producenter, der indgér i stik-
preven, som har en markedsandel pa 54 %. Pa den anden side har
detailhandlerne en staerk position i segmentet for private marker.
Pa grund af konkurrencen bade i og uden for Unionen er priserne
konstant under pres. Det er derfor vanskeligt for EU-producen-
terne at vealte stigninger i produktionsomkostningerne (over-
vejende sukkermajs og déser) over pd kunderne (EU-erhvervs-
grenens produktionsomkostninger er steget med 5 % i den betrag-
tede periode) som folge af prispresset fra den thailandske import.
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(112)

(113)

(114)

(115)

(116)

(117)

(118)

EU-erhvervsgrenen har tydeligvis varet i stand til at @ge sin
markedsandel ved at prioritere mangderne og ikke priserne.
Man kan dog ikke se bort fra, at hovedparten af sukkermajsakti-
viteten (detailhandlers merke) ikke har veret rentabel. Det kan
derfor konkluderes, at EU-erhvervsgrenen stadig befinder sig i en
sarbar og udsat situation.

Flere parter har bemarket, at EU-erhvervsgrenen har genrejst sig,
eftersom en rekke indikatorer er blevet forbedret, og navnlig i
betragtning af EU-erhvervsgrenens store markedsandel og det
negative underbud.

Det er rigtigt, at skadesbilledet for EU-erhvervsgrenen er blandet.
Antidumpingforanstaltningerne har delvis opfyldt deres mal ved
at fjerne noget af den skade, der pafertes EU-erhvervsgrenen som
folge af dumpingimporten fra Thailand. Nér man tager hensyn til
den lave og faldende rentabilitet, er EU-erhvervsgrenens situation
dog generelt stadig skrebelig.

Det negative prisunderbud og den kraftige markedsandel for EU-
erhvervsgrenen tyder ikke automatisk pa, at der ikke er tale om
skade. Situationen for den fortsatte dumpingimport fra Thailand
(med dumpingmargener pa op til 44 %) har fort til et pristryk pa
EU-markedet. EU-erhvervsgrenen har i et forsgg pa at genvinde
tabte markedsandele holdt priserne nede, hvilket har resulteret i
en forringelse af rentabiliteten.

En interesseret part heevdede, at skadesvurderingen burde baseres
pd EU-erhvervsgrenens samlede resultater og ikke kun pé resul-
taterne 1 et markedssegment.

I overensstemmelse med den oprindelige underseggelse er skades-
vurderingen baseret pa EU-erhvervsgrenens samlede resultater
(eget maerke og detailhandlerens merke) samt for s vidt angér
detailhandlerens merke pa en rakke skadesindikatorer (rentabili-
tet, salg og salgspriser). Der er ingen @ndrede omstandigheder,
som ville kunne berettige en afvigelse fra denne metode, der
gaelder for vurderingen af EU-erhvervsgrenens situation. Som
omhandlet i betragtning 84 og 85 er markedet for sukkermajs
stadig kendetegnet af, at de findes to salgskanaler, og at al
import fra de samarbejdsvillige thailandske eksporterer vedrerte
salgskanalen for detailhandlerens maerke. Dertil kommer, at det i
betragtning af den lave og faldende rentabilitet ikke vil andre pa
konklusionen, at EU-erhvervsgrenen befinder sig i en skrebelig
situation, selv om kun EU-erhvervsgenens samlede resultater ville
blive medregnet. Pa grundlag af ovenstdende blev péstanden
afvist.

To interesserede parter hevdede, at EU-erhvervsgrenens mang-
lende evne meget vel kunne vare en folge af konkurrencen inden
for Unionen.
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(120)

(121)

(122)

(123)

Men situationen pd EU-markedet med hensyn til konkurrence er
ikke grundleggende forskellig fra situationen i den betragtede
periode i den oprindelige undersogelse (to salgskanaler og ca.
20 EU-producenter). Ikke desto mindre opnéede EU-erhvervs-
grenen en fortjeneste i 2002 pd over 20 % (eget mearke og
detailhandlerens merke) og 17 % pa detailhandlerens merke,
for eksporten fra Thailand begyndte at trenge ind pa EU-
markedet til dumpingpriser. Det viser, at konkurrencen i
Unionen ikke forhindrer EU-erhvervsgrenen i at opnd gode
fortjenstmargener. Det er derimod den fortsatte tilstedevarelse
af dumpingimporten og det deraf folgende pristryk, som forhin-
drer EU-erhvervsgrenen i at ege sine priser.

F. SANDSYNLIGHED FOR FORNYET SKADE

Ud fra ovenstédende tendenser har antidumpingforanstaltningerne
til dels opnaet deres tilsigtede resultat ved at afhjelpe EU-
producenternes skade. Samtidig befinder erhvervsgrenen sig
stadig i en sdrbar og udsat situation, hvilket fremgar af den
negative udvikling i en rakke skadesindikatorer.

Som nevnt ovenfor har de thailandske eksporterer uudnyttet
kapacitet og kan derfor pa kort tid ege deres eksport. Derudover
bekrafter de thailandske handelsstatistikker, at Thailand har
eksporteret ca. 140 000 ton til tredjelande i 2011, hvilket er ca.
7 gange sa meget som den thailandske eksport til Unionen. Pa
grund af de mere fordelagtige priser pa EU-markedet i forhold til
visse tredjelandsmarkeder er det sandsynligt, at veesentlige mang-
der, der pad nuverende tidspunkt eksporteres til disse lande, vil
blive omdirigeret til EU-markedet, hvis antidumpingforanstaltnin-
gerne udleber. En sd markant udvikling blev allerede observeret i
den oprindelige undersogelse, da markedsandelen for importen fra
Thailand til EU nesten fordobledes pa kun tre ar, dvs. fra 6,8 % i
2002 til 12,7 % i 2005.

Ud fra ovenstdende kan det sdledes konkluderes, at der er sand-
synlighed for fortsat skade, hvis foranstaltningerne ophaves.

Flere interesserede parter har udtrykt tvivl om konklusionen, for
sa vidt angar sandsynligheden for fornyet skade. Det hevdedes
iser, at en 5 % prisforskel mellem Unionens og tredjelandenes
markeder er for lille til at omdirigere eksporten af sukkermayjs til
EU-markedet. Denne pastand er allerede behandlet i betragtning
61. Det havdes desuden, at majs ikke er en vare, der let kan
udskiftes mellem markederne. Denne péstand er dog ikke under-
bygget og svarer ikke til resultaterne af denne undersogelse.
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Selv om sandsynligheden for fornyet skade er en prospektiv
vurdering, er den baseret pa de kendsgerninger, der er navnt i
betragtning 121. Derfor afvises pastanden.

G. UNIONENS INTERESSER

Det blev i henhold til grundforordningens artikel 21 undersegt,
om opretholdelse af de gazldende antidumpingforanstaltninger
ville vere i strid med Unionens interesser som helhed. Fastleg-
gelsen af Unionens interesser var baseret pd en vurdering af alle
de involverede parters interesser. Alle interesserede parter fik, jf.
grundforordningens artikel 21, stk. 2, mulighed for at fremsette
bemarkninger.

1. EU-Erhvervsgrenens interesser

Som navnt ovenfor befinder EU-erhvervsgrenen sig stadig i en
skrabelig og udsat situation. Den vil anvende den lettelse, der
opstar ved en videreforing af foranstaltningerne, til at have sine
salgspriser (iser for detailhandlers merke) til at dekke de ogede
produktionsomkostninger. Dette ville give erhvervsgrenen
mulighed for at forbedre den finansielle situation.

2. Forbrugeres og detailhandleres interesser

Kommissionen sggte at samarbejde med mere end 40 importerer/
detailhandlere og to forbruger-/brancheorganisationer. Kun ¢én
detailhandler samarbejdede. Virksomhedens import udgjorde en
brekdel af den samlede import fra Thailand i NUP. Sukkermajs-
aktivitetens omsaetning var ubetydelig i forhold til den samlede
omsatning. Desuden var der en meget hgj fortjeneste pa videre-
salget af sukkermajs i NUP. Disse faktorer viser, at detailhand-
lerne ikke vil blive udsat for uforholdsmaessigt store virkninger,
hvis foranstaltningerne forleenges.

Samtidig indsendte en rakke brancheorganisationer bemaerk-
ninger og deltog i en hering. De pastod, at antidumpingforanstalt-
ningerne burde ophaves pa grund af den lave og faldende
markedsandel for den thailandske import, som falder sammen
med EU-erhvervsgrenens hgje og stigende markedsandel.

Hvad angar forbrugerne, er den gennemsnitlige udgift pr.
husholdning meget begrenset, nemlig op til 5 EUR om aret. |
betragtning af de nuveerende foranstaltningernes beskedne niveau
vil virkningerne af en opretholdelse af foranstaltningerne sand-
synligvis blive ubetydelig for forbrugerne.

I lyset af ovennavnte og i betragtning af det generelt lave
samarbejdsniveau konkluderes det, at detailhandlernes og forbru-
gernes situation i Unionen neappe vil blive pavirket vasentligt af
de foresldede foranstaltninger.
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3. Risiko for forsyningsproblemer/konkurrence pia EU-
markedet

Man ber ferst og fremmest erindre, at antidumpingforanstalt-
ninger ikke har til formél at hindre adgangen til Unionen for
de importvarer, der er belagt med told, men at afhjelpe virk-
ningerne af den markedsforvridning, der er opstaet som folge af
dumpingimportens tilstedevarelse.

EU-forbruget steg med 9 % i NUP og var pd ca. 350 000 ton.
EU-erhvervsgrenens kapacitet 14 konstant over EU-forbruget i den
betragtede periode og var pa ca. 440 000 ton i NUP. Der er
tilstreekkelig konkurrence mellem EU-producenterne. Med en
kapacitetsudnyttelse pa 77 % 1 NUP har EU-erhvervsgrenen
tilsyneladende uudnyttet kapacitet til at gge sin produktion yder-
ligere i tilfzelde af oget efterspergsel. Importen fra andre tredje-
lande, navnlig USA og Kina, kan ogsa dakke en del af efter-
sporgslen. Det skal, jf. ovenfor, bemarkes, at antidumpingfor-
anstaltningerne ikke har til formél at stoppe importen fra Thailand
til Unionen. I betragtning af foranstaltningernes lave niveau kan
det forventes, at den thailandske import fortsat vil have en vis
markedsandel pd EU-markedet.

Ud fra ovenstdende kan det ikke konkluderes, at en opretholdelse
af antidumpingforanstaltningerne med sandsynlighed vil fore til
forsyningsproblemer pd EU-markedet eller til en begraensning af
konkurrencen pa EU-markedet.

4. Konklusion vedrerende Unionens interesser

Ud fra ovenstdende vil de negative virkninger i forbindelse med
en opretholdelse af foranstaltningerne sandsynligvis blive begran-
sede og i hvert fald ikke uforholdsmassige i forhold til fordelene
ved en videreforelse af foranstaltningerne for EU-erhvervsgrenen.

H. ANTIDUMPINGFORANSTALTNINGER

Alle parter blev underrettet om de vigtigste kendsgerninger og
betragtninger, der 13 til grund for at anbefale, at de gzldende
foranstaltninger opretholdes. Parterne fik desuden en frist til at
fremseette bemaerkninger til ovennavnte fremlaeggelse af oplys-
ninger. Indleg og bemarkninger blev, hvor det var berettiget,
taget i betragtning.

Det fremgar af det ovenstaende, at antidumpingforanstaltningerne,
jf. grundforordningens artikel 11, stk. 2, vedrerende importen af
visse former for sukkermajs, tilberedt eller konserveret, i form af
kerner, med oprindelse i Thailand, ber opretholdes. Det skal erin-
dres, at disse foranstaltninger bestar af verditold med forskellige
satser.
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(137) Den individuelle antidumpingtold for de virksomheder, der er
navnt i denne forordning, gelder udelukkende for importen af
den pagazldende vare, som er fremstillet af disse virksomheder og
saledes af de navnte specifikke retlige enheder. Import af den
pageldende vare, der er fremstillet af andre virksomheder, som
ikke udtrykkeligt er nevnt i den dispositive del af denne forord-
ning med navn og adresse, herunder forretningsmassigt
forbundne enheder til de specifikt nevnte, kan ikke drage
fordel af disse satser, men er omfattet af toldsatsen for »alle
andre virksomheder«.

(138) Alle anmodninger om anvendelse af denne individuelle antidum-
pingtold (f.eks. efter @ndring i den pagzldende enheds navn eller
efter oprettelse af nye produktions- eller salgsenheder) indgives
omgdende til Kommissionen (') sammen med alle relevante
oplysninger, navnlig om andringer i virksomhedens aktiviteter
vedrerende produktion, hjemmemarkeds- og eksportsalg i tilknyt-
ning til fieks. den pageldende navneandring eller den péagel-
dende @&ndring i produktions- og salgsenheder. Forordningen vil
i givet fald blive &ndret i overensstemmelse hermed gennem en
ajourfering af listen over virksomheder, der er omfattet af indi-
viduelle toldsatser —

VEDTAGET DENNE FORORDNING:

Artikel 1

1. Der pélegges en endelig antidumpingtold pd importen af sukker-
majs (Zea mays var. saccharata), i form af kerner, tilberedt eller konser-
veret med eddike eller eddikesyre, ikke frosne, henherende under KN-
kode ex 2001 90 30 (Taric-kode 2001 90 30 10), og sukkermajs (Zea
mays var. saccharata), i form af kerner, tilberedt eller konserveret pa
anden made end med eddike eller eddikesyre, ikke frosne, undtagen
varer henherende under pos. 2006, som i gjeblikket tariferes under
KN-kode ex 2005 80 00 (Taric-kode 2005 80 00 10), med oprindelse i
Thailand.

2. Den endelige antidumpingtold fastsattes til felgende af nettopri-
sen, frit Unionens granse, ufortoldet, for de i stk. 1 omhandlede varer
fremstillet af nedenstdende virksomheder:

Antidumping- | Taric-tillegs-

Virksomhed told (%) Kkode

River Kwai International Food Industry Co., 3,6 A791
Ltd,

99 Moo 1 Thanamtuen Khaupoon Road
Kaengsian, Muang, Kanchanaburi 71000
Thailand

3. De gzldende bestemmelser vedrerende told finder anvendelse,
medmindre andet er fastsat.

(") Europa-Kommissionen, Generaldirektoratet for Handel, Direktorat H, 1049

Bruxelles, Belgien.
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Artikel 2

Artikel 1, stk. 2, kan endres ved at tilfgje den nye eksporterende
producent til de samarbejdsvillige virksomheder, der ikke indgik i stik-
preven og derfor er omfattet af den vejede gennemsnitlige toldsats pa
12,9 %, hvis en ny eksporterende producent i Thailand over for
Kommissionen fremleegger tilstreekkelig dokumentation for, at den
pageldende virksomhed:

a) ikke har eksporteret den vare, der er beskrevet i artikel 1, stk. 1, til
Unionen i den nuvarende undersggelsesperiode (1. april 2011 til
30. marts 2012)

b) ikke er forretningsmaessigt forbundet med nogen af de eksporterer
eller producenter i Thailand, som er genstand for de ved denne
forordning indferte foranstaltninger samt

c) at pageldende faktisk har eksporteret den péageldende vare til
Unionen efter undersegelsesperioden eller har indgdet en uigenkal-
delig kontraktlig forpligtelse til at eksportere en betydelig mengde til
Unionen.

Artikel 3
Denne forordning treeder i kraft dagen efter offentliggerelsen i Den
Europceiske Unions Tidende.

Denne forordning er bindende i alle enkeltheder og galder umiddelbart i
hver medlemsstat.
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BILAG

Liste over de i artikel 1, stk. 2, under Taric-tillegskode A793 omhandlede producenter, der
samarbejdede med Kommissionen

Navn Adresse

Agro-On (Thailand) Co., Ltd. 50/499-500 Moo 6 Baan Mai, Pakkret, Montha-
buri 11120, Thailand

B.N.H. Canning Co., Ltd. 425/6-7 Sathorn Place Bldg., Klongtonsai,
Kongsan Bangkok 10600, Thailand

Boonsith Enterprise Co., Ltd. 7/4 M.2, Soi Chomthong 13, Chomthong Rd.,
Chomthong, Bangkok 10150, Thailand

Erawan Food Public Company Limited Panjathani Tower 16th floor, 127/21 Nonsee
Rd., Chongnonsee, Yannawa, Bangkok 10120,
Thailand

Great Oriental Food Products Co., Ltd. 888/127 Panuch Village Soi Thanaphol 2,
Samsen-Nok, Huaykwang, Bangkok 10310,
Thailand

Lampang Food Products Co., Ltd. 22K Building, Soi Sukhumvit 35, Klongton
Nua, Wattana, Bangkok 10110, Thailand

O.V. International Import-Export Co., Ltd. 121/320 Soi Ekachai 66/6, Bangborn, Bangkok
10500, Thailand

Pan Inter Foods Co., Ltd. 400 Sunphavuth Rd, Bangna, Bangkok 10260,
Thailand

Siam Food Products Public Co., Ltd. 3195/14 Rama IV Road, Vibulthani Tower 1,

9th Fl., Klong Toey, Bangkok 10110, Thailand

Viriyah Food Processing Co., Ltd. 100/48 Vongvanij B Bldg, 18th Fl, Praram 9
Rd., Huay Kwang, Bangkok 10310, Thailand

Vita Food Factory (1989) Ltd. 89 Arunammarin Rd., Banyikhan, Bangplad,
Bangkok 10700, Thailand




