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NARIADENIE RADY ES ¢. 2605/2000
z 27. novembra 2000,

ktorym sa ukladaji konecné antidumpingové cld na dovozy urcitych elektronickych vih (REWS)
s povodom v Cinskej ludovej republike, v Korejskej republike a na Taiwane

RADA EUROPSKE] UNIE,
so zretelom na Zmluvu o zaloZeni Eurdpskeho spolocenstva,

so zretelom na nariadenie Rady (ES) ¢. 384/96 z 22. decem-
bra 1995 o ochrane proti dumpingovym dovozom z krajin, ktoré
nie st ¢lenmi Eur6pskeho spolocenstva (1) a najma na jeho ¢lé-
nok 9,

so zretefom na ndvrh predlozeny Komisiou po konzulticidch
s poradnym vyborom

kedze:

A. KONANIE

1. Zacatie

(1)  16.septembra 1999 Komisia ozndmila v ozndmenf (,0zn4-
menie o zahdjeni“) uverejnenom v Uradnom vestniku
Eur6pskych spolocenstiev (?), zahdjenie antidumpingo-
vého konania pokial ide o dovozy do spolocenstva urdi-
tych elektronickych véh (,REWS®) s povodom v Cinskej
Tudovej republike (,CTR®), v Kérejskej republike (,Korea®)
a v Taiwane.

(2)  Toto konanie bolo zahdjené v dosledku staznosti podanej
30. jala 1999 v mene vyrobcov spolocenstva zastupuju-
cich podstatnii ast REWS priemyslu spolocenstva, tak ako
je to definované v ¢lanku 5 ods. 4 nariadenia (ES) ¢. 384/96
(,Zdkladné nariadenie”). Staznost obsahovala dokazy
o dumpingu daného vyrobku a o materidlnych $kodach
z neho plyndcich, ¢o sa povazovalo za dostacujiice oprav-
nenie k zahdjeniu konania.

2. VySetrovanie

(3)  Komisia oficidlne vyrozumela stazujicich sa vyrobcov
v spolo¢enstve,vyvazajicich vyrobcov, dovozcov, uzivate-
lov (ako aj zastupitelské zdruzenia), ktorych sa to tykalo
a zdstupcov vyvazajicich krajin, ktorych sa to tykalo,
o zahdjeni konania. Zainteresovanym strandm bola
poskytnutd moznost ozndmit svoje stanoviska pisomnou
formou a poziadat o vypocutie v ramci ¢asového limitu,
stanoveného v ozndmeni o zahdjeni.

(4)  Komisia zaslala dotazniky strandm, ktorych sa to tykalo
a taktieZ aj ostatnym strandm, ktoré sa ohldsili do terminu,
uréeného v ozndmeni o zahdjeni. Odpovede prisli od
dvoch vyrobcov zo spolocenstva, od dsmich vyvazajacich

(") U.v.ESL56,6.3.1996,s.1 - Nariadenie naposledy zmenené a dopl-
nené nariadenim (ES) ¢. 2238/2000 (U. v. ES L 257, 11.10.2000,
s. 2).

() U.v.ESC 262, 16.9.1999, s. 8.

vyrobcov v prislusnych krajinach, ako aj od ur¢itych znd-
mych stivisiacich dovozcov v spolocenstve a od spolupra-
cujiceho vyrobcu v obdobnej krajine. Odpovede prisli aj
od dvoch pouzivatelov prislusného vyrobku v spolocen-
stve.

Komisia vyhladala a overila vSetky informdcie, ktoré pova-
zovala za nevyhnutné pre déely vymedzenia dumpingu,
$kod a zdujmov spolocenstva. Overovacie navstevy boli
vykonané v priestoroch nasledovnych spolo¢nosti:
a) Vyrobcovia spolocenstva
Avery Berkel Ltd., Birmingham, Spojené Kralovstvo
Bizerba GmbH, Balingen, Nemecko
Bizerba Belgicko SA, Brusel, (dcérska spolo¢nost
Bizerba GmbH)
b) Vyvdzajiici vyrobeovia
KOREA
A & D Korea Co. Ltd., Seoul
CAS Corporation, Seoul
Descom Scales Mfg. Co. Ltd., Kyungki-Do
TAIWAN
Snowrex International Co. Ltd, Taipei
UWE-Universal Weight Enterprise Co. Ltd, Taipei
CINSKA LUDOVA REPUBLIKA
Mettler-Toledo Changzhou Scale Ltd, Changzhou
Shanghai Teraoka Electronic Co. Ltd, Shanghai
Shanghai Yamato Scale Co. Ltd, Shanghai

¢) Obdobnd krajina
INDONEZIA
PT TEC Indonesia Co. Ltd, Batam

d) Siwisiaci dovozcovia
Ishida Europe AB, Gustavsberg, Svédsko
Mettler-Toledo GmbH, Giefen, Nemecko
Mettler-Toledo (Albstadt) GmbH, Albstadt, Nemecko
Mettler-Toledo GmbH, Vieden, Rakusko.

VySetrovanie dumpingu a $kod pokryvalo obdobie od
1. septembra 1998 do 31. augusta 1999 (,obdobie vyset-
rovania“ alebo ,IP“). VySetrovanie trendov relevantnych pre
stanovenie $kod pokryvalo obdobie od 1. janudra 1995 az
do konca obdobia vysetrovania (,obdobie analyzovania®).
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(7)
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(11)

V3etky zainteresované strany boli informované o podstat-
nych faktoch a dovodoch, na zdklade ktorych sa planovalo
odporucit zavedenie stdvajicich opatreni. Po tychto zve-
rejneniach sme dostali od zainteresovanych stran
ndmietky. Pripomienky tychto strdn boli zvdzené a ak to
bolo vhodné, tak zavery boli prislusne upravené.

3. Predchddzajice konania tykajice sa predmetného
vyrobku

V oktébri 1993 nariadenim (EHS) ¢. 2887/93 (') Rada
zaviedla kone¢né antidumpingové opatrenia na dovozy
REWS s pévodom v Singaptire a v Korey. Opatrenia uplat-
fiované na Singaptr st predmetom pokracujiiceho skiima-
nia, ktoré bolo zahdjené v oktdbri 1998 (2), zatial ¢o plat-
nost opatreni uplatnitelnych na Kéreu skoncila v oktdbri
1998.

V aprili 1993 nariadenim (EHS) €. 993/93 (3) Rada zaviedla
kone¢né antidumpingové opatrenia na dovozy REWS
s povodom v Japonsku. Tieto opatrenia sii taktiez predme-
tom pokracujticeho skimania, ktoré bolo zahdjené v aprili
1998 (4.

B. UVAZOVANY VYROBOK A PODOBNY VYROBOK

1. UvaZovany vyrobok

Uvazovanym vyrobkom st elektronické véhy urcené
na pouzitie v maloobchode, ktorych stcastou je digitdlne
zobrazenie hmotnosti, jednotkovej ceny a ceny, ktort
treba zaplatit (¢i uz s alebo bez zariadenia, ktoré tieto tidaje
vytla¢i) spadajice pod KN kéd ex 8423 81 50. Existuji
REWS roznych modelov, ktoré sa vyznacuji réznou tirov-
fiou vykonnosti a techniky. V tomto ohlade, priemysel
definuje tri segmenty REWS; nizky, stredny a vysoky. Tieto
siahaji od nezdvislych REWS bez zabudovanych tlaciarni,
aZ po domyselné (inteligentné) modely s vopred nastave-
nymi predvolenymi klti¢ovymi systémami a s moznostou
integracie do pocitacovych systémov kontroly a riadenia.

Hoci potencidlne pouzitie REWS sa méze menit v dosledku
pridavnej funk¢nosti na segmenty stredného alebo vyso-
kého rozsahu, neexistuje ziadny podstatny rozdiel
v zékladnych fyzikdlnych a technickych charakteristikdch
roznych modelov REWS. Navyse, vySetrovanie preukdzalo,
7e medzi tymito tromi segmentmi neexistujii Ziadne jasné
deliace ¢iary, priCom modely patriace do susediacich

U.v.ESL 263, 22.10.1993 s. 1.
U.v. ES C 324, 22.10.1998 s. 4.
U.v.ES L 104, 29.4.1993 s. 40.
U.v.ES C 128, 25.4.1998 5. 11.

(12)

(13)

(14)

(15)

(16)

segmentov st Casto vzdjomne zamenitelné. Musia byt
z tohto dovodu povazované pre tcely tohto vysetrovania
za jeden jedinyvyrobok.

2. Podobny vyrobok

Vysetrovanie preukdzalo, ze rozne REWS vyrdbané v CLR,
Koérey, na Tchajwane a v Indonézii (ktoré slazili ako
obdobné krajina pre CIR) a preddvané na tychto trhoch st
napriek rozdielom vo velkosti. Zivotnosti, napiti a dizajne
identické alebo sa velmi podobaji na REWS vyvdzané
z CLR, Kérey a Taiwanu do spolocenstva a musia byt pova-
zované za podobnévyrobky.

Obdobne, REWS vyrdbané priemyslom spolocenstva a pre-
ddvané na trhu spolocenstva, sti vo vSetkych ohladoch
nepodobné REWS vyrdbanym a vyvazanym z CLR, Kérey
a Taiwanu do spolocenstva.

Z tychto dovodov st tieto vyrobky nepodobné v zmysle
¢lanku 1 ods. 4 zdkladného nariadenia.

C. DUMPING

1. KRAJINY S TRHOVOU EKONOMIKOU

Vieobecnd metodika

Obvykld hodnota

Co sa tyka stanovenia obvyklej hodnoty, tak najskor bolo
pre kazdéhovyvazajiceho vyrobcu stanovené, ¢i jeho cel-
kovy predaj REWS na vnitornom trhu bol reprezentativny
v porovnani s jeho celkovym exportnym predajom do spo-
lo¢enstva. V stilade s ¢lankom 2 ods. 2 zdkladného naria-
denia predaj na vntitornom trhu bol povazovany za repre-
zentativny  vtedy, ked celkovy objem predaja
na vnatornom trhu kazdého vyvdzajiceho vyrobcu pred-
stavoval najmenej 5 % jeho celkového objemu exportného
predaja do spolocenstva.

Nasledne boli identifikované tie typy REWS predavané
tymito spolo¢nostami na vnitornom trhu, ktoré boli iden-
tické alebo priamo porovnatelné s typmi preddvanymi
na vyvoz do spolodenstva.

Pre kazdy z typov preddvanych vyvézajiicimi vyrobcami
na ich vnatornych trhoch, u ktorych sa preukdzalo, ze st
priamo porovnatelné s typmi preddvanymi na vyvoz do
spolocenstva, bolo stanovené, ¢i predaj na domécom trhu
bol dostato¢ne reprezentativny pre acely clanku 2 ods. 2
zdkladného nariadenia. Predaj na vnttornom trhu uréitého
typu bol povazovany za dostato¢ne reprezentativny vtedy,
ked celkovy objem predaja na vnitornom trhu REWS
daného typu pocas obdobia vysetrovania predstavoval 5 %
alebo viac z celkového objemu predaja REWS porovnatel-
ného typu do spolocenstva.
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(19)

(20)

(21)

Bola prevedend taktiez kontrola toho, ¢i predaj kazdého
typu na vnttornom trhu mozno povazovat za predaj rea-
lizovany beznym obchodnym sposobom, stanovenim
podielu ziskového predaja predmetného typu nezévislym
zdkaznikom. V pripadoch, kedy objem predaja REWS
predanych za netto predajnt cenu rovnajicu sa alebo pre-
vy$ujiicu vypocitané vyrobné naklady predstavoval 80 %
alebo viac z celkového objemu predaja, tak obvykld cena
vychddzala zo skuto¢nej ceny na vndtornom trhu, vypoci-
tanej ako vaZeny priemer cien vietkych predajov na vnu-
tornom trhu realizovanych pocas obdobia vySetrovania —
a to bezohladu nato, ¢i tieto predaje boli ziskové alebo
neboli ziskové. V pripadoch, kedy objem ziskovych pred-
ajov REWS predstavoval menej ako 80 % avsak 10 % alebo
viac z celkového objemu predaja na vnétornom trhu,
obvykla cena vychadzala zo skuto¢nej ceny na vnttornom
trhu, vypocitanej ako vazeny priemer iba ziskovych pred-
ajov. V pripadoch, kedy objem ziskovych predajov akého-
kolvek typu REWS predstavoval menej ako 10 % z celko-
vého objemu predaja, tak sa dospelo k ndzoru, Ze tento
urcity typ bol preddvany v nedostacujicich mnozstvach za
cenu na vattornom trhu a aby cena mohla tvorit prislusni
vychodiskovi zdkladiu na stanovenie obvyklej hodnoty.

Kedykolvek doslo k tomu, Ze ceny na vnitornom trhu
ur¢itého typu preddvaného zo strany vyvazajiceho
vyrobcu sa nemohli pouZivat — tak sa z toho dovodu sta-
novila obvykld hodnota. Nésledne, v stlade s ¢lankom 2
ods. 3 zdkladného nariadenia, obvykld hodnota bola
urlena tak, Ze sa pripocitalo k vyrobnym nakladom vyva-
zanych typov - v pripade potreby upravené — rozumné
percento na predajné, vSeobecné a administrativne
vydavky (,SG & A“) a rozumné ziskové rozpitie. Za tymto
acelom bolo preverené, &i vzniknuté SG & A a zisk dosiah-
nuty kazdym vyvézajiicim vyrobcom na vniitornom trhu
predstavoval spolahlivé tdaje.

Skutoéné vydavky SG & A na vndtornom trhu sa povazo-
vali za spolahlivé, pokial bolo mozné objem predaja pred-
metnej spolocnosti na vnitornom trhu povazovat za
reprezentativny. Ziskové rozpitie na vntitornom trhu bolo
stanovené na zdklade predajov na vnitornom trhu reali-
zovanych obvyklym obchodnym sposobom, t. j. ak tieto
predaje nezdvislym zdkaznikom za ceny rovnajice sa alebo
prevysujtce vyrobné néklady predstavovali najmenej 10 %
celkového objemu predaja prislusnej spolo¢nosti na vnd-
tornom trhu. Tam, kde toto kritérium nebolo splnené, tak
tam sa pouzivalo ziskové rozpitie s viZenym priemerom
ostatnych spoloc¢nosti v prislusnej krajine, ktoré realizovali
dostato¢ne vysoké predaje obvyklym obchodnym sposo-
bom.

Exportnd cena

Vo vietkych pripadoch, kedy boli REWS vyvdzané pre
nezavislych zakaznikov v spolocenstve, exportnd cena bola
stanovend v zmysle ¢lanku 2 ods. 8 zdkladného nariade-
nia, a to na zdklade exportnych cien skuto¢ne platenych
alebo splatnych.

(22)

(23)

(24)

(25)

(26)

Tam, kde sa exportny predaj realizoval smerom k pribuz-
nému dovozcovi, exportnd cena bola vytvorend v zmysle
¢lanku 2 ods. 9 zdkladného nariadenia, a to na zdklade
ceny, za ktorti boli dovdzané vyrobky prvykrat znovu
predané nezdvislému kupujicemu. V takychto pripadoch
boli prevedené dpravy vietkych ndkladov vznikajicich
medzi dovozom a opitovnym predajom a pre ¢asové roz-
lienie ziskov tak, aby bolo mozné vytvorit spolahlivii
exportnti cenu. Na zdklade dostupnych informdcii bol
tento zisk stanoveny priblizne na 10 %. Dostupné infor-
mécie boli tie, ktoré sme ziskali od nepribuznych dovoz-
cov v rdmci posledného vySetrovania tykajiiceho sa toho
istého vyrobku. Toto bolo povazované za rozumné vtedy,
pokial i8lo o ¢innosti vykondvané prislusnymi stranami.

Porovnanie

Toto porovnanie bolo prevedené na zdklade franko zdvod
a na tej istej drovni obchodovania. S cielom zabezpecenia
korektného porovnania obvyklej ceny a exportnej ceny
bola vytvorena rezerva vo forme tprav, pokial islo o roz-
diely ovplyviiujice cenovli porovnatelnost, v zmysle
¢lanku 2 ods. 10 zdkladného nariadenia.

Dumpingové rozptie pre vySetrované spolocnosti

V zmysle ¢lanku 2 ods. 11 zdkladného nariadenia, obvykld
cena s vdZzenym priemerom bola porovnand podla jedno-
tlivych typov s exportnou cenou s vdZenym priemerom
pre kazdého vyrobcu. Avsak obvykld cena stanovend
na zaklade vazeného priemeru bola porovnand s cenami
vietkych jednotlivych exportnych transakcii do spolocen-
stva, kde existovala Struktdra exportnych cien, ktord sa
vyrazne li§ila medzi jednotlivymi regiénmi, kupujicimi,
alebo ¢asovymi obdobiami, a to vtedy, ak porovnanie vaze-
ného priemeru s vdzenym priemerom neodzrkadlovalo
plny stupen praktizovaného dumpingu.

Dumpingové rozptie pre nespolupracujiice spolocnosti

Pre nespolupracujice spolo¢nosti bolo stanovené
na zdklade dostupnych faktov v zmysle ¢lanku (18) zdklad-
ného nariadenia ,zostatkové“ dumpingové rozpitie.

V pripade krajin s vysokou troviiou spoluprace bolo roz-
hodnuté stanovit zostatkové dumpingové rozpitie
na drovni spolupracujticej spolo¢nosti s najvyssim dum-
pingovym rozpidtim.

V pripade krajin s nizkou troviiou spoluprace sa pouzili
informdacie od spolupracujiicej spolo¢nosti s najvyssim
dumpingovym rozpitim. Zostatkové dumpingové rozpi-
tie bolo stanovené na zdklade rozpitia s viZzenym prieme-
rom dumpingovych typov s najvy$simi dumpingovymi
rozpitiami exportovanych v reprezentativnych mnoz-
stvach. Tento pristup bol nevyhnutny z toho dévodu, aby
sa zabranilo poskytnutiu bonusu za nespoluprdcu a taktiez
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(28)

(33)

z toho dovodu, Ze neexistovali Ziadne ndznaky o tom, zZe
by nespolupracujica strana dumpingovala na nizkej
drovni.

2. Korea

Tri spolo¢nosti odpovedali na dotaznik pre exportujtcich
vyrobcov. Dvaja dovozcovia v spolocenstve, ktori maja
vztah k dvom exportujicim vyvozcom odpovedali tieZ
na dotaznik.

Obvykld cena

V pripade jedného exportujiiceho vyrobcu sa obvykld cena
opierala vyhradne o cenu na vnatornom trhu a v pripade
druhého exportujiiceho vyrobcu sa opierala vyhradne
o vytvorenu obvykld hodnotu. V pripade tretej spolo¢no-
sti sa pouzivali tak vytvorené obvyklé ceny,ako aj obvyklé
ceny vychddzajice z cien na vnitornom trhu.

Tam, kde boli obvyklé ceny vytvorené, tak tam sa mohli
pouzivat vyrobné naklady a SG &A kazdého predmetného
exportujiiceho vyrobcu. V pripade jedného vyrobcu kde
predaj urcitych modelov bol stratovy, tak tam sa pouzil
priemerny zisk zo zvysnych ziskovych modelov na vna-
tornom trhu. U dalsieho vyrobcu, kde cely predaj na vna-
tornom trhu bol stratovy, tak tam sa pouzil priemerny zisk
tych ostatnych dvoch vyrobcov.

Vyvoznd cena

V pripadoch predaja predmetného vyrobku na vyvoz do
spolocenstva zo strany vyrdbajtcich vyvozcov nezavislym
dovozcom v spolocenstve bola vyvoznd cena stanovend
podla ¢lanku 2 ods. 8 zdkladného nariadenia s odvolanim
sa na ceny skuto¢ne platené alebo splatné.

V pripadoch predaja na export do spolocenstva zo strany
exportujiicich vyrobcov prostrednictvom pribuznych
dovozcov v spolocenstve, vyvoznd cena bola znovu vytvo-
rend na zaklade ceny za ktort sa dovazené vyrobky prvy-
krat znovu predali nezavislému kupujicemu v zmysle
¢lanku 2 ods. 9 zdkladného nariadenia. Nésledne sa pre-
viedli tpravy na vietky nédklady vzniknuté medzi dovozom
a opitovnym predajom a pre ¢asovo rozlisené zisky tak,
aby sa zaviedla spolahlivd vyvoznd cena.

Porovnanie

Porovnanie bolo prevedené na zdklade ex-vyrobny zdvod
a na tej istej drovni obchodu. S cieflom zabezpecenia
korektného porovnania boli zohladnené v sdlade s ¢lén-
kom 2 ods. 10 zdkladného nariadenia rozdiely vo fakto-
roch o ktorych sa tvrdilo a ndsledne aj preukdzalo, Ze tieto

(36)

(37)

(38)

ovplyviiuji ceny a cenovii porovnatelnost; vietky pri-
spevky vzhladom na rozdiely v preprave, poisteni, v mani-
puldcii, v rezZijnych a vo vedlajsich vydavkoch, v tveroch,
v proviziach, v dovoznych poplatkoch a v popredajnych
nakladoch (zdruky/garancie atd.) boli priznané, pokial boli
aktudlne a opodstatnené. V pripade dvoch spolo¢nosti boli
do toho zahrnuté aj tpravy nakladov, ktoré vznikli prislus-
nej strane v Japonsku.

Rovnaké tpravy ako boli prevedené pri obvyklej cene
vychddzajiicej z predaja na vnitornom trhu, boli preve-
dené aj pri obvyklej cene vypocitanej podla ¢lanku 2 ods. 3
zdkladného nariadenia.

Dumpingové rozpdtie

Ako bolo stanovené v ¢lanku 2 ods. 11 zdkladného naria-
denia, obvyklé ceny s vdZenym priemerom pre kazdy druh
predmetného vyrobku vyvdzaného do spolocenstva boli
porovnané s vyvoznou cenou s vazenym priemerom kaz-
dého zodpovedajiiceho druhu predmetného vyrobku.
V pripade dvoch exportujticich vyrobcov viak tito metdda
neodzrkadlovala plny stupeni praktizovaného dumpingu
a existovala takd Struktira exportnych cien, ktord sa
vyrazne liSila medzi jednotlivymi kupujicimi a regiénmi.
Z tohto dévodu bola obvykld cena stanovend na zdklade
vazeného priemeru porovnand s cenami vetkych jednotli-
vych transakcii do spolocenstva.

Porovnanie potvrdilo existenciu dumpingu v pripade
dvoch spolupracujtcich vyrobcov. Dumpingové rozpitie
vyjadrené ako percento cif dovoznej ceny na hranicu spo-
locenstva ¢inila:

CAS Corporation, Seoul 0%
A & D Korea Co. Ltd. Seoul 4,7 %
Descom Scales Mfg.Co.Ltd. Kyungki-Do 49 %

Nakolko stupen spoluprace bol vysoky, tak zostatkové
dumpingové rozpitie bolo stanovené na tej istej Grovni
ako v pripade spolupracujicej spolo¢nosti, t. j. 4,9 %.

3. Taiwan

Dve spolo¢nosti odpovedali na dotaznik pre exportujtcich
vyrobcov.

Obvykld cena

V pripade jedného vyrobcu boli vietky predaje REWS (cely
segment s nizkym rozsahom) na vnatornom trhu stratové.
V pripade druhého vyrobcu porovnatelné exportované
REWS (cely segment s nizkym rozsahom) neboli predd-
vané na vndtornom trhu.
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Z tohto dovodu, pre vietky modely daného vyrobku pre-
dédvané na export do spolocenstva, obvykld cena bola
vytvorend na zdklade ¢lanku 2 ods. 3 zdkladného nariade-
nia. V pripade kazdého jedného exportujiceho vyrobcu sa
pouzili jeho vyrobné ndklady na exportované modely
a jeho vlastné SG &A vydavky na vndtornom trhu. Ziskové
rozpdtie pouzité v pripade oboch exportujicich vyrobcov
bolo rozpitie, ktoré bolo stanovené pre ziskovi spolo¢-
nost pokial ide o predaje modelov REWS na vndtornom
trhu, ktoré sa realizovali obvyklym obchodnym sposo-
bom, ktoré vsak neboli porovnatelné s exportovanymi
modelmi.

Vijvozné ceny

Vsetky predaje predmetného vyrobku na vyvoz do spolo-
Censtva zo strany dvoch exportujtcich vyrobcov smerovali
k nezavislym dovozcom v spolodenstve. Vyvoznd cena
bola nésledne stanovend podla ¢lanku 2 ods. 8 zdkladného
nariadenia s odvolanim sa na ceny skuto¢ne platené alebo
splatné.

Porovnanie

Porovnanie bolo prevedené na zdklade ex-vyrobny zdvod
a na tej istej trovni obchodu. S cielom zabezpecenia
korektného porovnania boli zohladnené v silade s ¢ldn-
kom 2 ods. 10 zdkladného nariadenia rozdiely vo fakto-
roch o ktorych sa tvrdilo a ndsledne aj preukazalo, Ze tieto
ovplyviiuji ceny a cenovi porovnatelnost; vietky pri-
spevky vzhladom na rozdiely v preprave, v dovoznych
poplatkoch, v Gvere a v provizidch, v manipulacii, v reZij-
nych nakladoch a vo vedlajsich ndkladoch, boli priznané,
pokial boli aktudlne a opodstatnené, v stilade s ¢lankom 2
ods. 10 zdkladného nariadenia.

Rovnaké tpravy boli prevedené aj v pripade obvyklych
cien vypocitanych podla ¢ldnku 2 ods. 3 zékladného naria-
denia vtedy, pokial boli aktudlne a opodstatnené.

Dumpingové rozpdtie

Ako bolo stanovené v ¢lanku 2 ods. 11 zdkladného naria-
denia, obvyklé ceny s viZenym priemerom pre kazdy druh
predmetného vyrobku vyvazaného do spolocenstva boli
porovnané s vyvoznou cenou s vaZenym priemerom kaz-
dého zodpovedajiceho druhu predmetného vyrobku.
V pripade jedného exportujiceho vyrobcu vsak tito
metdda neodzrkadlovala plny stupen praktizovaného
dumpingu a existovala takd Struktdra exportnych cien,
ktord sa vyrazne liSila medzi jednotlivymi kupujiicimi
a regiénmi. Z tohto dovodu bola obvykld cena stanovend
na zdklade vdzeného priemeru porovnand s cenami vset-
kych jednotlivych transakcii do spolo¢enstva.

(44)

(45)

(47)

Porovnanie potvrdilo existenciu dumpingu v pripade
dvoch spolupracujicich vyrobcov. Dumpingové rozpitie
vyjadrené ako percento cif dovoznej ceny na hranicu spo-
locenstva cinila:

Universal Weight Enterprise (UWE) 5,5 %

Snowrex International 5,9 %

Nakolko stupen spoluprace bol nizky, tak zostatkové dum-
pingové rozpitie bolo stanovené na trovni modelu s naj-
vy$$im individudlnym dumpingovym rozpdtim preddva-
ného v reprezentativinych mnozZstvéch.

4. Cinska fudovi republika

Analyza Statiitu trhovej ekonomiky

Tri ¢inske spolo¢nosti pozadovali Statdt trhovej ekono-
miky (,MES“), podla ¢linku 2 ods. 7 zdkladného nariade-
nia. Ziadost jednej zo spolo¢nosti musela byt zamietnutd
na zdklade toho, Ze predlozené informdcie Komisia dostala
po Casovom limite a navyse tieto informdcie boli netplne
v podstatnych castiach odpovede. Komisia si vyhladala
vetky informdcie, ktoré povazovala za nevyhnutné a ove-
rila si vetky informdcie predlozené v Ziadostiach o MES,
a to priamo na mieste v priestoroch zostdvajicich dvoch
spolo¢nosti.

Komisia zistila, Ze obidve spolo¢nosti predavali v CIR nie-
kolko rokov za viac menej jednotnd stratovi cenu. Navy-
Se, obidve spolo¢nosti nemali Gplnd volnost v rozhodo-
vani, ¢ a vakom rozsahu by mali preddvat svoju produkciu
na vnatornom trhu. Komisia uplatiiovala takd prax, ze
zamietala Ziadosti o MES pokial boli ceny na vnitornom
trhu obmedzované (restrikéné) a neexistovali Ziadne
cenové rozdiely medzi zdkaznikmi, nakolko podobny spo-
sob tvorby cien mohol byt dosledkom centrédlne zavede-
nych cenovych reguldcii. Navyse, z dokazov vyplynulo ze
tieto ceny boli na stratovej tirovni po dobu niekolkych
rokov, z ¢oho taktiez vyplyva, Ze vyrobcovia nepracovali
v podmienkach trhovej ekonomiky.

Niésledne sa preukdzalo, Ze ani dalie dve vysetrované spo-
lo¢nosti nespliali podmienky stanovené v ¢lanku 2 ods. 7
pism. ¢) zdkladného nariadenia. Po konzultdcidch s porad-
nym vyborom boli predmetné spolo¢nosti informované
a to, ze ich ziadosti o MES museli byt zamietnuté.

Vyber obdobnej krajiny

Nakolko neexistovali Ziadne spolocnosti, ktoré by spliiali
poziadavky na MES, bolo potrebné porovnat vyvozné ceny
¢inskych exportujtcich vyrobceov s obvyklou cenou, stano-
venou pre prislusnd krajinu s trhovou ekonomikou, podla
¢lanku 2 ods. 7 zdkladného nariadenia.
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(49)

(50)

(51)

Stazovatel navrhol Indonéziu a Komisia ju navrhla vo svo-
jom ozndmeni o zahdjeni. Ziadna zainteresovand strana
nevzniesla Ziadne ndmietky — ¢o sa tyka tohto vyberu.
Jeden indonézsky vyrobca nasledne spolupracoval a zaslal
odpoved na dotaznik. Tato odpoved bola povazovand za
prijatelnt. Nésledne sa dospelo k zdveru, Ze pouzitie Indo-
nézie ako obdobnej krajiny pocas tohto vysetrovania bolo
vhodné.

Bolo rozhodnuté, Ze Indonézia je najvhodnejsou tretou
krajinou s trhovou ekonomikou, ktord pre téely stanove-
nia obvyklej ceny, v svetle vyznamného objemu predajov
na vnatornom trhu a na export, realizovanych zo strany
indonézskeho vyrobcu pri porovnani s dovozmi do spolo-
Censtva z CLR a pri tirovni konkurencie na indonézskych
a na exportnych trhoch, ktord umoznovala dosahovanie
rozumnych, nie vak nadmernych ziskov. Navyse, predaje
v Kérey a v Taiwane neboli povazované za vhodny zéklad
pre stanovenie obvyklej ceny, nakolko REWS preddvané
na tychto trhoch predstavovali spodnid oblast segmentu
s nizkym rozsahom a neboli teda porovnatelné s exporto-
vanymi modelmi s povodom v CLR.

Individudlne zaobchddzanie

Kazdy z spolupracujticich éinskych exportujticich vyrob-
cov si vyzadoval individudlne zaobchddzanie. Odpovedali
na komplexné otdzky nachddzajice sa vo formulari ziado-
sti 0 MES, ktory bol zaslany zainteresovanym strandm po
zahdjeni konania. Bolo odporicané, aby sa tieto Ziadosti
zameriavali hlavne na tie oblasti, ktoré maja priamy dopad
na exportné ¢innosti spolo¢nosti. Zistilo sa, Ze pokial ide
o exportné ¢innosti, tak troven zasahovania $titu nebola
takd, aby umoziovala vykondvat akykolvek podstatny
vplyv a ani neumoziovala obchddzanie opatreni, pokial
boli exportérom priznané individudlne colné sadzby.

V pripade vietkych troch spolo¢nosti preverenie poskyt-
nutych informdcii naznacilo, Ze spolo¢nosti splnili pod-
mienky pre priznanie individudlneho zaobchddzania.

Nésledne bolo rozhodnuté priznat individudlne zaobcha-
dzanie tymto trom spolo¢nostiam.

Obvykld cena

Obvykld cena pre ¢inskych exportujicich vyrobcov — ktori
exportovali do EU iba typy zo segmentu s nizkym rozsa-
hom — bola vypocitand, podla ¢lankov 2 ods. 2 a 2 ods. 3
zdkladného nariadenia, na zdklade obvyklych cien stano-
venych pre spolupracujicu indonézsku spolo¢nost, pri-
¢om sa pouzil najkonkurencieschopnejsi model zo seg-
mentu s nizkym  rozsahom, preddvany tak
na indonézskych ako aj na exportnych trhoch vo vyznam-
nych mnozstvich a u ktorého sa preukdzalo, Ze je porov-
natelny s ¢inskymi typmi exportovanymi do spolocenstva.

(54)

(55)

(56)

Vyvozné ceny

V pripadoch predaja predmetného vyrobku na vyvoz do
spolocenstva zo strany vyrabajtcich vyvozcov nezdvislym
dovozcom v spolocenstve bola vyvoznd cena stanovend
podla ¢lanku 2 ods. 8 zdkladného nariadenia s odvolanim
sa na ceny skuto¢ne platené alebo splatné.

V pripadoch predaja na export do spolocenstva zo strany
exportujicich vyrobcov prostrednictvom pribuznych
dovozcov v spolocenstve, vyvoznd cena bola znovu vytvo-
rend na zaklade ceny za ktort sa dovdzené vyrobky prvy-
krat znovu predali nezdvislému kupujiicemu v zmysle
¢lanku 2 ods. 9 zdkladného nariadenia.

Porovnanie

Porovnanie bolo prevedené na zdklade ex-vyrobny zdvod
a na tej istej trovni obchodu. S cielom zabezpecenia
korektného porovnania boli zohladnené v sdlade s ¢lan-
kom 2 ods. 10 zédkladného nariadenia rozdiely vo fakto-
roch o ktorych sa tvrdilo a ndsledne aj preukdzalo, Ze tieto
ovplyviiuji ceny a cenovi porovnatelnost; vsetky pri-
spevky vzhladom na rozdiely v preprave, poisteni, v mani-
puldcii, v rezijnych a vo vedlajsich vydavkoch, v tiveroch,
v provizidch, v dovoznych poplatkoch a v popredajnych
nékladoch (zdruky/garancie atd’) boli priznané, pokial boli
aktudlne a opodstatnené.

Dumpingové rozpitie

Ako bolo stanovené v ¢lanku 2 ods. 11 zdkladného naria-
denia, obvyklé ceny s viZenym priemerom pre typ pred-
metného vyrobku zo segmentu s nizkym rozsahom expor-
tovany do spolocenstva boli porovnané s vyvoznou cenou
s vazenym priemerom zodpovedajiceho typu predmet-
ného vyrobku. V pripade jedného exportujiiceho vyrobcu
vSak obvykld cena stanovend na zdklade vazeného prie-
meru bolo porovnand s cenami vietkych individudlnych
transakcii do spolocenstva, nakolko existovala takd $truk-
tira exportnych cien, ktord sa vyznamne liSila medzi jed-
notlivymi kupujiicimi, regiénmi alebo ¢asovymi obdobia-
mi, a nakolko metdda vazené priemeru neodzrkadlovala
plny stupen praktizovaného dumpingu.

Porovnanie potvrdilo existenciu dumpingu v pripade troch
spolupracujticich vyrobcov ktorym bolo priznané indivi-
dudlna zaobchddzanie. Dumpingové rozpdtie vyjadrené
ako percento cif dovoznej ceny na hranicu spolocenstva
¢inila:

Shanghai Teraoka Electronic Co. Ltd, Shang-

hai 12,8 %
Shanghai Yamato Scale Co. Ltd.,Shanghai 9,0 %
Mettler-Toledo  Chanhzhou Scale Ltd.

Changhzou 12,2 %

Nakolko stupen spolupréace bol nizky, zostatkové dumpin-
gové rozpitie bolo stanovené na tirovni modelu s najvys-
$im individudlnym dumpingom preddvaného v reprezen-
tativnych mnozstvaich — v pripade spolupracujicej
spolocnosti, t. .30,7 %.
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D. SKODY

1. Struktdra priemyslu spolocenstva

(59) V priebehu analyzovaného obdobia sa Struktira priemyslu spolocenstva podstatne zmenila. Od
oktobra 1993 (t. j. kedy boli zavedené konecné antidumpingové opatrenia na dovozy REWS s povodom
v Singaptre a Korey) program restrukturalizdcie a konsoliddcie ma za nésledok, Ze z deviatich spolo¢nosti,
ktoré spolupracovali v rdmci tohto vySetrovania, iba Styri zostali pocas si¢asného vySetrovania aktivne.
Pocas vySetrovania sa zjavne preukdzalo, Ze aj ostatni vyrobcovia spolocenstva sa restrukturalizovali
a konsolidovali obdobnym sposobom.

(60) Hoci $tyria vyrobcovia spolocenstva podporili tito staznost (predstavovali viac ako 50 % produkcie
spolocenstva, iba dve z tychto spolo¢nosti spolupracovali pri vySetrovani tym, Ze odpovedali na dotazniky.
Tieto dve spolo¢nosti predstavovali 39 % celkovej produkcie spolocenstva v priebehu vysetrovaného
obdobia.

(61) Treba poznamenat, Ze pre tcely vypoctu celkovej produkcie REWS v spolocenstve, podla ¢lanku 4 ods. 1
pism. a) a ods. 2 zdkladného nariadenia, kazdd spolo¢nost v spolocenstve ktord bola spriaznend
s exportujiicimi vyrobcami v predmetnych krajindch bola z definicie celkovej vyroby spolocenstva vylicena.
V pripade Mettler-Toledo bolo jasné, Ze vyrobca v spolocenstve priamo riadil svoju dcérsku spolo¢nost
v CLR.

(62) Jeden z dalsich operatorov v spolo¢enstve tvrdil, (jednalo sa o takého, ktory bol vylticeny z definicie vyrobcu
spolocenstva, pretoze bol tiez jednym z exportujticich vyrobcov v CLR) Ze vyssie uvedend (39 %) Groven
spoluprace nebola dostacujtica nato, aby opraviiovala k pokra¢ovaniu vo vySetrovani. Toto tvrdenie bolo
zamietnuté, nakolko tito dvaja spolupracujiici vyrobcovia spolocenstva predstavovali podstatne viac ako
25 % celkovej produkcie v spolocenstve a preto ich mozno oznacit a povazovat za hlavni ¢ast produkcie
spolocenstva v zmysle ¢lanku 4 ods. 1 zdkladného nariadenia. Preto tito dvaja vyrobcovia predstavuji
priemysel spolocenstva.

2. Priama spotreba spolocenstva

V3seobecne

(63) Spotreba v spolocenstve bola vypocitand s pouzitim overenych tidajov o predaji, ktoré poskytol priemysel
spolocenstva a Cisiel, ktoré boli uvedené v staznosti (za ostatnych operatorov v spolocenstve), a objemov
dovozu ziskanych prostrednictvom Eurostatu.

REWS v jednotkéch 1995 1996 1997 1998 P
spotreba v spolocenstve 161 682 172 314 177 391 201123 218 655
index - 1995 =100 100 107 110 124 135
REWS s nizkym rozsahom 59952 77 100 74614 79502 79754
index - 1995 =100 100 129 124 133 133

Pocas obdobia analyzovania spotreba vietkych REWS vzréstla o 35 % a spotreba REWS s nizkym rozsahom
vzrdstla o 33 %. Nérast spotreby v segmente s nizkym rozsahom je vykdzany zvlast, nakolko je to segment,
do ktorého sa koncentrovalo 97 % dovozov z predmetnych krajin za obdobie vySetrovania. Ndrast spotreby
v roku 1996 bol spésobeny velkym ndrastom dovozov z predmetnych krajin. V roku 1997 objem dovozov
poklesol.
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(64)

Euro-efekt

Narast spotreby od roku 1997 po obdobi vysetrovania bol sposobeny hlavne jednorazovym ndrastom
dopytu zo strany maloobchodnikov, ku ktorému doslo v dosledku zavedenia euro. V o¢akdvani zavedenia
euro museli byt maloobchodnici naozaj schopni uvadzat ceny pre zakaznikov tak v euro ako aj v ndrodnych
mendch a tak sa snazili ¢o najskor vymenit staré REWS. Toto sposobilo ndrast dopytu na trhu spolocenstva
a objem predaja vzrastol vo vietkych segmentoch. Tato zlepSend situdcia bude mat iba kratke trvanie
a predpovedd sa pokles spotreby, nakolko mnohi maloobchodnici, ktorf by museli vymenit svoje REWS
v obdobi rokov 2001-2004, urobili tak uz v rokoch 1997 az 2000. Preto celkovy dopad euro-efektu nebude
znamenat ndrast spotreby ale jednoducho iba urychlenie niektorych predajov z jedného ¢asového obdobia
(2001 az 2004) do iného casového obdobia (1997 az 2000).

Hoci kone¢ny ddtum pre zavedenie metrického systému v sektore maloobchodného predaja v Spojenom
Krélovstve bude taktieZ znamenat ndrast spotreby, tento dopad nebol az taky vyznamny pri zvySovani
predaja a ovplyvnil iba dany ¢lensky stt.

Nizsie uvedend tabulka zndzornuje skuto¢ny/ocakdvany vyvoj spotreby od roku 1995 do roku 2005. Tato
tabulka taktiez zndzornuje, Ze euro-efekt sposobil do¢asnti nakupnt horticku v obdobi 1997 az 2000, a Ze
za obdobie od roku 2000 do 2000 sa predpovedd niZsia spotreba. Po¢inajiic rokom 2004 sa predpovedd
ndvrat spotreby na svoju obvykli tiroven (t. j. Groveit 1995/1996).

(spotreba v tisicoch jednotiek)

1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002 2003 2004 2005

162 172 178 201 219 177 144 126 144 172 172

Existencia afalebo doleZitost euro-efektu bola niektorymi exportujiicimi vyrobcami napadnutd. nebolo viak
predlozené ziadne alternativne vysvetlenie ndrastu spotreby. Ich tvrdenie bolo z tohto dovodu zamietnuté.

Jeden exportujiici vyrobca upozornil, Ze spotreba od predchddzajiceho vysetrovania predmetného vyrobku
rastla tak, ako je to uvedené v ivodnych castiach 8 a 9. Naozaj sa zistilo, Ze spotreba predmetného vyrobku
nadalej rastla pocas celého obdobia analyzovania. Av3ak, ako bolo vysvetlené vyssie, tento ndrast mozno
z velkej Casti pripisat euro-efektu.

3. Dovozy do spolocenstva z predmetnych krajin

Celkovy odhad efektov predmetnych dovozov

Najskor bolo skontrolované, ¢i dovozy z predmetnych krajin maji byt odhadnuté celkove, bertc do tivahy
vyssie uvedené zdvery tykajice sa dumpingu. Zistilo sa, Ze:

— stanovené dumpingové rozpitia boli vacsie ako de minimis pre vSetky predmetné krajiny;

— objem dovozov z kazdej krajiny a zodpovedajice podiely na trhu neboli zanedbatelné pri porovnavani
so spotrebou spolocenstva;

— predmetny vyrobok dovdzany z predmetnych krajin bol v $irokom rozsahu vzdjomne zamenitelny;
— ceny dovozov vykazovali v zna¢nej miere rovnaky trend;

— analyza konkurenénych podmienok medzi dovdzanymi REWS a podobnymi vyrobkami preukdzala, Ze
vietky REWS sa predavaju tej istej skupine zdkaznikov pri uplatiiovani podobnej politiky tvorby cien.

Ur¢iti exportujiici vyrobeovia tvrdili, Ze ich dovozy by sa nemali kumulovat s dovozmi z ostatnych krajin,
nakolko droven cien a trendy objemu ich predajov neboli rovnaké. Dospelo sa viak k zdveru, Ze vsetky
podmienky opraviiujiace ku kumulovaniu dovozov z predmetnych krajin boli z vyssieuvedenych dovodov
splnené. Tieto argumenty boli z tohto dévodu zamietnuté.



290

Uradny vestnik Eurépskej tinie

11/zv. 34

(75)

(76)

Objem predmetnych dovozov

Vychadzajiic z informécii ziskanych z Eurostat, objem REWS dovdzanych z predmetnych krajin do
spolocenstva pocas doby analyzovania vzrastol z 14 533 jednotiek v roku 1995 na 33 063 jednotiek vo
vySetrovanom obdobi (t. j. o 123 %). VySetrovanie preukdzalo, Ze viac ako 97 % REWS dovazanych
z predmetnych krajin pocas doby vySetrovanie pripadalo na segment s nizkym rozsahom, ako to bolo uz
vysvetlené v tivodnej Casti 73.

Trhovy podiel dovozov

Trhovy podiel vyvéZzajacich vyrobcov vzrastol z 9,2 % za obdobie analyzovala na 15,0 %. Toto je v kontraste
so znizenim trhového podielu priemyslu spolocenstva za toto obdobie o 4,6 % pre vietky REWS (t. j.
z 26,1 % na 24,9 %) a 0 22 % pre REWS v segmente s nizkym rozsahom (t. j. z 21,8 % na 17,1 %).

ZniZovanie cien

Porovnanie predajnych cien na trhu spolocenstva pocas obdobia vy3etrovania bolo vykonané medzi cenami
priemyslu spolocenstva a cenami spolupracujiicich avyvazajicich vyrobcov. V stlade s predchddzajicimi
vySetrovaniami tohtovyrobku, porovnania boli vykonané na zdklade predajov porovnatelnych modelov
na trh spolocenstva na tej istej Grovni obchodu (ceny pre nezavislych dilerov/dovozcov). Taktiez v stlade
s predchddzajicimi vySetrovaniami, ¢lensky $tat porovnal predajné ceny pre kazdého vyvézajiiceho vyrobcu
na zaklade vazeného priemeru. Vsetky ceny boli po odpoitani rabatov. Ceny priemyslu spolocenstva boli
prispdsobené cendm franko vyrobny zdvod. Ceny dumpingovych dovozov boli cif hranica spolocenstva
a boli v nich zahrnuté dovozné cld.

Prevaznd vicsina modelov predanych v spolocenstve spolupracujiicimi avyvazajiicimi vyrobcami pripadala
na modely s nizkym rozsahom (viac ako 97 % objemovych). V tychto vypoctoch neboli zahrnuté mensie
mnozstvd modelov so strednym a vysokym rozsahom, nakolko boli povazované za nereprezentativne.

Priemysel spolocenstva preddval v ramci sektoru s nizkym rozsahom tri druhy modelov:
I.  Standardné pultové vihy alebo ,mono“ vihy (dalej len ,mono®);
II. pultové vihy s vezou alebo so zdkaznickym displejom (dalej len ,vezové®); a

IIL. ostatné typy vah s nizkym rozsahom, ako st napr. zdvesné vahy.

Porovnania boli vykonané beric do dvahy ,mono“ a ,vezové” vdhy. Ostatné vdhy s nizkym rozsahom
(kategoria 11l -pozri vySsie) neboli braté do tvahy, nakolko tak priemysel spolocenstva ako aj vyvdzajici
vyvozcovia ich preddvali v margindlnych objemoch a z tohto dévodu boli povazované za nereprezentativne.

Vysledky cenovych porovnani

Vysledky cenovych porovnani preukdzali rozpitia znizovania cien siahajtice od 0 % do 52 % v pripade CLR,
od 60 % do 65 % pre Taiwan a od 30 % do 50 % pre Kéreu.

4. Situdcia v priemysle spolocenstva

Predbezné pozndmky

Nakolko tidaje priemyslu spolocenstva sa tykali iba dvoch vyrobcov spolocenstva, niektoré nizsie uvedené
informadcie boli z dévodov dovernosti indexované.
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V stlade s ¢lankom 3 ods. 5 zakladného nariadenia sticastou presetrovania dopadu dumpingovych dovozov
na priemysel spolo¢enstva bolo vyhodnotenie vietkych ekonomickych faktorov a indexov, ktoré mali dosah
a vplyv na stav priemyslu. O urcitych faktoroch vsak nepojedndvame detailne, nakolko sa ukdzalo, Ze nie
st pre stav priemyslu spolocenstva pocas tohto presetrovania relevantné. Zaverom treba upozornit, Ze
ziadny z tychto faktorov nemusi nevyhnutne predstavovat rozhodujice voditko.

Vyroba, vyuZivanie kapacit a zdsoby

Vyroba vsetkych REWS za obdobie analyzovania vzrastla o 22 %. Vyroba REWS s nizkym rozsahom vsak
za obdobie analyzovania vzristla iba o 5 %. Miera vyuZzivania kapacity priemyslu spolocenstva vzrastla
pocas obdobia analyzovania z 55 % na 65 %.

vyroba a kafrfg;a 1"9“;;“?% 8"01066“5“’3 1995 1996 1997 1998 P
objem v3etkych vyrobenych REWS 100 102 105 107 122
objem vyrobenych REWS s nizkym 100 123 114 100 105
rozsahom

kapacita (vSetky REWYS) 100 100 100 100 105
miera vyuzivania kapacity (vSetky 55% 56 % 58 % 60 % 65 %
REWS)

Dospelo sa k zdveru, Ze Groveri zasob nemohla byt povaZovand za takd, ktord by mala akykolvek vyznamny
vplyv na stav priemyslu spolocenstva, nakolko priemysel spolocenstva pouZival vyrobu na zdklade
objednavok, pricom zdsoby takmer neexistovali.

Objem predajov

Predaje celkovych jednotieck REWS ktoré realizoval priemysel spolocenstva na trhu spolocenstva pocas
trvania obdobia analyzovania vzréstli objemovo o 29 %. Na rozdiel od vysSieuvedeného predaje REWS
s nizkym rozsahom vzréstli objemovo iba o 10 %.

Obrat z predaja

Vyvoj obratu z predaja je zndzorneny v indexovej forme v nizsieuvedenej tabulke. Obrat z predaja vietkych
REWS priemyslu spolocenstva na trh spolocenstva vzrastol za analyzované obdobie o 27 %. V protiklade
s vy$Sieuvedenym, obrat z predaja REWS s nizkym rozsahom poklesol za analyzované obdobie o 11 %.
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obrat z predaja

index - 1995 = 100 1995 1996 1997 1998 P
vietky REWS 100 96 97 111 127
s nizkym rozsahom 100 95 94 90 89

Trhovy podiel a rast

Podiel priemyslu spolo¢enstva na trhu spolocenstva klesol pre vietky REWS z 26,1 % v roku 1995 na 24,9 %
v obdobi vySetrovania; t. j. pokles o 4,6 %. Na rozdiel od vyssieuvedeného, podiel priemyslu spolocenstva
na trhu REWS s nizkym rozsahom klesol z 21,8 % v roku 1995 na 17,1 % v obdobi vy3etrovania; t. j. pokles
022 %.

Z tohto dovodu priemysel spolocenstva nemohol plne profitovat z rastu trhu.

trhovy podiel priemyslu spolo¢enstva 1995 1996 1997 1998 IP
vietky REWS 26,1 % 25,1 % 26,0 % 23,6 % 249 %
index 100 96 100 91 96
REWS s nizkym rozsahom 21,8 % 17,9 % 19,8 % 16,1 % 17,1 %
index 100 82 91 74 78

Predajné ceny

Priemerné predajné ceny REWS vsetkych rozsahov nepribuznym zdkaznikom poklesol v hodnotovom
vyjadreni za analyzované obdobie:

vysoky rozsah (- 11 %);
stredny rozsah (- 18 %); a

nizky rozsah (- 17 %).

Jeden vyvazajici vyvozca zdoraznil, Ze priemerné predajné ceny vSetkych REWS za analyzované obdobie
vzrastli, ¢o indikovalo — ako sa tvrdilo — Ze priemysel spolocenstva neutrpel $kody. Tento zjavny narast bol
vSak v plnom rozsahu spésobeny zmenami v kombindcii vyrobkov (t. j. podstatné zmeny v objeme predaja
palety vyrobkov od roku 1995 po obdobie vysetrovania) a toto tvrdenie bolo preto zamietnuté. Toto jasne
vyplyva z vyssieuvedenych cenovych trendov pre segment s kazdym rozsahom.

Ziskovost

Naévratnost obratu vietkych REWS ako celku vzrdstla z nizkej pozitivnej Grovne v roku 1995 na cca 10 %
za obdobie vysetrovania. na rozdiel od vysSieuvedeného segment s nizkym rozsahom utrpel pokles z nizkej
pozitivnej ziskovosti v roku 1995 do podstatnych strat za obdobie vySetrovania (cca 20 %).



11/zv. 34

Uradny vestnik Eur6pskej tnie

293

(85)

(87)

(88)

Trend pre REWS ako celok sa dd vysvetlit zvySenymi objemami predaja a obratom v dosledku ,euro-efektu®,
ako to bolo vysvetlené v Gvodnej Casti 64. Treba upozornit, Ze priemysel spolocenstva nemohol dosiahnut
prijatelnt troven zisku v rokoch pred existenciou ,euro-efektu” a ziskovost sa pohybovala iba na trovni
postacujlicej na udrzanie Zivotaschopnosti priemyslu spolocenstva v obdobi vysetrovania, nakolko to bol
prave ,euro-efekt”, ktory zvysil objem predaja.

Bolo vykonané vyhodnotenie dopadu ,euro-efektu” na ziskovost, aby bolo mozné ilustrovat ocakdvané
zhor3enie ziskovosti tak, ako bude vplyv euro-efektu slabnit.Prognézuje sa, Ze obrat priemyslu
spolocenstva poklesne najmenej o 27 % (t. j. takd istd miera, o akd obrat vzrdstol v dosledku euro-efektu,
ako je to uvedené v tivodnej Casti 80).

Dalsie dokazy dopadu euro-efektu st zjavné, ak sa pozrieme na mieru ziskovosti priemyslu spolocenstva
v roku 1996 (t. j. predtym ako sa prejavil dopad euro-efektu). V tom case bola miera ziskovosti pod 3 %.

Je dolezité zdoraznit, ze priemysel spolocenstva nebol schopny v plnej miere profitovat z euro-efektu,
nakolko névratnost predaja REWS s nizkym rozsahom bola pocas obdobia vySetrovania dokonca vyrazne
pod bodom zlomu. Toto je vyznamné, nakolko sa jednd o segment, do ktorého sa koncentruji dovozy
z predmetnych krajin. Straty v tomto segmente zniZili celkovi ziskovost priemyslu spolocenstva a zabrdnili
mu v plnej miere profitovat z euro-efektu a z antidumpingovych opatreni proti dovozom s pévodom
v Japonsku a Singaptire. Navyse, sa dospelo k ndzoru, Ze depresivne t¢inky dumpingovych dovozov na cenu
sa pocifovali aj v rdmci segmentov stredného a vysokého rozsahu, nakolko ceny v segmente jedného
rozsahu budd mat nevyhnutne efekt znizovania aj v ostatnych segmentoch.

Zéaverom treba povedat, Ze celkovd ziskovost priemyslu spolocenstva nebola na takej Grovni, ktord by sa
bola dala redlne ocakdvat v obdobi vySetrovania, a to v dosledku depresivnych tcinkov dumpingovych
dovozov na cenu.

Ostatné faktory sivisiace s vykonom

Nebola vykonand ziadna podrobnd analyza a hotovostnom toku, o schopnosti navySovat kapital (alebo
investicie) a o ndvratnosti investicif, nakolko takdto analyza by sa tykala situdcie spolocnosti ako take;j.
Ostatné odvetvia obchodu spolo¢nosti predstavuji viac ako 50 % celkového obratu spolocnosti a preto
celkovd analyza by nebola reprezentativna, ¢o sa tyka predmetnéhovyrobku.

Pokial sa jednd o dopad velkosti skuto¢ného dumpingového rozpitia na priemysel spolocenstva —
vychddzajic z objemov a cien dovozov z predmetnych krajin — tento dopad nemozno povazovat za
zanedbatelny.

Produktivita, zamestnanost a mzdy

Nizsie uvedend tabulka zndzornuje, Ze pocas doby analyzovania zamestnanost v priemysle spolocenstva
poklesla o 11 %.

produktivita na zamestnanca

index - 1995 = 100 1995 1996 1997 1998 P
pocet vyrobenych jednotiek 100 102 105 107 122
pocet zamestnancov 100 91 82 90 89

produktivita na zamestnanca 100 107 123 123 130
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Produktivita na zamestnanca vzrastla v priebehu analyzovaného obdobia o 40 %.

Nebola prevedend Ziadna podrobnd analyza miezd, vzhladom na délezitost ostatnych druhov obchodu
v ramci celkovych ¢innosti spolo¢nosti. Takdto analyza by sa tykala situdcie spolocnosti ako takej a nebola
by nevyhnutne reprezentativna, pokial ide o predmetnyvyrobok.

5. Zavery tykajiice sa skod

Na zéklade vyssieuvedenych zdverov vyplyva, Ze v priebehu obdobia vySetrovania, berdc do tivahy vyvoj
pocas daného obdobia, priemysel spoloenstva zaznamenal zniZenie priemernych zmien (vo vietkych troch
rozsahoch) a strat trhového podielu. Zavery tykajice sa REWS s nizkym rozsahom (pokial'sa jednd o objem
predaja, priemerné ceny, vyrobu, trhovy podiel a ziskovost) poukazuji na horsiu situdciu v porovnani so
situdciou v odvetvi REWS ako celkove. Bola to najmi Zalostnd ekonomickd situdcia v segmente s nizkym
rozsahom, ktord zabranila priemyslu spolo¢enstva dosiahnut takt Groven celkovej ziskovosti, akd by sa bola
dala ocakévat pri vplyve euro-efektu a platnych antidumpingovych opatreni, najmi ak mame na mysli
snahu o restrukturalizdciu.

Dospelo sa k zaveru, Ze priemysel spolocenstva utrpel materidlne $kody pocas obdobia vysetrovania.

Treba poznamenat, Ze segment s nizkym rozsahom je pre priemysel spolocenstva dolezity, nakolko
priemysel musi pontkat svojim zdkaznikom segmenty so vSetkymi tromi rozsahmi a akykolvek cenovy tlak
v segmente nizkeho rozsahu bude nevyhnutne znizovat ceny aj v ostatnych segmentoch, ktoré sa z vicsej
Casti preddvaju tym istym zdkaznikom.

Euroefekt je svojou podstatou docasny, zatial ¢o neexistuji Ziadne ndznaky, Ze by konkurencia zo strany
dumpingovych dovozov ustala. Je to teda len otdzkou Casu, kedy sa celkovd situdcia priemyslu spolocenstva
dalej zhors. Je to pravdepodobné, nakolko sa ocakdva, Ze pokles dopytu spdsobi zniZenie vyroby, predaja,
podielu na trhu a cien. Treba si taktieZ uvedomit, Ze priemerné ceny v menovej zone eura boli ovela vyssie
ako ceny mimo tejto zény, ¢o predstavoval dalsi ndznak budiceho vyvoja.

E. KAUZALITA

1. Uvod

Preskdmal sa efekt dumpingovych dovozov na priemysel spolocenstva.

Dalej bolo presetrené hodnotenie dopadu vietkych zndmych faktorov na priemysel spolocenstva. Takato
analyza potvrdila, Ze akékolvek skody sposobené inymi faktormi ako st predmetné dumpingové dovozy
nie je nepravom pripisovand tymto dumpingovym dovozom.

2. Efekt dumpingovych dovozov

Efekt na objem predajov a na trhovy podiel

Pocas daného obdobia spotreba na trhu spolocenstva vzrastla o 35 %. Predaj zo strany priemyslu
spolocenstva vzrdstol iba 0 29 % a dovozy z predmetnych krajin vzrastli o 123 %.

Ako bolo vysvetlené v Gvodnej Casti 81, trhovy podiel priemyslu spolocenstva poklesol pocas daného
obdobia o 4,6 %. Naprotitomu, trhovy podiel dovozov z predmetnych krajin vzréstol za to isté obdobie
29,2 % na 15,1 %.

Ako bolo vysvetlené v tvodnej Casti 82, predajné ceny priemyslu spolocenstva pocas daného obdobia
poklesli. Za to isté obdobie boli tieto ceny vyrazne zvysené v dosledku dovozov s povodom v predmetnych
krajindch, ako to bolo uvedené v tivodnej asti 95. Tieto uvedené fakty mali neblahé dosledky na ziskovost
priemyslu spolocenstva.
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Analyza uvedend vyssie potvrdila, Ze existuje jasnd ¢asovd zhoda medzi poklesom priemyslu spolocenstva
vyjadrenym kli¢ovymi finanénymi a ekonomickymi ukazovatelmi a ndrastom dumpingovych dovozov
z predmetnych krajin.

Dopad dumpingovych dovozov na segment s nizkym rozsahom.

Néjst pricinu negativneho dopadu dumpingovych dovozov na celkovd situdciu priemyslu spolocenstva
mozno tak, Ze sa vypracuje prepracovand a spresnend analyza kauzalnych prepojeni, zaloZend na roznych
trhovych segmentoch REWS.

Treba pripomendt, ze pocas obdobia vySetrovania 97 % dovozov od spolupracujicich vyvézajiicich
vyrobcov — ¢o predstavovalo takmer 15 000 jednotiek — pripadalo na segment s nizkym rozsahom. Celkové
dovozy z predmetnych krajin dosiahli za obdobie vySetrovania 33 063 jednotiek. Z tohto dovodu sa
predpokladalo, ze 97 % celkovych dovozov pripadalo na segment s nizkym rozsahom. Tento predpoklad
sa opieral o dostupné fakty, pricom nebol Ziaden dovod domnievat sa, Ze by sa Struktdra zvy$nych dovozov
prilis lisila od Struktir dovozov zo strany spolupracujicichvyvazajicich vyrobcov. Z tohto dovodu, kedze
predaje priemyslu spolocenstva v segmente s nizkym rozsahom boli iba o nieco nizsie ako dovozy
z predmetnych krajin na zaciatku daného obdobia, ¢inili podstatne menej ako polovicu dovozov
z predmetnych krajin v priebehu vySetrovania. Tabulka uvedend nizsie zndzorfiuje rast objemu predaja
segmentu s nizkym rozsahom priemyslu spoloéenstva v porovnani s odhadom predaja v tom istom
segmente zo strany vyvaZzajicich vyrobcov do predmetnych krajin. Z toho vyplyva, Ze pocas daného
obdobia vyvdzajici vyrobcovia zvysili objem svojho predaja v tomto segmente o 123 %, zatial ¢o priemysel
spolocenstva dokézal zvysit objem svojich predajov iba o 10 %.

objem predajov REWS s nizkym rozsa-
hom na trhu spolocenstva 1995 1996 1997 1998 P
index — 1995 = 100
priemysel spolocenstva 100 106 109 104 110
predmetné krajiny- na zdklade 97 % 14 407 31 849 25629 33430 32071
celkovych vyvozov
index predmetnych krajin 100 221 178 232 223

Zodpovedajici vyvoj trhového podielu taktiez poukazuje nato, Ze dovozy z predmetnych krajin vzrastli za
dané obdobie na tkor priemyslu spolo¢enstva. Trhovy podiel dovozov s nizkym rozsahom z predmetnych
krajin vzrdstol z 9,2 % na 15,1 % (t. j. celkovy ndrast 65 %), zatial o trhovy podiel s nizkym rozsahom
priemyslu spolocenstva poklesol z 21,8 % na 17,1 % (t. j. pokles o 22 %).

V Gvodnej Casti 82 je zaznamenany vyvoj priemernych cien priemyslu spolocenstva. Hoci priemerné ceny
priemyslu spolocenstva poklesli vo vSetkych troch modelovych rozsahoch, pokles v segmente s nizkym
rozsahom bol vyrazne vicsi ako pokles celkovych priemernych cien.

Je treba pripomentit, Ze zisky priemyslu spolocenstva neboli rovnomerne rozdelené na vietky segmenty
s modelovym rozsahom. Antidumpingové cld tykajiice sa dovozov z Japonska a Singaptru (popisané
v tvodnych Castiach 8 a 9) sa tykali najmi segmentov s vysokym a strednym rozsahom a z pohladu
ziskovosti prispeli k danej situdciu. na rozdiel od vysSieuvedeného, predaje priemyslu spolocenstva
v segmente s nizkym rozsahom sa realizovali s velkou stratou. Bol to presne tento segment, na ktory sa
zamerali vyvézajici vyrobcovia v predmetnych krajindch.
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3. Dovozy z ostatnych tretich krajin

(109) Pocas obdobia vysetrovania mali ostatné dovozy do spolocenstva svoj povod v niekolkych krajindch,

(110)

111)

(112)

(113)

(114)

vratane Japonska a Singaptru, ako je to uvedené v tabulke niZzsie.

objem dovozov REWS (vritane predmet- 1995 1996 1997 1998 P
njich krajin)
Japonsko 474 954 1606 2794 2332
Japonsko- trhovy podiel 0,3% 0,6 % 1,0 % 1,6 % 1,2%
Singaptr 3776 863 987 1332 427
Singapir — trhovy podiel 2,5% 0,6 % 0,6 % 0,8% 0,2%
Ostatné 7079 6663 8357 9514 7 897
Ostatné — trhovy podiel 4,4 % 3,9 % 4,7 % 4,7 % 3,6 %
Celkové dovozy (okrem predmet- 11 329 8 480 10 950 13 640 10 656
nych krajin)

Dovozy z Japonska a Singapuru podliehali antidumpingovym opatreniam siahajicim v priebehu celého
daného obdobia od 15 % do 32 % a ich objem bol nizky. Ceny pre kone¢nych zakaznikov sa mozu
povazovat za neskodlivé. Je jasné, ze dovozy z tychto krajin neprispievali ku znizovaniu cien a je
nepravdepodobné, ze by boli vyznamne prispeli ku $koddm, ktoré utrpel priemysel spolo¢enstva.

Dovozy z ostatnych tretich krajin (najma Svajciarsko, USA a Indonézia) sa realizovali v nizkom objeme.
Jedind cenovd informdcia, ktori mala Komisia k dispozicii pochddzala z Eurostat-u, pricom v3ak nebol
vyznaceny prislusny rozsah a bolo tazké vyvodit zdvery, tykajiice sa drovne tychto cien. Pokial sa jedna
o priemysel spolocenstva, tak obavy tykajiice sa dovozov z tychto krajin sa tykali indonézskych vyvozov.
Majuc viak na pamati de minimis (1 451 jednotiek) objem dovozov z Indonézie pocas obdobia vysetrovania
je jasné, Ze je nepravdepodobné, aby tieto dovozy vyznamne prispeli ku skoddm, ktoré utrpel priemysel
spolocenstva.

4. Efekt vnitornej konkurencie v rimci spolocenstva

Vyvazajlci vyrobcovia dali na zvdZzanie, Ze vnttornd konkurencia na trhu spolocenstva v sektore REWS,
vyplyvajiica zo zmien v §truktire maloobchodného sektora spolocenstva, mala klesajici efekt na ceny.
Z toho dovodu sa vysetrovalo, ¢i tieto zmeny boli takého charakteru, aby mohli narusit kauzalne prepojenie
medzi dumpingovymi dovozmi a $kodami, ktoré utrpel priemysel spolocenstva.

V rdmci celého spolocenstva trhovych podiel viacndsobnych uzivatelov (t. j. velké refazce supermarketov)
vyznamne vzrastol, zatial ¢o pocet mensich uzivatelov poklesol. Tdto zmena Struktiry zvysila kiipnu silu
spotrebného priemyslu celkove a je pravdepodobné, Ze tito zmena mala urcity klesajtici efekt na priemerné
ceny.

Ako bolo v tivodnej casti 59 spomenuté, truktdra priemyslu spolocenstva sa v priebehu daného obdobia
taktiez podstatne zmenila. ZniZenie poctu spolo¢nosti a zvysenie produktivity uvedené v tivodnej Casti 90
malo za ciel vyrovnat sa s tymito trhovymi zmenami. Dospelo sa k zdveru, Ze konkurencia na vntitornom
trhu vyplyvajiica zo zmien Struktiry maloobchodného sektoru spolocenstva nenarusila kauzdlne
prepojenie medzi dumpingovymi dovozmi a $kodami, ktoré utrpel priemysel spolocenstva.
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5. Zavery tykajice sa kauzality

Vzhladom na ¢asovii zhodu medzi realizovanym znizovanim cien ako aj vyznamnym trhovym podielom,
ktory ziskali dumpingové dovozy z predmetnych krajin na jednej strane a zodpovedajiicou stratou trhového
podielu, ktori zaznamenal priemysel spolocenstva, ako aj zniZenim predajnych cien na druhej strane,
dospelo sa k zdveru, ze dumpingové dovozy s povodom v predmetnych krajindch sposobili priemyslu
spolo¢enstva materidlne skody.

Na zdklade vyssieuvedeného sa dospelo k zdveru, ze dumpingové dovozy s péovodom v predmetnych
krajindch sposobili priemyslu spolocenstva materidlne skody. Hoci aj ostatné faktory mohli k tomu prispiet,
nie st také vyznamné, aby narusili kauzdlne prepojenie medzi dumpingovymi dovozmi a $kodami, ktoré
utrpel priemysel spolocenstva.

F. ZAUJMY SPOLOCENSTVA

1. VSeobecné iivahy

V stilade s ¢lankom 21 zdkladného nariadenia sa presetrovalo, ¢i by zavedenie antidumpingovych opatreni
bolo proti zdujmom spolocenstva ako celku. Stanovenia zdujmov spolo¢enstva vychddzalo z vyhodnotenia
roznych zdujmov, t. j. zo zdujmov priemyslu spolocenstva, dovozcov a uzivatelov predmetného vyrobku
do tej miery ako prislusné zainteresované strany poskytli pozadované informdcie v tomto ohlade.

Od vetkych zainteresovanych stran boli vyziadané informadcie tak, aby bolo mozné ur¢it pravdepodobny
dopad zavedenia alebo nezavedenia opatreni. Dotazniky boli zaslané priemyslu spolocenstva,
dovozcom/obchodnikom a dvom zdruzeniam uZivatelov predmetnéhovyrobku.

Na zéklade vyssieuvedeného sa preskiimalo, ¢i — napriek zdverom tykajtcich sa dumpingu, skod a kauzality
— existujil padne dovody, ktoré by viedli k zdveru, Ze nie je v zdujme spolocenstva v tomto danom pripade
zaviest prislusné opatrenia.

2. Zaujmy priemyslu spolocenstva

Pri chybajicich opatreniach proti skodlivému dumpingu je isté, Ze situdcia priemyslu spolocenstva — pokial
ide o trhovy podiel, ziskovost a zamestnanost — sa zhorsi. Toto je pravda najmi vzhladom na skutocnost,
ze euro-efekt, ktory do urcitej miery kompenzuje G¢inky dumpingovych dovozov, ¢oskoro pominie.
Dumpingové dovozy mali okamzity dopad na segment s nizkym rozsahom, ¢omu priemysel spolo¢enstva
nemdze dlhodobo odoldvat. Délezitost tohto segmentu pre priemysel spolocenstva spociva v tom, ze musi
nadalej pontkat na predaj vietky tri segmenty a aby mohol zdsobovat hlavnych uzivatelov na trhu.

V priebehu analyzovaného obdobia doslo vo vyrobe spolocenstva ku zna¢nej konsolidacii. Toto
pokracovalo vdaka procesu, ktory prebiehal pocas 90- tych rokov, ktory v sebe zahfial rozne fuzie
a akvizicie. Tato konsolidacia pomohla zabezpecit prezitie vyroby REWS v spolocenstve a tym padom
zachovat techniku vdZenia vo vSeobecnosti. Tento fakt je dolezity, pretoZe sa nevyhnutne prejavia kladivové
efekty (vo forme zniZzenej ziskovosti a zamestnanosti), tak na dodévatelov priemyslu ako aj na pribuzné
vyrobné sektory v ramci priemyslu spolocenstva, pokial dovolime zrusit prislu§né opatrenia. Je to z toho
dovodu, Ze sa to tyka technoldgie REWS ako aj celej palety inych vyrobkov. Akdkolvek strata technologické
know-how v sektore REWS bude znamenat celkovii stratu konkurencieschopnosti aj v pribuznych
sektoroch. Priemysel spolocenstva vyraba taktiez iné elektronické védhy ako st napr. tie, ktoré sa pouzivaji
v priemyselnom sektore, ale takéto vahy poskytuje servis. Navyse, priemysel spolocenstva vyrdba celt paletu
inych maloobchodnych zariadeni, ako st napr. krdjacky, ktoré sa preddvaji tymi istymi kandlmi. Je jasné,
ze zamestnanost v tychto oblastiach bude taktiez ohrozend, ak sa umozni pretrvdvanie Skodlivého
dumpingu.



298

Uradny vestnik Eurépskej tinie

11/zv. 34

(122)

(123)

(124)

(125)

(126)

(127)

(128)

(129)

Priemysel spolocenstva vyvinul maximalne tsilie v snahe celit konkurencii z CLR, Kérey a Taiwanu.
Prikladmi takychto krokov st

— pokrok smerom k vy3Sej konsoliddcii (menej spolo¢nosti),
— odstavenie nadmernej kapacity,

— lepsie vyuzivanie modernych vyrobnych technoldgii (napr. vyroby na objedndvku, zvySend
mechanizdcia a nasadenie vypoctovej techniky)

— zvy3enie produktivity,

— zniZenie nakladov zvysenim kontrahovania doddvok komponentov a realizovanim zmien vo vyuZivani
svojich distribu¢nych kandlov, a

— investovanie do novych modelovych rozsahov a do zlepSovania techniky vazenia.

Vyrobcovia spolocenstva na zdklade vyssieuvedeného prejavili ochotu zachovat svoju konkurencni
pritomnost na trhu spolocenstva a st schopni profitovat z antidumpingovych opatreni — pokial by tieto boli
zavedené. Pokial by antidumpingové opatrenia neboli zavedené, tak tento cely stav by bol ohrozeny.

3. Zaujmy ostatnych strin

Vyvinula sa snaha o spolupricu zdstupcov zastupujiicich zdujmy obchodnych domov, vritane
viacndsobnych uzivatelov predmetného vyrobku (supermarkety) tak, aby bolo mozné urcit, ¢i nastal
na uzivatelov vyznamny dopad.

V rdmci tohto vySetrovania spolupracovali iba dvaja uZivatelia. Jeden uZivatel vyjadril svoju podporu
stazujicemu sa priemyslu spolocenstva, pricom uviedol, Ze dlhodoby prospech z celkovej kvality ndkupu
a servisu poskytovaného zo strany priemyslu spolocenstva prevysia docasny prospech, ktory by sa dali
dosiahnut ndkupom REWS z predmetnych vyvazajuicich krajin za dumpingové ceny.

Druhy uzivatel zdoraznil, Ze ak by opatrenia boli zavedené, tak by trpel v dosledku zvySenych ndkladov
a zniZenej konkurencieschopnosti.

Nedostatok spoluprice zo strany uZivatelov je sposobend velmi nizkym podielom celkovych ndkladov
uzivatelov pripadajiicim na REWS. Dopad zavedenia opatreni na vysoko konkurenénom trhu mozno
posudit za zanedbatelny.

Snazili sme sa taktieZ ziskat stanoviskd dovozcov v spolocenstve. Dostali sme iba jednu jedint netplni
odpoved na dotaznik. Dospelo sa k zdveru, Ze zavedenie opatreni by malo za nasledok dopad na obrat
a zisky dovozcov. Je vSak pravdepodobné, Ze tento dopad by bol maly, bertic do Gvahy skuto¢nost, ze
dovozcovia obchodujt aj s inymi vyrobkami.

4. Zaver

Nizka tiroveni spoluprdce zo strany uZivatelov a dovozcov predstavuje jasnti prekdzku pri vyvodeni zdverov
o efekte, aky by mali v tychto sektoroch antidumpingové opatrenia. Dospelo sa vSak k zdveru, Ze tento
dopad by bol zanedbatelny, a to najmi v pripade maloobchodného sektoru, kde je podiel ndkladov
pripadajicich na REWS velmi nizky.

Treba vsak upozornit, Zze dumpingové dovozy z predmetnych krajin sposobili priemyslu spolocenstva
materidlne $kody, pricom snaha zostat konkurencieschopny, si vyziadal vynaloZenia velkého usilia. Plny
rozsah tychto $kod je skryty v dosledku docasného prospechu vdaka zavedeniu euro. Avsak v pripade
chybajtcich opatreni a vzhladom na doznievajiici efekt euro, je pravdepodobné, Ze stav priemyslu
spolocenstva sa bude nadalej zhorSovat a moze dojst az k zastaveniu vyroby REWS s nizkym rozsahom
a tym bude ohrozend Zivotaschopnost celého priemyslu spolocenstva.

Na zdklade vysSieuvedeného je Komisia toho ndzoru, Ze neexistuji Ziadne padne dovody — vzhladom
na zaujmy spoloenstva tieto antidumpingové opatrenia - nezaviest.
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G. NAVRHOVANE CLA

1. Uroveti vyldcenia skod

(130) S cielom zabranit dalsim $koddm sposobovanym dumpingovymi dovozmi bolo navrhnuté schvalit
antidumpingové opatrenia vo forme konecnych ciel. S cielom stanovenia Grovne tychto ciel sa zobrali do
tvahy zistené dumpingové rozpitia, vyska cla nevyhnutnd na vylacenie $kod, ktoré utrpel priemysel
spolodenstva a situdcia na trhu v priemysle spolocenstva.

(131) Za tymto Gcelom sa pouzili reprezentativne vyrobné ndklady dvoch zdkladnych modelov s nizkym
rozsahom (t. j. mono a veza) priemyslu spolocenstva, spolu so ziskovym rozpitim 10 %. Vysledné
neskodiace ceny opierajtice sa o tieto ndklady a zisk predstavujii tiroven predajnych cien, ktoré by priemysel
spolocenstva bol schopny podla o¢akavania dosiahnut pri chybajicich dumpingovych dovozoch. Tieto dve
poskodzujiice ceny boli porovnané s cenami dumpingovych dovozov, ktoré sa pouzivali na stanovenie
zniZenia cien tak ako bolo uvedené v ¢astiach 72 az 75. Rozdiel medzi tymito cenami (na zdklade vaZeného
priemeru a vyjadrené percento na trovni cif) ukdzali rozpitia predaja pod cenu, ktoré sa mozu uplatiovat
v kazdej spolocnosti.

(132) Tieto rozpdtia vratane rozpdti pre nespolupracujicich vyvozcov st vyssie ako stanovené dumpingové
rozpitia (s vynimkou Mettler-Toledo, kde rozpitie skod c¢inilo 0 %). Podla menej zdvazného danového
predpisu v stlade s clinkom 9 ods. 4 zdkladného nariadenia sa navrhuje, aby clo bolo stanovené na tirovni
najnizsich rozpati.

2. Forma a droven kone¢nych opatreni

(133) V svetle predchddzajiceho sa dospelo k zdveru, ze v stlade s ¢clankom 9 ods. 4 zdkladného nariadenia sa
musia ulozit kone¢né antidumpingové cld. Za najvhodnejsie opatrenia v rdmci tohto konania sa povaZuje
clo z hodnoty.

(134) Vyska zostatkového cla bola stanovend na drovni, ktord nepredstavuje odmenu za nespolupracu v kazdej
predmetnej krajine. Nakolko spoluprdca bola v pripade Kérey na vysokej tGirovni, tak vyska zostatkového
cla bola stanovend na trovni najvyssicho dumpingového rozpitia pre spolupracujice spolo¢nosti. Nakolko
spolupréca v pripade CIR a Taiwanu bola na nizkej irovni, vyska zostatkového cla bola stanovend na trovni
modelu s najvy$sim individudlnym dumpingovym rozpdtim, preddvaného v reprezentativnych
mnozstvach.

(135) Vyska antidumpingového cla pre jednotlivé spolo¢nosti $pecifikovand v tomto nariadeni bola stanovend
na zédklade vysledkov stcasného vysetrovania. Z toho dovodu odzrkadluje situdciu zistend pocas
vySetrovania, pokial ide o tieto spolo¢nosti. Tieto colné sadzby (ako protiklad k celostdtnym clam, ktoré sa
uplatiiuji na ,vSetky ostatné spolo¢nosti“) st takto vyhradne uplatnitelné na dovozy vyrobkov s povodom
v predmetnej krajine a vyrdbané touto spolo¢nostou a $pecifickou pravnickou osobou. Dovdzané vyrobky,
ktoré vyraba ind spolo¢nost, ktord nie je $pecidlne uvedend v operativnej ¢asti tohto nariadenia pod svojim
menom a adresou, vritane subjektov spriaznenych so Specilne uvedenymi subjektmi, neméze profitovat
z tejto colnej sadzby a bude podlichat colnej sadzbe, ktord sa vztahuje na vietky ostatné spolo¢nosti.

(136) Akdkolvek Ziadost, ktord pozaduje uplatiovanie takejto antidumpingovej colnej sadzby pre jednotlivi
spolo¢nost (napr. po zmene ndzvu subjektu alebo po zriadeni novych vyrobnych alebo predajnych
subjektov, musi byt adresovand Komisii bezodkladne a so vietkymi prislusnymi informdciami, jedna sa
najmd o akiikolvek zmenu v predmete ¢innosti spolo¢nosti spojend s vyrobou, predajmi na vniitornom trhu
a na vyvoz, spojent napr. so zmenou nazvu alebo zmenou ndzvu vyrobnych alebo predajnych subjektov.
Komisia — ak uznd sa vhodné- po konzulticidch s poradnym vyborom nariadenie prislusne doplni
a pozmeni tak, Ze bude aktualizovat zoznam spoloc¢nosti profitujicich z individudlnych colnych sadzieb.
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PRIJALA TOTO NARIADENIE:

Cldnok 1

1. Tymto sa ukladaji konecné antidumpingové cld na dovozy elektronickych vih s maximédlnou vézivostou
neprekracujiicou 30 kg, uréenych na pouzitie v maloobchodnom predaji, ktorych sicastou je digitdlne zobrazenie
hmotnosti, jednotkovej ceny a ceny, ktorti treba zaplatit (bez ohladu nato, ¢&i st alebo nie st vybavené zariadenim
na tla¢ tychto tdajov), bezne klasifikovatelnych v rdmci KN kodu ex 8423 81 50 (TARIC kod 8423 81 50 10)
s povodom v Cinskej fudovej republike, v Korey a v Taiwane.

2. Clo vypocitané na zdklade netto ceny vyrobku franko hranica spolocenstva, pred zdanenim je:

Krajina Spolocnost colna sadzba pridavny kéd TARIC

Cinska ludova republika Shanghai Teraoka Electronic Co. Ltd. 12,8 % A207
Mettler-Toledo Changzhou Scale Ltd. 0% A208
Shanghai Yamato Scale Co. Ltd. 9,0 % A209
Vsetky ostatné spolocnosti 30,7 % A999

Republika Kérea CAS Corporation 0% A210
A & D Korea Co. Ltd. 4,7 % A211
Vsetky ostatné spolocnosti 4,9 % A999

Taiwan UWE Universal Weight Enterprice Co. 55% A213
Ltd. Taipei
Nowrex International Co. Ltd. Taipei 5,9 % A214
Vsetky ostatné spolocnosti 13,4 % A999

3. Pokial nie je $pecifikované inak uplatiiuji sa platné ustanovenia tykajtce sa ciel.

Cldnok 2

Toto nariadenie nadobtida Gcinnost diiom nasledujicim po jeho uverejneni v Uradnom vestniku Eurépskych
spolocenstiev.

Toto nariadenie je zdvizné vo svojej celistvosti a priamo uplatnitelné vo vietkych ¢lenskych
Statoch.

V Bruseli 27. novembra 2000

Za Radu
predseda
L. FABIUS



