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ROZPORZADZENIE RADY (WE) NR 2605/2000
z dnia 27 listopada 2000 r.

nakladajjce ostateczne cto antydumpingowe na przywoéz niektorych wag elektronicznych pochodzacych
z Chinskiej Republiki Ludowej, Republiki Korei i Tajwanu

RADA UNII EUROPEJSKIE],

uwzgledniajac Traktat ustanawiajacy Wspélnote Europejska,

uwzgledniajac rozporzadzenie Rady (WE) nr 384/96 z dnia
22 grudnia 1995 r. w sprawie ochrony przed dumpingowym
przywozem z krajow niebedacych czlonkami Wspdlnoty
Europejskiej (1), w szczegdlnosci jego art. 9,

uwzgledniajac wniosek Komisji przedstawiony po konsultacji z
Komitetem Doradczym,

a takze majgc na uwadze, co nastepuje:

A. PROCEDURA

1. Rozpoczecie

Dnia 16 wrzesnia 1999 r. Komisja oglosita poprzez opu-
blikowanie zawiadomienia (,Zawiadomienie o wszczeciu
postepowania”) w  Dzienniku  Urzgdowym  Wspdlnot
Europejskich () rozpoczecie postegpowania antydumpingo-
wego dotyczacego przywozu do Wspdlnoty niektdrych
wag elektronicznych pochodzacych z Chiniskiej Republiki
Ludowej (ChRL), Republiki Korei (,Korea”) i Tajwanu.

Postepowanie zostato wszczete w wyniku skargi wniesio-
nej dnia 30 lipca 1999 r. w imieniu producentéw Wspol-
noty reprezentujgcych znaczacg cze$¢ przemystu wspdlno-
towego wag elektronicznych, zdefiniowanego zgodnie
z art. 5 ust. 4 rozporzadzenia (WE) nr 384/96 (,rozporza-
dzenie podstawowe”). Skarga zawierala dowody na istnie-
nie dumpingu wymienionego produktu i na istotne szkody
z niego wynikajace, co zostalo uznane za wystarczajaca
podstawe do wszczecia postegpowania.

2. Dochodzenie

Komisja oficjalnie zawiadomita wnoszacych skarge produ-
centéow Wspdlnoty, producentéw eksportujacych wagi
elektroniczne, importeréw, uzytkownikow (a takze repre-
zentujace ich stowarzyszenia), ktérzy mogli by¢ tym zain-
teresowani, jak rowniez przedstawicieli krajow wywozu,
0 WSZCzgciu postgpowania. Zainteresowane strony otrzy-
maly mozliwo$¢ przedstawienia swych opinii na piSmie
oraz wnioskowania o przestuchanie w terminie okreslo-
nym w zawiadomieniu o wszczeciu postgpowania.

Komisja wystata kwestionariusze do znanych sobie zainte-
resowanych stron i innych stron, ktére zglosily sie
w nieprzekraczalnym terminie wyznaczonym w zawiado-
mieniu o wszczgciu postepowania. Uzyskano odpowiedzi

od dwéch producentéw Wspdlnoty, osmiu producentéw
eksportujacych z rozwazanych krajow, a takze od niektd-
rych znanych powigzanych importeréw ze Wspdlnoty
oraz wspolpracujacego producenta z kraju analogicznego.
Otrzymano poza tym odpowiedzi od dwdch uzytkowni-
kéw rozwazanego produktu ze Wspdlnoty.

Komisja poczynila starania o zebranie wszelkich informa-
¢ji, uwazanych za niezbedne do celéw okreslenia rozmia-
réw dumpingu i szkody a takze interesu Wspdlnoty.
Przeprowadzono réwniez inspekcje kontrolne na miejscu,
w lokalach nastepujacych spotek:
a) Producenci Wspdlnoty
Avery Berkel Ltd, Birmingham, Zjednoczone Krolestwo
Bizerba GmbH, Balingen, Niemcy

Bizerba Belgium SA, Bruksela (filia Bizerba GmbH)

b) Producenci eksportujgcy
KOREA
A & D Korea Co. Ltd, Seul
CAS Corporation, Seul
Descom Scales Mfg. Co. Ltd, Kyungki-Do
TAJWAN
Snowrex International Co. Ltd, Taipei
UWE-Universal Weight Enterprise Co. Ltd, Taipei
CHINSKA REPUBLIKA LUDOWA
Mettler-Toledo Changzhou Scale Ltd, Changzhou
Shanghai Teraoka Electronic Co. Ltd, Szanghaj
Shanghai Yamato Scale Co. Ltd, Szanghaj

¢) Kraj analogiczny
INDONEZJA
PT TEC Indonezja Co. Ltd, Batam

d) Importerzy powigzani
Ishida Europe AB, Gustavsberg, Szwecja
Mettler-Toledo GmbH, Giefen, Niemcy
Mettler-Toledo (Albstadt) GmbH, Albstadt, Niemcy
Mettler-Toledo GmbH, Wieden, Austria.

Dochodzenie dotyczace dumpingu i powstalej szkody
objeto okres od dnia 1 wrze$nia 1998 r. do dnia 31 sierp-

nia 1999 r. (,okres dochodzenia”). Badanie trendu
potrzebne do okreslenia szkody objeto okres od dnia
1 stycznia 1995 r. do konica okresu dochodzenia (,okres
analizowany”).

(") Dz.U.L 56 z 6.3.1996, str. 1. Rozporzadzenie zmienione ostatnio
rozporzadzeniem (WE) nr 2238/2000 (Dz.U. L 257 z 11.10.2000,
str. 2).

(3 Dz.U.C262z16.9.1999, str. 8.
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Wszystkie zainteresowane strony zostaly powiadomione o
podstawowych faktach i okolicznosciach, na podstawie
ktérych zalecono wprowadzenie obowiazujacych $rod-
kéw. Zainteresowane strony zlozyly o$wiadczenia po
powiadomieniu. Informacje te zostaly wziete pod uwage
i tam gdzie zachodzila tego potrzeba, ustalenia zostaly
odpowiednio zmienione.

3. Poprzednie postepowania dotyczjce rozwazanego
produktu

W pazdzierniku 1993 r. rozporzadzeniem (WE)
nr 2887/93 (') Rada przyjelta ostateczne Srodki antydum-
pingowe na przywéz wag elektronicznych z Singapuru
i Korei. Srodki stosowane wobec Singapuru s3 przedmio-
tem przegladu, ktéry podjeto w pazdzierniku 1998 r. (2),
a $rodki stosowane wobec Korei przestaly obowigzywa¢
w pazdzierniku 1998 r.

W kwietniu 1993 r. rozporzadzeniem (WE) nr 993/93 (%)
Rada nalozyla ostateczne $rodki antydumpingowe zasto-
sowane do przywozu wag elektronicznych pochodzacych
z Japonii. Srodki te s3 réwniez przedmiotem przegladu,
ktory podjeto w kwietniu 1998 r. ().

B. ROZWAZANY PRODUKT I PRODUKT PODOBNY

1. Rozwazany produkt

Rozwazanym produktem jest waga elektroniczna uzywana
w handlu detalicznym, posiadajaca wySwietlacz cyfrowy
cigzaru, ceny jednostkowej i ceny naleznej (bez wzgledu na
to, czy w wadze wyposazona jest w urzadzenie drukujace
te dane, czy nie) objeta kodem CN ex 8423 81 50. Istnicja
rézne modele wag elektronicznych, o réznych parame-
trach pracy i roznej technologii wykonania. W tym aspek-
cie przemyst wag elektronicznych wyréznia trzy klasy
takich wag: niska, Srednia i wysoka. Wagi elektroniczne
moga by¢ wolnostojace, bez wbudowanych drukarek;
wystepuja takze modele wyzszej klasy posiadajace uklady
wstepnego ustawiania przy pomocy klawiszy i z mozliwo-
Scig integracji danych do komputerowych systeméw kon-
troli i zarzgdzania.

Mimo, ze potencjalne mozliwosci uzytkowania wag elek-
tronicznych moga si¢ zmienia w zaleznosci od posiada-
nych przez nie dodatkowych funkcji w klasie Sredniej
i wysokiej, podstawowe cechy fizyczne i techniczne roz-
nych modeli wag elektronicznych sa podobne. Ponadto
dochodzenie wykazalo, ze miedzy tymi trzema klasami

Dz.U.L 2637z 22.10.1993, str. 1.
Dz.U. C 324 7 22.10.1998, str. 4.
Dz.U.L 104 z 29.4.1993, str. 4.
Dz.U. C 128z 25.4.1998, str. 11.

(13)

(14)

(17)

brak wyraznych linii podziatu, modele nalezace do sasied-
nich klas czesto sa zamienne. Do celéw niniejszego docho-
dzenia nalezy wiec przyjaé, ze jest to ten sam produkt.

2. Produkt podobny

Dochodzenie wykazalo, ze rbzne wagi elektroniczne
produkowane w ChRL, Korei, na Tajwanie i w Indonezji
(ktéra do tych celow jest uwazna za kraj analogiczny do
ChRL) i sprzedawane na tamtych rynkach, mimo istnieja-
cych réznic w rozmiarach, zywotnosci, napigciu zasilania
lub wzorach projektowych, sa identyczne lub bardzo
podobne do wag elektronicznych wywozonych z ChRL,
Korei i Tajwanu do Wspdlnoty i zgodnie z tym powinny
by¢ uwazane za produkty podobne.

Podobnie, wagi elektroniczne produkowane przez prze-
myst wspolnotowy i sprzedawane na rynku Wspodlnoty sa
podobne do wag elektronicznych produkowanych i wywo-
zonych z ChRL, Korei i Tajwanu do Wspélnoty.

Produkty te s3 zatem podobne w rozumieniu art. 1 ust. 4
rozporzadzenia podstawowego.

C. DUMPING

1. Kraje o gospodarce rynkowe;j

Metodologia ogélna

Warto$¢ normalna

W odniesieniu do okreslenia warto$ci normalnej, ustalono
najpierw dla kazdego producenta eksportujacego, czy
ogdlna wielko$¢ jego sprzedazy krajowej wag elektronicz-
nych byla reprezentatywna w poréwnaniu z ogélng war-
tocig sprzedazy na wywo6z do Wspodlnoty. Zgodnie z art. 2
ust. 2 rozporzadzenia podstawowego, wielko$¢ sprzedazy
krajowej uwaza si¢ za reprezentatywna wtedy, gdy ogdlna
wielko$¢ sprzedazy kazdego producenta eksportujacego na
rynku krajowym stanowi co najmniej 5 % wielkosci jego
sprzedazy na wywoz do Wspdlnoty.

Nastepnie okre$lono typy wag elektronicznych, ktére byly
sprzedawane przez te sp6tki na rynku krajowym, a ktdre
byly identyczne lub zblizone do typéw wag sprzedawa-
nych na wywoéz do Wspélnoty.

Dla kazdego typu wag elektronicznych sprzedawanego
przez producentéw eksportujacych na ich rynkach krajo-
wych i uznanych za zblizone do typéw sprzedawanych na
wywoz do Wspdlnoty, ustalono, czy sprzedaz krajowa
byla wystarczajaco reprezentatywna do celéw art. 2 ust. 2
rozporzadzenia podstawowego. Sprzedaz krajowa okre-
Slonego typu uwazana byla za reprezentatywna, jezeli cal-
kowita wielko$¢ sprzedazy danego typu wag elektronicz-
nych podczas okresu badania przedstawiala co najmniej
5 % calkowitej sprzedazy poréwnywalnego typu wag elek-
tronicznych wywozonych do Wspélnoty.
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Sprawdzono réwniez, czy sprzedaz krajowa kazdego typu
wag elektronicznych moglaby zostaé uznana za sprzedaz
dokonywana w normalnych warunkach handlu poprzez
ustalenie odsetku sprzedazy z zyskiem danego typu nieza-
leznym klientom. W przypadkach kiedy wielko$¢ sprze-
dazy wag elektronicznych sprzedanych po cenach netto
réwnych lub wyzszych od obliczonych kosztéw produk-
¢ji stanowita 80 % lub wiecej ogdlnej wielkosci sprzedazy,
warto$¢ normalna oparta byla na rzeczywistej cenie krajo-
wej, obliczonej jako $rednia wazona cen catkowitej sprze-
dazy krajowej dokonanej w okresie badania, bez wzgledu
na to, czy sprzedaz ta przynosila zysk, czy nie. W sytuacji,
kiedy wielko$¢ sprzedazy z zyskiem stanowita mniej niz
80 % ale 10 % lub wigcej catkowitej wielkosci sprzedazy
krajowej, warto$¢ normalna oparta byla na rzeczywistej
krajowej cenie sprzedazy, obliczonej jako $rednia wazona
tylko sprzedazy z zyskiem. W sytuacji, kiedy wielko¢
sprzedazy z zyskiem wag elektronicznych jakiegokolwiek
typu stanowita mniej niz 10 % ogélnej wielkosci sprzedazy
uznano, ze ten okreslony typ sprzedany zostal w ilo$ciach
niewystarczajacych, aby ceng krajowa potraktowa¢ jako
podstawe do ustalenia wartodci normalnej.

We wszystkich przypadkach, kiedy nie mozna bylo zasto-
sowaé ceny sprzedazy krajowej okreslonego typu wag
elektronicznych sprzedawanych przez producenta ekspor-
tujacego, konstruowano warto$¢ normalna. A zatem zgod-
nie z art. 2 ust. 3 rozporzadzenia podstawowego, wartos$¢
normalna skonstruowana zostala przez dodanie do kosz-
tow produkeji typow wag elektronicznych sprzedawanych
na wywoz, skorygowanych, jesli byla taka potrzeba, racjo-
nalnie przyjetych kosztéw sprzedazy, kosztéw ogdlnych
i administracyjne (SOiZ) i rozsadnie przyjetej marzy zysku.
W tym celu, sprawdzono, czy koszty SOIZ i zyski osiag-
nigte na rynku krajowym przez kazdego producenta
eksportujacego swe produkty stanowily dane wiarygodne.

Rzeczywiste koszty SOIZ uznano za wiarygodne wtedy,
gdy wielkos¢ sprzedazy krajowej danej spotki mozna byto
uzna¢ za reprezentatywng. Krajowa marze¢ zysku okres-
lono na podstawie sprzedazy krajowej w normalnych
warunkach handlu, tj. kiedy ta sprzedaz niezaleznym
odbiorcom po cenach réwnych lub wyzszych od kosztéw
produkgji stanowila co najmniej 10 % ogdlnej wielkosci
sprzedazy krajowej danej spotki. W przypadkach, kiedy
kryterium to nie bylo spelnione przyjeto Srednig wazona
marzy zysku innych spétek w tym kraju o odpowiednio
wysokiej sprzedazy dokonanej w normalnych warunkach
handlu.

Cena eksportowa

We wszystkich przypadkach, kiedy wagi elektroniczne
byly sprzedawane na wywdz niezaleznym odbiorcom we
Wspdlnocie cena eksportowa ustalana byta zgodnie z art. 2

(22)

(24)

(26)

ust. 8 rozporzadzenia podstawowego, tzn. na podstawie
cen eksportowych rzeczywiscie ptaconych lub naleznych.

W przypadku kiedy towar sprzedawano na wywo6z powig-
zanemu importerowi, cena eksportowa ustalana byla zgod-
nie z art. 2 ust. 9 rozporzadzenia podstawowego, tzn. na
podstawie ceny, po ktérej produkty przywozone byly po
raz pierwszy odsprzedawane niezaleznym nabywcom.
W takich przypadkach, w celu okreslenia wiarygodnej ceny
eksportowej zwigkszano cen¢ uwzgledniajac wszelkie
koszty, jakie wystapily w czasie migdzy przywiezieniem
a odsprzedaza oraz uzyskany zysk. W oparciu o dostepne
informacje zysk ustalono na ok. 10 %. Informacje, jakimi
dysponowano, otrzymano od niepowigzanych importe-
réw w trakcie ostatniego badania dotyczacego tego samego
produktu. Poziom ten zostal uznany za uzasadniony réw-
niez ze wzgledu na funkcje wykonywana przez odpowied-
nie strony.

Poréwnanie

Poréwnanie przeprowadzono na podstawie loco-fabryka
ina tym samym poziomie sprzedazy. W celu zapewnienia
wlasciwego poréwnania miedzy warto$cig normalng a
ceng eksportowa uwzgledniono, w postaci odpowiedniej
korekty, réznice wplywajace na poréwnywalno$é cen,
zgodnie z art. 2 ust. 10 rozporzadzenia podstawowego.

Margines dumpingu w spétkach objetych dochodzeniem

Zgodnie z art. 2 ust. 11 rozporzadzenia podstawowego
$rednia wazona warto$¢ normalna okreslonego typu wag
elektronicznych zostala poréwnana ze $rednig wazona
ceng eksportowa kazdego producenta. Warto$¢ normalna
ustalona na podstawie S$redniej wazonej poréwnana
zostala jednak poréwnana z cenami wszystkich indywidu-
alnych transakcji wywozowych ze Wspélnota, kiedy uklad
cen eksportowych réznil si¢ znacznie w réznych regio-
nach, u réznych odbiorcow i w réznym czasie, i tam, gdzie
poréwnanie obydwu $rednich wazonych nie pozwalalo na
odzwierciedlenie stopnia dumpingu w pelnej skali.

Margines dumpingu w spétkach nie wspélpracujgcych

,Pozostaly” margines dumpingu spétkach niewspotpracu-
jacych okreslony zostal na podstawie dostepnych faktow
zgodnie z art. 18 rozporzadzenia podstawowego.

Zdecydowano, ze dla krajéw, gdzie istnieje wysoki stopien
wspOlpracy, pozostaly margines dumpingu zostaje usta-
lony na poziomie spétki wspdlpracujacej, o najwyzszym
marginesie dumpingu.

Dla krajow, gdzie istnieje niski stopien wspdlpracy wyko-
rzystano informacje uzyskane od sp6tki wspétpracujacej, u
ktorej wystepowal najwyzszy margines dumpingu. Pozo-
staly margines dumpingu okre$lony zostal na podstawie
Sredniego  wazonego marginesu dla typow wag
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podlegajacych dumpingowi z najwyzszym marginesem
dumpingu wywozonych w iloSciach reprezentatywnych.
Takie podejscie do zagadnienia uznane zostalo za
konieczne w celu uniknigcia sytuacji, w ktérej brak wspot-
pracy bylby wynagradzany, uwzgledniajac fakt, iz nie bylo
powodow by twierdzié, ze strona, ktora nie podjela wsp6t-
pracy stosowala dumping na nizszym poziomie.

2. Korea

Trzy spétki i dwoch importerdw wspdlnotowych powia-
zanych z producentami eksportujacymi odpowiedzialo
wysylajac wypelnione kwestionariusze dla producentéw
eksportujacych.

Wartosé normalna

W przypadku jednego producenta eksportujacego wartosé
normalna byla calkowicie oparta na cenach uzyskiwanych
w sprzedazy krajowej, a innego — calkowicie na skonstruo-
wanej warto$ci normalnej. W stosunku do trzeciej spotki
uzyto obu wartosci normalnych, skonstruowanej i przyje-
tej w oparciu o ceny sprzedazy krajowej.

Przy konstruowaniu warto$ci normalnych mozna bylo
wykorzystywaé koszty produkeji i koszty SOiZ kazdego
danego producenta eksportujacego. W stosunku do jed-
nego producenta, ktéry niektére modele sprzedawal ze
stratg, wykorzystywano zysk Sredni z dokonywanej na
rynku krajowym sprzedazy z zyskiem pozostalych modeli.
Dla pozostalego producenta, ktéry ponosit straty w sprze-
dazy na rynek krajowy wszystkich modeli, wykorzysty-
wano przy analizie $redni zysk dwoch innych producen-
tow.

Cena eksportowa

W przypadku sprzedazy na wywéz do Wspdlnoty rozwa-
zanego produktu, dokonywanej przez produkujacych eks-
porteréw niezaleznym importerom we Wspdlnocie cena
eksportowa ustalana byla zgodnie z art. 2 ust. 8 rozporza-
dzenia podstawowego, poprzez odniesienie do cen rzeczy-
wiscie ptaconych lub naleznych.

W przypadku sprzedazy na wywéz do Wspélnoty rozwa-
zanego produktu, dokonywanej przez producentéw
eksportujgcych poprzez powigzanych importeréw we
Wspdlnocie cena eksportowa byla konstruowana na pod-
stawie ceny, po ktorej produkty przywozone odsprzeda-
wane byly pierwszy raz niezaleznemu nabywcy zgodnie z
art. 2 ust. 9 rozporzadzenia podstawowego. W takich
przypadkach, w celu okreslenia wiarygodnej ceny ekspor-
towej, zwickszano ceng uwzgledniajgc wszelkie koszty,
jakie wystapily w czasie migdzy przywozem a odsprzedaza
a takze osiggniety zysk.

Poréwnanie

Poréwnanie przeprowadzono na podstawie loco-fabryka
i na tym samym poziomie sprzedazy. W celu zapewnienia

(34)
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stusznego poréwnania migdzy wartocia normalng a ceng
eksportowa uwzgledniono, zgodnie z art. 2 ust. 10 rozpo-
rzadzenia podstawowego, réznice migdzy czynnikami, co
do ktérych zarzucano i udowodniono wplyw na poréw-
nywalno$¢ cen. Zwigkszenie cen zwigzane z rdznicami
kosztéw transportu, ubezpieczenia, obstugi, zaladunku
i kosztéw dodatkowych, kredytéw, prowizji, oplaty przy-
wozowe i koszty zwigzane ze sprzedaza (r¢kojmia/
gwarangcja itd.) zostaly uwzglednione tam, gdzie bylo to
stosowne i uzasadnione. W przypadku dwu spélek objeto
to réwniez zwigkszenia cen dokonano dla pokrycia kosz-
téw poniesionych przez strong powigzang w Japonii.

Zwigkszenie cen wprowadzone w warto$ci normalnej
wyliczonej na podstawie sprzedazy krajowej, zastosowano
réwniez do warto$ci normalnej wyliczonej zgodnie z art. 2
ust. 3 rozporzadzenia podstawowego.

Margines dumpingu

Jak przewidziano w art. 2 ust. 11 rozporzadzenia podsta-
wowego Srednie wazone wartoSci normalne kazdego typu
rozwazanego produktu wywozonego do Wspdlnoty
zostaly poréwnane ze Srednimi wazonymi cenami ekspor-
towymi kazdego typu produktu odpowiadajacego produk-
towi rozwazanemu. Jednak w przypadku dwoéch produ-
centéw eksportujacych metoda ta nie odzwierciedlala
pelnej skali stosowanego dumpingu a ukfad cen eksporto-
wych réznit si¢ znacznie miedzy réznymi nabywcami
i regionami. Dlatego tez warto§¢ normalng ustalong
w oparciu o $rednig wazong poréwnano z cenami wszyst-
kich indywidualnych transakcji dokonanych ze Wspdl-
nota.

Poréwnanie wykazalo istnienie zjawiska dumpingu
w odniesieniu do dwoch producentéw wspélpracujacych.
Margines dumpingu wyrazony w procentach ceny impor-
towej cif na granicy Wspdlnoty wynosi:

CAS Corporation, Seul 0%
A & D Korea Co., Ltd, Seul 4,7 %
Descom Scales Mfg. Co. Ltd, Kyungki-Do 4,9 %

Poniewaz poziom wspdlpracy byt wysoki, pozostaly mar-
gines dumpingu ustalony zostal na takim samym pozio-
mie jak dla spotki wspélpracujacej, tj. 4,9 %.

3. Tajwan

Dwie sp6tki odpowiedziaty odsylajac wypelione kwestio-
nariusze dla producentéw eksportujacych.

Wartosé normalna

Cala sprzedaz krajowa wag elektronicznych (zaliczanych
do niskiej klasy) jednego z producentéw byta dokonana ze
stratg. Inny producent nie sprzedawal poréwnywalnych
wywozonych wag elektronicznych (tez zaliczanych do
niskiej klasy) na rynku krajowym.
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(41)

(44)

Zatem warto$¢ normalna dla wszystkich modeli wag elek-
tronicznych sprzedawanych na wywdéz do Wspdlnoty
zostala ustalona zgodnie z art. 2 ust. 3 rozporzadzenia
podstawowego. Wykorzystano koszty produkcji modeli
przeznaczonych do sprzedazy na wywoz, jakie wystapily
u kazdego producenta, a takze jego krajowe koszty SOiZ.
Przyjeto dla obu eksportujacych producentéw marze
zysku takg samag, jaka ustalono dla producenta, ktéry miat
zysk z dokonywanej w zwyklych warunkach handlu sprze-
dazy krajowej modeli wag, ktore nie byly poréwnywalne
z modelami przeznaczonymi do sprzedazy na wywoz.

Ceny eksportowe

Cala sprzedaz rozwazanego produktu na wywdéz do
Wspélnoty przez dwoch producentéw eksportujacych
realizowana byla do niezaleznych importeréw we Wspdl-
nocie. Dlatego tez ceng¢ eksportowa ustalono zgodnie
z art. 2 ust. 8 rozporzadzenia podstawowego poprzez
odniesienie do cen rzeczywiscie ptaconych lub naleznych.

Poréwnanie

Poréwnanie przeprowadzono na podstawie loco-fabryka
ina tym samym poziomie sprzedazy. W celu zapewnienia
stusznego poréwnania miedzy wartoicig normalng a cena
eksportows uwzgledniono, zgodnie z art. 2 ust. 10 rozpo-
rzadzenia podstawowego, réznice miedzy czynnikami, co
do ktérych zarzucano i udowodniono wplyw na poréw-
nywalno$¢ cen. Zwigkszenie cen zwigzane z réznicami
kosztéw transportu, ubezpieczenia, obstugi, zaladunku
i kosztéw dodatkowych, kredytéw, prowizji, oplaty przy-
wozowe i koszty zwigzane ze sprzedaza (r¢kojmiaf
gwarangja etc.) zostaly uwzglednione tam, gdzie bylo to
stosowne i uzasadnione.

Zwigkszenie cen wprowadzone w warto$ci normalnej
wyliczonej na podstawie sprzedazy krajowej, zastosowano
réwniez do wartoci normalnej wyliczonej zgodnie z art. 2
ust. 3 rozporzadzenia podstawowego.

Margines dumpingu

Jak przewidziano w art. 2 ust. 11 rozporzadzenia podsta-
wowego Srednie wazone wartosci normalne kazdego typu
rozwazanego produktu wywozonego do Wspdlnoty
zostaly poréwnane ze $rednimi wazonymi cenami ekspor-
towymi kazdego typu produktu odpowiadajacego produk-
towi rozwazanemu. Jednak w przypadku dwoéch produ-
centéw eksportujacych metoda ta nie odzwierciedlata
pelnej skali stosowanego dumpingu a ukfad cen eksporto-
wych réznit si¢ znacznie migdzy réznymi nabywcami
i regionami. Dlatego tez warto$¢ normalng ustalong
w oparciu o $rednig wazong poréwnano z cenami wszyst-
kich indywidualnych transakcji dokonanych ze Wspdl-
nota.

Poréwnanie wykazalo istnienie zjawiska dumpingu
w odniesieniu do dwdch producentéw wspdtpracujacych.

(45)

Margines dumpingu wyrazony w procentach ceny impor-
towej cif na granicy Wspélnoty wynosi:

Universal Weight Enterprise (UWE) 5,5 %

Snowrex International 5,9 %

Poniewaz poziom wspdtpracy byt niski, to pozostaly mar-
gines dumpingu ustalony zostala na poziomie najwyz-
szego indywidualnego marginesu dumpingu ustalonego
dla modelu sprzedanego w ilosciach reprezentatywnych.

4. Chifiska Republika Ludowa

Analiza statusu gospodarki rynkowej

Zgodnie z art. 2 ust. 7 rozporzadzenia podstawowego, trzy
spoiki chifskie zwrécily si¢ o przyznanie im statusu gos-
podarki rynkowej (SGR). Zadanie jednej z spotek musiato
zosta¢ odrzucone, poniewaz ztozone informacje dotarly
do Komisji dlugo po uplynigciu nieprzekraczalnego ter-
minu, a poza tym zawarte w odpowiedziach informacje
byly niekompletne. Komisja usitowala zdoby¢ wszelkie
informacje, jakie uznala za niezb¢dne, na temat SGR,
a nastepnie zweryfikowala informacje podane w tych
wnioskach o przyznanie SGR, na miejscu, w siedzibach
dwoch pozostalych spotek.

Komisja stwierdzila, ze obie sp6tki sprzedawaly przez kilka
lat swe produkty w Chinach po cenach wyliczonych
z mniejszymi lub wigkszymi stratami. Ponadto obie sp6tki
nie mialy pelnej swobody w decydowaniu czy, i w jakim
stopniu, powinny one sprzedawal swoja produkcje na
rynku krajowym. Stalg praktyka Komisji bylo odrzucanie
wnioskow o przyznanie statusu SGR w sytuacjach, kiedy
sprzedaz krajowa podlegala ograniczeniom i kiedy ceny
dla réznych odbiorcéw nie ulegaly zmianie, w takim stop-
niu, w jakim taka polityka cenowa moze wynika¢ z cen-
tralnie narzuconego systemu kontroli cen. Co wigcej,
dowody wskazywaly, ze ceny te byly utrzymywane na
poziomie powodujgcym straty przez kilka lat, co réwniez
dowodzi, ze producenci nie dzialali w warunkach gospo-
darki rynkowe;.

Obie badane sp6tki nie spetnialy zatem warunkéw ustalo-
nych art. 2 ust. 7 lit. ¢) rozporzadzenia podstawowego. Po
konsultacjach z Komitetem Doradczym spétki te zostaly
wigc poinformowane, ze ich wniosek o przyznanie SGR
nie zostal uwzgledniony.

Wybér kraju analogicznego

W sytuacji braku jakichkolwiek spétek kwalifikujacych sig
do uzyskania SGR konieczne byto dokonanie poréwnania
cen eksportowych chinskich producentéw eksportujgcych
z warto$cig normalng ustalong dla odpowiedniego kraju
o gospodarce rynkowej, zgodnie z art. 2 ust. 7 rozporza-
dzenia podstawowego.
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(49) Indonezja zostala zasugerowana przez wnoszacego skarge Ceny eksportowe

(51)

(53)

izaproponowana przez Komisj¢ w zawiadomieniu o wszczg-
ciu postepowania. Zainteresowane strony nie wniosly
sprzeciwu w odniesieniu do tego wyboru. Jedna z indone-
zyjskich producentéw podjal wspolprace i przedlozyt
odpowiedZ na kwestionariusz. Odpowiedz ta zostala
uznana za dopuszczalng. W wyniku tego przyjeto, ze do
celéw tego dochodzenia Indonezja moze zosta uznana za
kraj analogiczny.

Zdecydowano, ze Indonezja jest najbardziej odpowiednim
do ustalenia warto$ci normalnej panstwem trzecim
o gospodarce rynkowej, majac na wzgledzie znaczng wiel-
kos¢ sprzedazy wewnetrznej i na wywoz producentéw
indonezyjskich w poréwnaniu do przywozu do Wsp6l-
noty z ChRL, a takze poziom konkurencji na rynku indo-
nezyjskim i rynkach wywozowych, co zapewnialo racjo-
nalny, ale niezbyt wysoki zysk. Ponadto sprzedaz w Korei
i na Tajwanie nie zostala uznana za odpowiednig baze¢ do
wyznaczenia wartosci normalnej, poniewaz wagi elektro-
niczne sprzedawane na tych rynkach nalezaly do nizszego
poziomu klasy niskiej i nie byly w zwiazku z tym pordw-
nywalne z modelami przeznaczonymi na wywé6z pocho-
dzacymi z ChRL.

Traktowanie indywidualne

Kazdy ze wspdlpracujacych chinskich producentow
eksportujacych zwrdcit si¢ o potraktowanie jego przy-
padku w sposéb indywidualny. Odpowiedzieli oni na
szczegbltowe pytania zawarte we formularzu wniosku
o przyznanie SGR, rozestanym zainteresowanym stronom
po wszczeciu postepowania. Wnioski zbadano koncentru-
jac si¢ gléwnie na tych obszarach zagadnien, ktore mialy
bezposredni wplyw na dzialalno$¢ wywozows spélek.
Stwierdzono, ze w odniesieniu do tej dziatalnoci poziom
ingerencji pafistwa nie byt ani na tyle wysoki, aby wywrze¢
na nig silny wplyw, ani by umozliwi¢ obejscie srodkéw
jesli w stosunku do eksportujgcych zastosowano by indy-
widualne stawki celne.

Wyniki analizy dostarczonych informacji pokazaly, ze
wszystkie trzy spotki spelnialy warunki wymagane dla
potraktowania ich w sposéb indywidualny.

Podjeto wigc decyzje o indywidualnym potraktowaniu
tych trzech spolek.

Wartosé normalna

Warto$¢ normalna dla chifiskich producentéw eksportuja-
cych, ktérzy sprzedawali na wywéz do Wspodlnoty wylacz-
nie wagi elektroniczne klasy niskiej obliczana byla, zgod-
nie z art. 2 ust. 2 i 3 rozporzadzenia podstawowego,
w oparciu o warto$ci normalne ustalone dla wspétpracu-
jacej spotki indonezyjskiej przez wykorzystanie danych o
najbardziej konkurencyjnym modelu klasy niskiej sprzeda-
wanym zaréwno na rynku indonezyjskim jak i na rynkach
wywozowych w znacznych iloSciach i ktére uznano za
poréwnywalne z produktami chifiskimi odpowiedniego
typu wywozonymi do Wspdlnoty.

(54)

(56)

(57)

Przy sprzedazy na wywoz do Wspélnoty przez producen-
téw eksportujacych poprzez niezaleznych importeré6w we
Wspdlnocie cena eksportowa ustalana byla zgodnie z art. 2
ust. 8 rozporzadzenia podstawowego przez odniesienie jej
do cen rzeczywiicie placonych lub naleznych.

W przypadku sprzedazy wag elektronicznych na wywoz
do Wspélnoty dokonywanej przez producentéw ekspor-
tujacych za posrednictwem importeréw powiazanych ze
Wspdlnotg, cena eksportowa konstruowana byla na pod-
stawie ceny, po ktorej produkty przywozone odsprzeda-
wane byly pierwszy raz niezaleznemu odbiorcy zgodnie z
art. 2 ust. 9 rozporzadzenia podstawowego.

Poréwnanie

Poréwnanie przeprowadzono na podstawie loco-fabryka
ina tym samym poziomie sprzedazy. W celu zapewnienia
slusznego pordéwnania migdzy wartoscig normalng a ceng
eksportowg uwzgledniono, zgodnie z art. 2 ust. 10 rozpo-
rzadzenia podstawowego, réznice migdzy czynnikami, co
do ktérych zarzucano i udowodniono wplyw na poréw-
nywalno$¢ cen. Zwigkszenie cen zwigzane z réznicami
kosztéw transportu, ubezpieczenia, obstugi, zaladunku
i kosztow dodatkowych, kredytow, prowizji, oplaty przy-
wozowe i koszty zwigzane ze sprzedaza (r¢kojmiaf
gwarancja itd.) zostaly uwzglednione tam, gdzie bylo to
stosowne i uzasadnione.

Margines dumpingu

Jak przewidziano w art. 2 ust. 11 rozporzadzenia podsta-
wowego Srednia wazona warto$¢ normalna rozwazanego
produktu klasy niskiej wywozonego do Wspdlnoty zostata
poréwnana ze $rednig wazong ceny eksportowej produktu
odpowiadajacego typem produktowi rozwazanemu. Jed-
nak w przypadku jednego producenta eksportujacego war-
to$¢ normalna ustalona w oparciu o $rednia wazona
poréwnana zostala z cenami wszystkich indywidualnych
transakgji zawartych ze Wspdlnota, poniewaz uklad cen
eksportowych réznit si¢ znacznie migdzy réznymi nabyw-
cami, regionami lub okresami i metoda $redniej wazonej
nie odzwierciedlala w pelnej skali stosowanego dumpingu.

Przeprowadzone poréwnanie wykazalo istnienie zjawiska
dumpingu u trzech wspélpracujacych producentéw, kté-
rych potraktowano indywidualnie. Margines dumpingu
wyrazony w procentach ceny importowej cif na granicy
Wspélnoty wyniosk:

Shanghai Teraoka Electronic Co. Ltd, Shanghai 12,8 %
Shanghai Yamato Scale Co. Ltd, Shanghai 9,0 %
Mettler-Toledo Changzhou Scale Ltd, Changzhou 12,2 %

Poniewaz poziom wspdlpracy byl niski, pozostaly margi-
nes dumpingu ustalony zostal na poziomie najwyzszego
indywidualnego margines dumpingu ustalonego dla
modelu sprzedawanego w iloiciach reprezentatywnych
przez spotki wspolpracujace, tj. na poziomie 30,7 %.
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D. SZKODA

1. Struktura przemystu wspdlnotowego

(59) W okresie analizowanym struktura przemystu Wspélnoty ulegla znacznej zmianie. Od pazdziernika 1993 r.
(tj. od kiedy wprowadzono ostateczne Srodki antydumpingowe na przywéz wag elektronicznych
pochodzacych z Singapuru i Korei) program restrukturyzacji i konsolidacji spowodowal, ze z dziewieciu
spotek, ktore wspolpracowaly w badaniu, w okresie badania pozostaly gospodarczo aktywne tylko cztery.
W czasie badania stalo si¢ oczywiste, ze inni producenci Wspdlnoty ulegli podobnej restrukturyzacji
i konsolidacji.

(60) Mimo ze czterech producentéw Wspdlnoty (reprezentujacych ponad 50 % produkcji Wspdlnoty) poparto
skarge, to tylko dwie z tych spétek wspolpracowaly przy prowadzeniu badania i odpowiedzialy na wystane
do nich kwestionariusze. Te dwie sp6tki stanowily 39 % ogdlnej produkeji Wspdlnoty w okresie badania.

(61) Nalezy zauwazy¢, ze do celow obliczenia ogdlnej produkcji wag elektronicznych we Wspélnocie, zgodnie
z art. 4 ust. 1 lit. a) i ust. 2 rozporzadzenia podstawowego, wszystkie spotki prowadzace swa dziatalnosé
we Wspdlnocie, powigzane z producentami eksportujacymi w rozwazanych krajach, byly wylaczona
z definicji produkcji 0gdlnej Wspélnoty. W przypadku spétki Mettler-Toledo bylo oczywiste, ze producent
we Wspdlnocie bezposrednio kontrolowatl swa filie w Chinach.

(62) Jeden z innych producentéw Wspdlnoty (ktéry zostal wylaczony z definicji producenta Wspdlnoty,
poniewaz byl jednoczesnie jednym z chifiskich producentéw eksportujacych) zglosit zastrzezenie, ze
wspomniany wyzej przyjety poziom wspoélpracy (39 %) byt zbyt niski, aby uzasadni¢ kontynuowanie
badania. Zastrzezenie to zostalo odrzucone poniewaz dwaj wspélpracujacy producenci wspélnotowi
dostarczali znacznie wigcej niz 25 % og6lnej produkeji we Wspdlnocie, co moze by¢ uznane, zgodnie
z art. 4 ust. 1 rozporzadzenia podstawowego, za znaczng cz¢$¢ produkcji Wspdlnoty. W rezultacie tych ci
dwaj producenci stanowig przemyst Wspdlnoty.

2. Konsumpcja we Wspdlnocie

Uwagi ogélne

(63) Konsumpcja wag elektronicznych we Wspdélnocie obliczona zostala przy wykorzystaniu zweryfikowanych
danych sprzedazy dostarczonych przez przemyst Wspélnoty i danych podanych w skardze (dotyczacych
innych producentéw we Wspdlnocie) a takze danych o wielkosci przywozu uzyskanych z Eurostat.

Liczba wag elektronicznych 1995 1996 1997 1998 OB
Konsumpcja we Wspdlnocie 161 682 172314 177 391 201123 218 655
Wskaznik 1995 r. = 100 100 107 110 124 135
Wagi elektroniczne klasy niskiej 59 952 77 100 74 614 79 502 79 754
Wskaznik 1995 r. = 100 100 129 124 133 133

W okresie analizowanym sprzedaz wszelkiego rodzaju wag elektronicznych wzrosla o 35 %, a wag
elektronicznych klasy niskiej o 33 %. Wzrost konsumpcji wag elektronicznych klasy niskiej podany zostat
oddzielnie poniewaz w okresie badania 97 % przywozu z rozwazanych krajow dotyczyto wiasnie wag
elektronicznych tej klasy. Wzrost konsumpcji w 1996 r. spowodowany byt duzym wzrostem przywozu
z tych krajow. Nastepnie w 1997 r. wielko$¢ przywozu spadta.
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(64)

(65)

(68)

(69)

Wphw waluty euro

Wzrost konsumpcji od 1997 r. do okresu badania, spowodowany byt gléwnie wzrostem popytu
u sprzedawcow detalicznych na skutek wprowadzenia waluty euro. Istotnie, w okresie przed
wprowadzeniem euro sprzedawcy detaliczni musieli prezentowa¢ ceny zaréwno w euro jak i w walutach
krajowych i dlatego rozpoczeli wymiang wag elektronicznych. Spowodowato to wzrost popytu na rynku
Wspdlnoty i zwigkszenie wielkosci sprzedazy wag elektronicznych wszystkich klas. Ta poprawa sytuacji
bedzie jednak krotkookresowa i przewiduje sig, Ze konsumpcja bedzie spadad poniewaz wielu sprzedawcow
detalicznych, ktorzy mieliby wymieni¢ wagi elektroniczne w okresie 2001-2004 zrobito to juz w latach
1997-2000. Tym samym wprowadzenie waluty euro nie spowodowalo wzrostu sprzedazy, lecz
przesunigcie pewnej jej z czesci okresu 2001-2004 na okres 1997-2000.

Mimo Ze ostateczny termin wprowadzenia systemu metrycznego w sprzedazy detalicznej w Zjednoczonym
Krolestwie rowniez spowodowal wzrost konsumpcji, to zaobserwowany wplyw nie byl znaczacy dla
wzrostu sprzedazy i dotyczyt tylko jednego Panstwa Czlonkowskiego.

Ponizsza tabela przedstawia dane dotyczace rzeczywistego i przewidywanego ksztaltowania si¢ konsumpcji
w latach 1995-2005. Tabela wskazuje réwniez, ze wplyw waluty euro spowodowal czasowy wzrost
sprzedazy w okresie 1997-2000 i ze przewidywana sprzedaz w latach 2000-2002 bedzie nizsza.
Przewiduje si¢, Ze poczawszy od 2004 r. wielko$¢ konsumpcji bedzie wracata do normalnego poziomu
(tj. takiego, jaki mial miejsce w latach 1995/96).

(sprzedaz w tys. szt.)
1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002 2003 2004 2005

162 172 178 201 219 177 144 126 144 172 172

Wplyw wprowadzenia waluty euro byl kwestionowany przez niektdérych producentéw eksportujacych. Nie
podano jednak zadnego alternatywnego wytlumaczenia wzrostu sprzedazy, dlatego tez ich zastrzezenie
zostalo odrzucone.

Jeden z producentéw eksportujacych wskazal, ze sprzedaz wzrosta od czasu poprzednich badan
dotyczacych rozwazanego produktu, wspominanych wyzej w motywach 8 i 9. Istotnie, stwierdzono, ze
konsumpcja produktu wzrosta i nadal wzrastata w okresie analizowanym. Jednak jak zostato to wyjasnione
wyzej, wzrost ten moze by¢ przypisany w wysokiej mierze wprowadzeniu waluty euro.

3. Przywéz do Wspdlnoty z rozwaznych krajéw

Lgczna ocena wplywu rozwazanego przywozu

Po pierwsze sprawdzono, czy, uwzgledniajac ustalenia dotyczace dumpingu przedstawione wyzej, przywoz
z rozwazanych krajow powinien by¢ oceniany tacznie. Stwierdzono, ze:

— marginesy dumpingu zostaly ustalone dla wszystkich rozwazanych krajéw na poziomie wyzszym niz
nieznaczny,

— wielko$ci przywozu z kazdego kraju i odpowiadajace im udzialy w rynku nie byly wielkosciami
nieznacznymi w poréwnaniu z konsumpcja we Wspdlnocie,

— rozwazany produkt przywozony z rozwazanych krajow mogly by¢ traktowane w wysokim stopniu jako
wymienne,

— trend ceny importowych wykazywal duzy stopien podobienistwa,

— analiza warunkéw konkurencji migdzy przywozonymi wagami elektronicznymi i produktami
podobnymi wskazuje, ze wszystkie wagi elektroniczne sprzedawane byly podobnym grupom
odbiorcéw przy zastosowaniu podobnej polityki cenowe;j.

Niektorzy producenci eksportujacy wnioskowali, by ich nie faczy¢ ich przywozu z przywozem z innych
krajéw z tego powodu, ze poziom cen i tendencje wielkosci sprzedazy nie byly takie same. Przyjeto
jednakze, ze w $wietle powyzszego, wszystkie warunki uzasadniajace faczng ocen¢ przywozu zostaly
spelnione. Dlatego tez argumentacja ta zostala odrzucona.
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(70)

(71)

(74)

Wielko$¢ rozwaznego przywozu

W oparciu o informacje uzyskane z Eurostat wielko$¢ przywozu wag elektronicznych z rozwazanych
krajow do Wspdlnoty w okresie badania wzrosta z 14 533 sztuk w 1995 r. do 33 063 sztuk, tj. 0 123 %.
Dochodzenia pokazaly, Zze ponad 97 % wag elektronicznych przywozonych z rozwazanych krajéw
w okresie badania, nalezalo do klasy niskiej, jak zostalo to wyja$nione w motywie 73.

Udziat przywozu w rynku

Udziat producentéw eksportujacych w rynku wzrdst w okresie analizowanym z 9,2 % do 15 %. Kontrastuje
to ze stratami w udziale w rynku jaki odnidst przemyst Wspélnoty, a ktére wyniosty 4,6 % (tj. z 26,1 % do
24,9 %) dla wag elektronicznych wszystkich typéw i 22 % dla wag elektronicznych klasy niskiej (tj. z 21,8 %
do 17,1 %).

Podcigcie cenowe

Poréwnano ceny sprzedazy stosowane na rynku Wspdlnoty w trakcie okresu badania przez przemyst
Wspdlnoty, z cenami wspolpracujacych producentéw eksportujacych. Zgodnie z poprzednimi badaniami
tego produktu poréwnanie zostalo przeprowadzone w oparciu o sprzedaz modeli poréwnywalnych na
rynkach Wspélnoty na tym samym szczeblu obrotu (ceny niepowigzany posrednik/importer). Takze
zgodnie z poprzednimi badaniami ceny sprzedazy dla kazdego Panstwa Czlonkowskiego poréwnywane
byly jako $rednie wazone na producenta eksportujacego. Wszystkie ceny przyjmowano po odliczeniu
rabatéw. Ceny produktéw pochodzacych z przemystu Wspélnoty zostaly skorygowane do poziomu cen
ex-works. Cenami przywozu dumpingowego byly ceny cif na granicy Wsp6lnoty uwzgledniajace tam, gdzie
mialo to zastosowanie, naleznosci celne przywozowe.

Zdecydowana wigkszo$¢ modeli sprzedawanych we Wspdlnocie przez wspdlpracujacych producentéw
eksportujacych nalezata do klasy nizszej (ponad 97 % w ujeciu ilosciowym). Przeprowadzone obliczenia nie
objely zatem niewielkich ilo$ci wag elektronicznych klasy $redniej i wysokiej, poniewaz zostaly uznane one
za wystepujace w iloSciach niereprezentatywnych.

Wagi elektroniczne klasy niskiej sprzedawane byly przez przemyst wspolnotowy w trzech modelach:
. wagi elektroniczne standardowe kontuarowe lub ,mono” wagi (zwane dalej ,mono”);

. wagi elektroniczne kontuarowe z wySwietlaczem dla klienta na wysiegniku (zwane dalej ,z
wysigegnikiem”);

I inne typy wag elektronicznych niskiej klasy, jak np. wagi elektroniczne podwieszane.

Poréwnanie przeprowadzono biorgc pod uwage wagi elektroniczne ,mono” i,z wysiegnikiem”. Inne typy
wag elektronicznych klasy niskiej (kategoria 11l jak wyzej) nie zostaly uwzglednione, poniewaz sprzedawane
one byly w bardzo malych ilosciach zaréwno przez przemyst wspélnotowy jak i producentéow
eksportujacych; sprzedaz ich uznana zatem zostala za niereprezentatywna.

Wyniki poréwnania cen

Wyniki poréwnania cen wskazaly na margines podciecia cenowego. Podciecie to wynosito od 0 % do 52 %
dla Chin, 60 % do 65 % dla Tajwanu i 30 % do 50 % dla Korei.

4. Sytuacja w przemystu wspélnotowego

Uwagi wstgpne

Poniewaz dane dotyczace przemystu wspdlnototwego odnosza si¢ tylko do dwoch producentéw
Wspdlnoty, niektére informacje przedstawione ponizej zostaly przedstawione w formie wskaznikow ze
wzgledu na poufnos¢ danych.
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Zgodnie z art. 3 ust. 5 rozporzadzenia podstawowego badanie wplywu przywozu po cenach
dumpingowych na przemyst Wspdlnoty objelo oceng wszystkich czynnikéw ekonomicznych
i wskaznikéw majacych zwiazek ze stanem przemystu. Niektore czynniki nie zostaly jednak uwzglednione
szczegdlowo w podanych nizej wynikach badania, poniewaz nie uznano ich za odpowiednie dla sytuacji
przemystu Wsp6lnoty w trakcie prowadzenia omawianego badania. Nalezy tez zauwazy¢, Ze zaden z tych
czynnikéw nie dostarcza informacji o charakterze determinujacym.

Produkcja, wykorzystanie zdolnosci produkcyjnych i zapasy

Produkeja wszystkich wag elektronicznych w okresie analizowanym wzrosla o 22 %. W przeciwienstwie
jednak do tego, produkcja wag elektronicznych klasy niskiej wzrosta w tym samym czasie tylko o 5 %.
Stopiefn wykorzystania zdolno$ci przemystu wspélnotowego wzrést w okresie analizowanym z 55 % do
65 %.

Zdolnosci produkeyjne i produkcja
Wspélnoty 1995 1996 1997 1998 OB
Wskaznik 1995 r. = 100

Tlo$¢ wyprodukowanych wszystkich 100 102 105 107 122
wag elektronicznych

Ilos¢ wyprodukowanych wag elek- 100 123 114 100 105
tronicznych klasy niskiej

Zdolno$¢ produkcyjna (wszystkich 100 100 100 100 105
wag elektronicznych)

Stopien wykorzystania zdolnosci 55 % 56 % 58 % 60 % 65 %
produkcyjnej (wszystkie wagi elek-
troniczne)

Przyjeto stanowisko, Ze poziom zapaséw nie mégt by¢ uznany za majacy jakis znaczacy wplyw na sytuacje
w przemysle wspdlnotowym, poniewaz przemyst wspolnotowy produkowal na zaméwienie, podczas gdy
zapasOw prawie nie bylo.

Wielkos¢ sprzedazy

Sprzedaz ogbtem wag elektronicznych produkowanych przez przemyst wspélnotowy na rynku Wspdlnoty
w okresie analizowanym wzrosta ilosciowo o 29 %, za to sprzedaz wag elektronicznych klasy niskiej
wzrosta ilosciowo tylko o 10 %.

Obrét

Rozwdj obrotu przedstawiony jest w postaci wskaznikéw w ponizszej tabeli. Obroty osiaggniete przez
przemyst wspdlnotowy osiggane ze sprzedazy ogdlnej wag elektronicznych na rynku Wspdlnoty wzrosly
0 27 % w okresie analizowanym. Obroty osiagniete ze sprzedazy wag elektronicznych klasy niskiej spadly
za to w tym czasie o 11 %.
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Obroty
Wskaznik 1995 r. = 100 1995 1996 1997 1998 OB
Wszystkie wagi elektroniczne 100 96 97 100 127
Wagi elektroniczne niskiej klasy 100 95 94 90 89

Udzial w rynku i wzrost obrotéw rynkowych

Udzial przemystu wspdlnotowego w rynku Wspolnoty spad dla wszystkich wag elektronicznych z 26,1 %
w 1995 r. do 24,9 % w okresie badania, tj. spadek wyniost 4,6 %. Udzial przemystu wspdlnotowego
w sprzedazy wag elektronicznych klasy niskiej spadt w tym czasie za to z 21,8 % w 1995 r. do 17,1 % tj.
spadek wynist 22 %.

A zatem przemyst wspdlnotowy nie mogt w petni odnosi¢ korzysci ze wzrostu obrotéw rynkowych.

Udzial w rynku przemystu Wspélnoty 1995 1996 1997 1998 OB
Wszystkie wagi elektroniczne 26,1 % 251 % 26,0 % 23,6 % 24,9 %
Wskaznik 100 96 100 91 96
Wagi elektroniczne klasy niskiej 21,8 % 17,9 % 19,8 % 16,1 % 17,1 %
Wskaznik 100 82 91 74 78
Ceny sprzedazy

Srednie ceny sprzedazy wag elektronicznych wszystkich klas odbiorcom niepowiazanym spadly w okresie
analizowanym:

klasa wysoka (-11 %)
klasa $rednia (-18 %); i

klasa niska (-17 %).

Jeden z producentoéw eksportujacych wskazal, ze $rednie ceny sprzedazy wszystkich wag elektronicznych
wzrosty w okresie analizowanym, co rzekomo mialo dowodzi¢, iz przemyst wspélnotowy nie ponidst
szkody. Jednak ten pozorny wzrost byt w calosci spowodowany zmianami w ofercie produktu (tzn.
w okresie od 1995 r. do okresu badanego nastgpily istotne zmiany w wielkosci sprzedazy produktu
w réznych segmentach rynku) i dlatego uwaga ta nie zostala uwzgledniona. Wynika to jasno z powyzej
przedstawionego trendu dla wag elektronicznych kazdej klasy.

Rentownos¢

Zysk ze sprzedazy wag elektronicznych wszelkiego rodzaju jako calos¢ wzrosla w okresie badania, z
niewielkiego dodatniego poziomu do 10 %. Za to zysk w klasie niskiej spadl z niewielkiego jednak
dodatniego poziomy w 1995 r. do silnie ujemnego w okresie badania (okoto 20 %).
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Trend dla wszystkich wag elektronicznych jako calo$ci mozna wyjasni¢ wzrostem wielkosci sprzedazy
i obrotéw wynikajacych z ,efektu euro”, jak pozostalo to wyjasnione w motywie 64. Nalezy zauwazy¢, ze
przemyst wspélnotowy nie mégl osiggnal akceptowalnego poziomu zysku w latach poprzedzajacych
wystapienie ,efektu euro” i rentowno$¢ w okresie analizowanym osiagata zaledwie poziom wystarczajacy
do podtrzymania funkcjonowania przemystu wlasnie dzieki wzrostowi sprzedazy spowodowanemu
Lefektem euro”.

W celu pokazania w jaki sposéb rentowno$¢ moze ulec pogorszeniu przy stabnieciu ,efektu euro”
dokonano oceny wplywu ,efektu euro” na rentownos¢. Przewiduje si¢, ze obroty przemystu Wspdlnoty
spadng o co najmniej 27 % (tj. o tyle samo, o ile wzrosly obroty na skutek ,efektu euro”, jak podano
w motywie 80).

Dalsze dowody wplywu efektu euro sa widoczne jesli przeanalizuje si¢ stope rentownosci przemystu
Wspélnoty w 1996 r. (tj. przed dzialaniem ,efektu euro”). W tamtym okresie rentowno$¢ wynosila
ponizej 3 %.

Istotne jest wskazanie, ze przemyst wspdlnotowy nie byt w stanie w pelni odnosi¢ korzysci z efektu euro,
poniewaz zysk ze sprzedazy wag elektronicznych klasy niskiej byt znacznie ponizej progu rentownosci
w okresie badania. Jest to znaczgce, poniewaz wla$nie w tej klasie wag elektronicznych koncentrowat sie
przywoz z rozwazanych krajow. Straty w tej klasie wag elektronicznych pomniejszyly ogélng rentownosé
przemystu Wspdlnoty i nie pozwolity na odniesienie pelnych korzysci z dzialania efektu euro i z
wprowadzenia $rodkéw antydumpingowych dotyczacych przywozu z Japonii i Singapuru. Ponadto
uznano, ze presja na ceny spowodowana przywozem po cenach dumpingowych odczuwalna byla réwniez
w segmencie wag elektronicznych klasy Sredniej i wysokiej, jako ze ceny wag elektronicznych jednej klasy
w sposéb nieunikniony wplywajg na ceny wag elektronicznych innych klas.

Ostatecznie mozna stwierdzié, ze ogdlna rentownos¢ przemystu wspdlnotowego nie osiagnela poziomu,
jaki moglaby osiagna¢ w okresu badania, na skutek obnizania cen wywolanego przywozem po cenach
dumpingowych.

Inne czynniki

Nie dokonano szczeg6towej analizy przeptywu Srodkéw finansowych, mozliwosci pozyskiwania kapitatu
(lub inwestycji) i zwrotu z inwestycji, poniewaz taka analiza odnosilaby si¢ do sytuacji danej spotki jako
catodci. Produkcja o innych profilach tych spétek stanowi ponad 50 % obrotéw spétek i dlatego analiza taka

nie odzwierciedlataby sytuacji zwigzanej z badanym produktem.

W odniesieniu do wplywu znaczenia obecnego marginesu dumpingu na przemyst wspdlnotowy,
uwzgledniajac wielko$¢ oraz ceny wwozu z przedmiotowych krajow, wplyw ten nie moze by¢ uwazany za
nieistotny.

Wydajnos¢, zatrudnienie i place

Ponizsza tabela pokazuje, Ze w okresie analizowanym w przemysle wsp6lnotowym nastapit spadek
zatrudnienia o 11 %.

Wydajnosci pracy na jednego zatrudnio-
nego 1995 1996 1997 1998 OB
Wskaznik 1995 r. = 100

Ilo$¢ wyprodukowanych sztuk 100 102 105 107 122
Liczba zatrudnionych 100 91 82 90 89
Produktywno$¢ na jednego zatrud- 100 107 123 123 140

nionego
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Wydajno$¢ pracy na jednego zatrudnionego wzrosta w badanym okresie o 40 %.

Nie dokonano szczegétowej analizy plac pracownikéw, poniewaz duze znaczenie w calej dzialalnosci tych
spotek miata produkcja o innych profilach. Dlatego taka analiza odnositaby si¢ do przedsigbiorstwa jako
calosci 1 nie bylaby reprezentatywna dla rozwazanego produktu.

5. Wnioski w sprawie szkody

Wyniki badan przedstawione powyzej wskazuja, ze w okresie badania, biorac pod uwage rozwéj wydarzen,
jakie mial miejsce w rozwazanym okresie, w przemyst wspolnotowy odnotowat spadek $rednich cen (dla
wszystkich trzech klas wag elektronicznych) i straty w udziale w rynku. Wyniki dotyczace wag
elektronicznych klasy niskiej (w zakresie wielkosci sprzedazy, Srednich cen, wielko$ci produkeji, udziatu
w rynku i rentownosci) wskazuja na znacznie gorszg sytuacje dla wag elektronicznych jako calosci,
tj. wszystkich klas. W szczeg6lnosci zta sytuacja ekonomiczna w obszarze wag elektronicznych klasy niskiej
uniemozliwita przemystowi Wspdlnoty osiggniecie poziomu ogdlnej rentownosci, jakiego mdglby on
oczekiwaé¢ w okoliczno$ciach dzialania efektu euro i wprowadzenia $rodkéw antydumpingowych,
w szczeg6lnosci majac na uwadze wysitki zwigzane z przeprowadzong restrukturyzacja.

Uznano wigc, ze przemyst Wspdlnoty poniést istotng szkode w okresie dochodzenia.

Nalezy zauwazy¢, ze caly segment wag elektronicznych klasy niskiej jest wazny dla przemystu
wspoélnotowego, poniewaz przemyst ten musi oferowac klientom wagi elektroniczne wszystkich trzech klas
i kazda presja na ceny wag elektronicznych klasy niskiej w sposéb nieunikniony powoduje spadek cen wag
elektronicznych innych klas, ktére sa w wiekszosci sprzedawane tym samym klientom.

Efekt euro mial charakter przejSciowy, podczas gdy brak jest wskazéwek, aby konkurencja spowodowana
przywozem po cenach dumpingowych miala si¢ zakonczy¢. Jest wige tylko kwestig czasu zanim cata
sytuacja przemystu wspélnotowego ulegnie jeszcze wigkszemu pogorszeniu. Stanie si¢ tak zapewne na
skutek oczekiwanego spadku popytu, ktéry spowoduje zmniejszenie produkeji, sprzedazy, udziatu w rynku
i cen. Nalezy rowniez zwrdci¢ uwage, ze Srednie ceny w strefie euro, byly znacznie wyzsze niz poza tg strefa
wskazujac tym samym na przyszly rozwdj sytuacji.

E. ZWIAZEK PRZYCZYNOWY

1. Wstep

Przeprowadzono badanie skutkéw przywozu po cenach dumpingowych dla przemystu wspélnotowego.

Ponadto, dokonano oceny wplywu wszystkich innych znanych czynnikéw na przemyst wspélnotowy.
Analiza ta utwierdza w przekonaniu, ze wszelkie szkody spowodowane innymi czynnikami niz rozwazany
przywéz po cenach dumpingowych zostaly nalezycie przypisane temu wla$nie przywozowi.

2. Skutki przywozu po cenach dumpingowych

Wplyw na wielko$¢ sprzedazy i na udziat w rynku

W rozwazanym okresie konsumpcja na rynku Wspoélnoty wzrosta o 35 %. Jednak sprzedaz przemystu
wspdlnotowego wzrosta tylko 0 29 % a przywoéz z rozwazanych krajéw az o 123 %.

Jak zostalo to wyjasnione w motywie 81, udzial w rynku przemystu wspélnotowego spadt o 4,6 %
w rozwazanym okresie. Za to, udzial w rynku przywozu z rozwazanych krajéw wzrést w tym samym
okresie z 9,2 % do 15,1 %.

Jak zostalo to wyjasnione w motywie 82, ceny sprzedazy przemystu wspélnotowego spadly w rozwazanym
okresie. W tym samym okresie ceny te byly znacznie podcigte poprzez przywéz z rozwazanych krajow,
jak to zostalo opisane w motywie 7 5. Wszystkie te okolicznosci mialy niesprzyjajacy wplyw na rentownosé
przemystu Wspdlnotowego.
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Powyzsza analiza wskazuje, ze istnieje $cisly zwiazek w czasie migdzy spadkiem gléwnych wskaznikow
finansowych i ekonomicznych przemystu wspdlnotowego a wzrostem przywozu po cenach
dumpingowych z rozwazanych krajow.

Wphyw przywozu po cenach dumpingowych na produkty zaliczane do klasy niskiej

Negatywny wplyw przywozu po cenach dumpingowych na ogdlna sytuacje przemystu wspdlnotowego
mozna przeSledzi¢ dokonujac poglebionej analizy zwigzkéw przyczynowych na rynku wag
elektronicznych réznych klas.

Nalezy zwrocié uwage, ze w okresie badania 97 % przywozu pochodzacego od wspotpracujacych
producentéw eksportujgcych, (czyli prawie 15000 sztuk wag elektronicznych) dotyczylo wag
elektronicznych klasy niskiej. Catkowity przywéz z rozwazanych krajow w okresie badania wynosit 33 063
sztuk wag elektronicznych. Zalozono wiec, ze 97 % ogélnego przywozu dotyczylo wag elektronicznych
klasy niskiej. Zalozenie to oparto na dostepnych faktach, poniewaz nie bylo powodéw aby uwazaé, ze
pozostaly przywéz mialby mie¢ inny uklad niz ten, ktérego dokonywali wspélpracujacy producenci
eksportujacy. A zatem chociaz sprzedaz przemyshu wspélnotowego w segmencie wag elektronicznych
klasy niskiej byla tylko nieco nizsza niz przywéz z rozwazanych krajow na poczatku rozwazanego okresu,
w okresie badania spadla ona do poziomu znacznie nizszego niz potowa przywozu z rozwazanych krajow.
W ponizszej tabeli podano wzrost wielkosci sprzedazy przemystu wspélnotowego w segmencie wag
elektronicznych klasy niskiej w poréwnaniu do szacowanej sprzedazy w tym samym segmencie
producentéw eksportujgcych w rozwazanych krajach. Pokazuje to, ze w rozwazanym okresie producenci
eksportujacy zwigkszyli wielko$¢ swej sprzedazy w tym segmencie o 123 %, podczas gdy przemyst
wspoélnotowy zdotal zwickszy¢ swa sprzedaz zaledwie o 10 %.

Wielkos¢ sprzedazy wag elektronicznych
klasy niskiej na rynku Wspélnoty 1995 1996 1997 1998 OB
Wskaznik 1995 r. = 100

Przemyst wspélnotowy 100 106 109 104 110
Rozwazane kraje - w oparciu o 14 407 31 849 25629 33430 32071
97 % og6lnej wielkosci wywozu

Wskaznik dla rozwazanych krajow 100 221 178 232 223

Odpowiadajace temu stanowi rzeczy zmiany w udziale w rynku réwniez pokazuja, ze przywoz
z rozwazanych krajow wzr6st w rozwazanym okresie kosztem przemystu wspélnotowego. Udzial w rynku
wag elektronicznych klasy niskiej przywozonych z rozwazanych krajéw wzrést z 9,2 % do 15,1 %
(tj. ogdlny wzrost o 65 %), podczas gdy udziat przemystu wspélnotowego w rynku wag elektronicznych
klasy niskiej spadt z 21,8 % do 17,1 % (tj. spadek o 22 %).

W motywie 82 przedstawiono ksztattowanie si¢ Srednich cen przemystu wspélnotowego. Mimo, ze Srednie
ceny przemystu wspolnotowego spadly we wszystkich trzech klasach wag elektronicznych, to spadek
w klasie niskiej byt znacznie wigkszy niz ogdlny spadek cen $rednich.

Nalezy takze przypomnieé, ze rozklad zyskéw przemystu wspdlnotowego nie byt rownomierny dla
wszystkich klas produktéw. Cla antydumpingowe dotyczace przywozu z Japonii i Singapuru (opisane
w motywie 8 i 9) dotycza gtéwnie wag elektronicznych klasy wyzszej i Sredniej i przyczynily si¢ do
uzyskania oplacalnoéci w tych segmentach. Natomiast sprzedaz przemystu wspélnotowego wag
elektronicznych klasy niskiej data znaczace straty. Jest to dokladnie ten segment wag elektronicznych, ktéry
byt celem producentéw eksportujacych w rozwazanych krajach.



296

Dziennik Urzedowy Unii Europejskiej

11/t. 34

3. Przywo6z z innych panstw trzecich

(109) W okresie badania istnial réwniez przywéz do Wspdlnoty produktéw pochodzacych z kilku innych krajow,
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w tym z Japonii i Singapuru. Dane te przedstawia ponizsza tabela.

Wielkos¢ przywozu wag elektronicznych 1995 1996 1997 1998 OB
(bez rozwazanych krajow)

Japonia 474 954 1606 2794 2332
Japonia — udzial w rynku 0,3 % 0,6 % 1,0 % 1,6 % 1,2 %
Singapur 3776 863 987 1332 427
Singapur- udzial w rynku 2,5% 0,6 % 0,6 % 0,8 % 0,2%
Inne 7079 6663 8357 9514 7 897
Inne — udziat w rynku 4,4 % 3,9 % 4,7 % 4,7 % 3,6 %
Przywoéz ogétem (bez rozwazanych 11 329 8 480 10 950 13 640 10 656
krajow)

W rozwaznym okresie obowigzywaly $rodki antydumpingowe w wysokosci od 15 % do 32 % w stosunku
do przywozu z Japonii i Singapuru. Przywoz z tych krajéw byt niewielki. Ceny dla konicowego odbiorcy
mozna uzna¢ za nie powodujace szkdd. Jest wigc oczywiste, ze przywoéz z tych krajéw nie przyczynit sig
do obnizki cen i raczej nie przyczynil si¢ w sposob znaczacy do powstania szkdd poniesionych przez
przemyst wspolnotowy.

Przywoz z innych panstw trzecich (gléwnie ze Szwajcarii, USA i Indonezji) byt niewielki. Jedyne informacje
dostepne dla Komisji dotyczgce cen pochodzily z Eurostat, ktéry nie podal jednak jakiego zakresu one
dotyczyly i stad trudno bylo wyciagna¢ wnioski dotyczace poziomu tych cen. Wedlug opinii przemystu
wspodlnotowego jedyne obawy, jakie oni mieli dotyczyly wywozu pochodzacego z Indonezji. Majac jednak
na uwadze, ze przywoz byl nieznaczny (wynosit 1 415 sztuk) w okresie badania, jest oczywiste, iz nie mégt
on przyczynic si¢ z znaczgcym stopniu do szkdd, jakie poniést przemyst wspélnotowy.

4. Wplyw konkurencji wewnatrz Wspélnoty

Producenci eksportujacy podkreslili, ze na spadek cen miala wplyw konkurencja wewnetrzna w obrebie
rynku wag elektronicznych Wspdlnoty, wynikajaca ze zmian w strukturze handlu detalicznego Wspdélnoty.
Zbadano wigc, czy zmiany te mialy taki charakter, ze moglyby wplywaé na zwigzek przyczynowy miedzy
przywozem po cenach dumpingowych a szkodami, jakie poni6st przemyst wspélnotowy.

W calej Wspdlnocie w rynku udzial duzych uzytkownikéw (tzn. duze sieci supermarketéw) wzrdst
znacznie, poniewaz liczba uzytkownikéw mniejszych spadla. Ta zmiana struktury spowodowala
zwigkszenie ogdlnej sily nabywczej przemystu uzytkownikéw i jest prawdopodobne, ze zmiana ta
spowodowata spadek cen $rednich.

Jak wspomniano w motywie 59, struktura przemyshu wspélnotowego zmienila si¢ w rozwazanym okresie
réwniez w sposdb znaczgcy. Zmniejszenie si¢ liczby spolek i wzrost wydajnosci, wspomniane
w motywie 90, zaplanowane byly w celu zaradzenia tym zmianom rynkowym. Stwierdzono, ze
konkurencja na rynku wewnetrznym wynikajaca ze zmian w strukturze handlu detalicznego Wspélnoty nie
wplynela na zwiazek przyczynowy miedzy przywozem po cenach dumpingowych a szkodami, jakie
ponidst przemyst Wspélnoty.
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5. Wnioski w sprawie zwigzku przyczynowego

Majgc na uwadze zbiezno$¢ w czasie, z jednej strony ustalonego podcigcia cenowego i zwickszenie sie
udziatlu w rynku przywozu po cenach dumpingowych z rozwazanych krajow, a z drugiej, odpowiadajace
temu straty w udziale w rynku, jakie ponidst przemyst wspdlnotowy a takze spadek cen sprzedazy, mozna
bylo wyciagna¢ wniosek, ze przywdz po cenach dumpingowych z rozwazanych krajéw spowodowat
istotne szkody w przemysle wspolnotowym.

Nasunat si¢ wigc wniosek, ze przywoz po cenach dumpingowych z rozwazanych krajéw spowodowat
istotne szkody w przemysle wspdlnotowym. Chociaz inne czynniki mogly si¢ réwniez do tego przyczynié
nie wydaje si¢, aby mogly one by¢ znaczace dla zwigzku przyczynowego migedzy przywozem po cenach
dumpingowych a szkodami, jakie poni6st przemyst wspélnotowy.

F. INTERES WSPOLNOTY

1. Uwagi ogélne

Zgodnie z art. 21 rozporzadzenia podstawowego sprawdzono, czy natozenie Srodkéw antydumpingowych
byloby sprzeczne z interesem Wspdlnoty jako calosci. Okreslenie interesu Wspdlnoty opieralo si¢ na
uznaniu wszelkich, réznych, zwigzanych z tg sprawa intereséw, tj. intereséw przemystu wspélnotowego,
importeréw a takze uzytkownikéw rozwazanego produktu w takim zakresie, w jakim odpowiednie
zainteresowane strony przedstawily zadane informacje na ten temat.

W celu dokonania oceny prawdopodobnego wplywu nalozenia lub wstrzymania si¢ od natozenia Srodkow
antydumpingowych zwrdcono si¢ o informacje do wszystkich zainteresowanych stron. Kwestionariusze
rozestano do przemystu wspdlnotowego, importeréw/posrednikéw handlowych i dwéch stowarzyszen
uzytkownikow wag elektronicznych.

Na podstawie tych informacji sprawdzono, czy pomimo wnioskéw, jakie wyciggnieto w odniesieniu do
dumpingu, strat i zwigzkdéw przyczynowych, istnieja istotne przyczyny, ktére prowadzilyby do
stwierdzenia, ze wprowadzenie Srodkéw w tym szczegdlnym przypadku byloby sprzeczne z interesem
Wspdlnoty.

2. Interesy przemystu wspdlnotowego

W przypadku braku Srodkéw zapobiegajacych szkodliwemu dumpingowi sytuacja w przemysle
wspélnotowym z pewnoscig ulegnie pogorszeniu w zakresie udziatu w rynku, rentownosci i zatrudnienia.
Staje si¢ to szczegdlnie widoczne jesli si¢ wezmie pod uwage, Ze efekt euro, ktéry do pewnego stopnia
kompensuje skutki przywozu po cenach dumpingowych, niebawem przestanie istnie¢. Przywéz po cenach
dumpingowych wywarl natychmiastowy skutek w segmencie wag elektronicznymi klasy niskiej, z ktérym
przemyst wspdlnotowy nie moze sobie poradzi¢ na dtuzszy okres czasu. Znaczenie wag elektronicznych
tej wiasnie klasy dla przemystu wspélnotowego polega na tym, ze przemysl ten musi gléwnym
uzytkownikom oferowac na rynku wag elektronicznych wagi elektroniczne wszystkich trzech klas.

W okresie analizowanym nastapila znaczna koncentracji produkcji Wspdlnoty. Jest to kontynuacja procesu,
jaki mial miejsce w latach 90. i polegal na taczeniu si¢ spélek i ich przejmowaniu. Konsolidacja ta byla
pomocna dla przetrwania produkcji wag elektronicznych we Wspdlnocie a przez to pozwolita utrzymaé
technologi¢ produkcji wag elektronicznych w ogéle. Jest to wazne, poniewaz w sposéb nieunikniony
wystapitby tu tzw. efekt fancuchowy (w sensie zmniejszonej rentownosci i zatrudnienia), zaréwno u
dostawcow przemystu jak i w powigzanych dziedzinach produkeji w ramach przemystu wspdlnotowego,
jezeli obowiazujace $rodki mialyby wygasnaé. Dzialoby si¢ tak dlatego, ze technologie produkcji wag
elektronicznych i calego szeregu innych produktéw sg z sobg powigzane. Kazda utrata technologicznego
know-how w dziedzinie produkcji wag elektronicznych oznaczal bedzie réwniez ogdlng utrate
konkurencyjnosci w dziedzinach pokrewnych. Przemyst wspélnotowy produkuje tez inne wagi
elektroniczne, jak np. te uzywane w przemysle, a poza tym $wiadczy uslugi w zakresie prac konserwacji,
napraw i przegladéw takich wag. Ponadto przemyst wspélnotowy produkuje caly szereg innych urzadzen
wykorzystywanych w handlu detalicznym jak np. maszyny do krojenia, ktére sa takze sprzedawane poprzez
te same kanaly sprzedazy. Jest oczywiste, Ze zatrudnienie w tych obszarach znalazloby si¢ w stanie
zagrozenia jeli zgodzono by sig, aby szkodliwy dumping miat trwaé nadal.
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Ponadto, przemyst wspdlnotowy uczynit wszystko co mozliwe aby stawi¢ czota konkurencji z ChRL, Korei
i Tajwanu. Przykltady tych dzialan to:

— postep w kierunku wigkszej koncentracji (mniejsza liczba spélek),
— ograniczenie nadmiernych zdolnosci produkcyjnych,

— szersze wykorzystanie nowoczesnych technik produkeji (np. produkcja na zaméwienie, zwigkszona
mechanizacja i komputeryzacja),

— poprawienie wydajnosci,

— obnizenie kosztow poprzez zwigkszenie liczby zaméwiert na wykonanie przez osoby trzecie dostaw
elementéw i wprowadzanie zmian w wykorzystaniu kanatéw dystrybucji, i

— inwestycje w nowe modele wag elektronicznych i doskonalenie technologii produkeji wag
elektronicznych.

Producenci Wspdlnoty okazali wigc gotowos¢ i wole utrzymania konkurencyjnosci na rynku Wspdlnoty
i sa w stanie czerpa¢ korzysci z wprowadzenia Srodkéw antydumpingowych jezeli istotnie zostana one
wprowadzone. Jezeli Srodki te nie zostalyby wprowadzone, pomogloby to spowodowaloby powstanie
zagrozen.

3. Interesy innych stron

W celu zbadania wplywu na sytuacje uzytkownikéw wag elektronicznych starano si¢ nawigzac wspolprace
z przedstawicielami handlu detalicznego, wlacznie z duzymi uzytkownikami rozwazanego produktu
(supermarkety).

Przy badaniach wspolpracowalo tylko dwoch uzytkownikéw. Jeden uzytkownik wyrazit swe poparcie dla
wnoszacych skarge przedstawicieli przemystu wspdolnotowego stwierdzajac, ze korzySci w wymiarze
dlugoterminowym wynikajace z ogdlnych wiasciwosci dostaw i Swiadczenia ustug przez przemyst
wspolnotowy przewazylyby nad chwilowymi korzysciami wynikajacymi z zakupu wag elektronicznych z
rozwazanych krajow wywozu po cenach dumpingowych.

Natomiast inny uzytkownik wskazal na odwrotng sytuacje, a mianowicie, ze jezeli Srodki te zostalyby
wprowadzone to on poni6stby szkode wynikajaca z wyzszych kosztéw i zmnieszonej konkurencyjnosci.

Brak wspdlpracy ze strony uzytkownikéw bez watpienia jest wynikiem niewielkiego udzialu kosztow
zwiazanych z zakupem i utrzymaniem wag elektronicznych w kosztach ogélnych tych uzytkownikéw.
Wplyw przyjecia srodkéw antydumpingowych w tym, co nalezy do rynku o duzej konkurencyjnosci,
mozna uznaé za nieznaczny.

Starano si¢ rowniez pozyskac opinie importeréw we Wspélnocie. Otrzymano tylko jeden niekompletny
kwestionariusz. Wyciggnieto z tego wniosek, ze jezeli Srodki zostang wprowadzone, to wplyna one na
wielkos¢ obrotéw importeréw i ich dochody. Jednakowoz wplyw ten mégtby nie by¢ znaczgcy biorac pod
uwagg fakt, Ze importerzy ci prowadza dzialalno$¢ handlowa réwniez w obszarach innych produktéw.

4. Wniosek

Niski poziom wspolpracy uzytkownikéw i importeréw w niniejszych badaniach czyni w sposéb oczywisty
trudnym wyciagniecie wnioskéw odnos$nie skutkéw, jakie spowodowatoby w tym sektorze wprowadzenie
srodkéw antydumpingowych. Uznano jednak, ze wplyw ten bylby nieznaczny, w szczegdlnosci w sferze
handlu detalicznego, gdzie udzial kosztow zwigzanych z zakupem i utrzymaniem wag elektronicznych
w kosztach ogélnych dziatalnosci handlowej jest niewielki.

Nalezy jednak przypomnie¢, ze przywoz po cenach dumpingowych z rozwazanych krajow spowodowal
powstanie istotnych szk6d w przemysle wspdlnotowym, ktéry poczynit duze wysitki dla utrzymania swej
konkurencyjnosci. Pelny rozmiar tych strat jest przystonigty chwilowymi korzy$ciami spowodowanymi
wprowadzeniem waluty euro. Jednak w przypadku braku $rodkéw i majac na uwadze zmniejszajacy sie
efekt euro prawdopodobnym jest, Ze warunki dzialania przemystu wspdlnotowego ulegng dalszemu
pogorszeniu i moze doj$¢ do zaprzestania produkcji wag elektronicznych klasy niskiej, a zatem moze
powstaé zagrozenie dla catego przemystu wspélnotowego.

W oparciu o powyzsze Komisja stwierdza, ze z punktu widzenia intereséw Wspdlnoty nie ma istotnych
przyczyn, dla ktérych nalezatby powstrzymac si¢ od wprowadzenia srodkéw antydumpingowych.
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G. PROPONOWANE CLA

1. Poziom zniesienia szkody

(130) W celu zapobiezenia dalszym szkodom spowodowanym przywozem po cenach dumpingowych proponuje
si¢ przyjecie srodkéw antydumpingowych w postaci ostatecznych cel. W celu okreslenia poziomu tych cet
uwzgledniono ustalone w czasie badai marginesy dumpingu, stawki celne, jakie nalezy natozy¢ aby
wyeliminowaé szkody poniesione przez przemyst wspdlnotowy, a takze pozycje rynkowa przemystu
wspolnotowego.

(131) Do tego celu wykorzystano reprezentatywne koszty produkcji dwoch podstawowych modeli wag
elektronicznych klasy niskiej (tj. wagi mono i z wysiegnikiem) przemystu wspélnotowego oraz marzg zysku
wynoszacg 10 %. Ceny wynikowe, przy ktérych nie powstaja szkody (w przemysle wspdlnotowym) oparte
na tych kosztach i zysku sa cenami sprzedazy, jakie Wspélnota oczekuje osiagnaé w przypadku braku
przywozu po cenach dumpingowych. Poréwnano dwie ceny, przy ktérych nie dochodzitoby do szkdd,
z cenami stosowanymi w przywozie po cenach dumpingowych wykorzystanymi przy okreslaniu podcigcia
cenowego, jak opisano to w motywach 72-75. Réznice miedzy tymi cenami (jako Srednimi wazonymi
i podanymi jako procent ceny CIF) wyrazaly margines zanizenia przy sprzedazy po cenach podcigtych
stosowany dla kazdej ze spolek.

(132) Marginesy te, wlacznie z marginesami wspolpracujacych eksporterow, sa wyzsze od okreslonych
w badaniach margineséw dumpingu (z wyjatkiem spétki Mettler-Toledo, w przypadku ktérej margines
szkody wyni6st 0 %). Zgodnie z zasada nizszego cla, jak stanowi art. 9 ust. 4 podstawowego rozporzadzenia,
proponuije si¢, aby clo ustalone zostalo na poziomie najnizszego marginesu.

2. Forma i wysoko$¢ srodkow ostatecznych

(133) W swietle powyzszego uznaje sig, ze zgodnie z art. 9 ust. 4 rozporzadzenia podstawowego powinno zostac
nalozone ostateczne clo antydumpingowe. W postepowaniu tym wysoko$¢ cla ustanowiona wedtug stawki
ad valorem uznana zostaje za $rodek najbardziej odpowiedni.

(134) Wysokos¢ pozostalej stawki celnej ustalona zostata na takim poziomie, ktéry nie bedzie stanowi¢ srodka
premiowania braku wspélpracy w kazdym z rozwazanych krajéw. Poniewaz w Korei wspolpraca
utrzymywana byla na wysokim poziomie, poziom pozostalych cel ustalony zostal na poziomie
najwyzszego marginesu dumpingu spdlek wspdlpracujacych. W Chinach i Tajwanie wspélpraca byla
niewielka i pozostale clo dla tych krajow ustalone zostalo na poziomie najwyzszego indywidualnego
marginesu dumpingu ustalonego dla modelu sprzedawanego w reprezentatywnych ilosciach.

(135) Wysokos¢ indywidualnych stawek cet antydumpingowych podanych w niniejszym rozporzadzeniu dla
poszczeg6lnych spélek ustalona zostata na podstawie wynikéw przeprowadzonego badania. A zatem
odzwierciedla ona sytuacj¢ zastang w tych spotkach w czasie prowadzenia badan. Te stawki celne
(w przeciwienistwie do cet na poziomie krajowym stosowanych do ,wszystkich innych spélek”) sa wiec
stosowane wylacznie przy przywozie produktéw pochodzacych z rozwazanych krajow
i wyprodukowanych przez spétke, a wigc przez wspomniang okre§long osob¢ prawna. Produkty
przywozone wytworzone przez inne spoiki, ktérych nazwa i adres nie zostaly wymienione w czesci
normatywnej niniejszego rozporzadzenia, wlacznie z jednostkami powigzanymi z wyzej wymienionymi,
nie mogg korzysta¢ z tych stawek i do ich produktéw stosowane sg stawki dla ,wszystkich innych spétek”.

(136) Kazde zadanie zastosowania indywidualnej antydumpingowej stawki celnej (np. po zmianie nazwy
jednostki lub po utworzeniu nowej jednostki prowadzacej dziatalno$¢ w zakresie produkgji lub sprzedazy)
powinno by¢ niezwlocznie kierowane do Komisji z podaniem odpowiednich informacji, w szczegdlnosci
odnoszacych si¢ do zmian w dzialalnosci sp6tki zwigzanych z produkcja, sprzedaza na rynku krajowym
i wywozem, wynikajacych np. ze zmiany nazwy lub utworzenia nowej jednostki prowadzacej dzialalnosé
w zakresie produkcji lub sprzedazy. Tam gdzie podjecie dzialaii bedzie uzasadnione i po konsultacji
z Komitetem Doradczym, Komisja wprowadzi odpowiednie zmiany do rozporzadzenia uaktualniajac
wykaz spélek korzystajacych z indywidualnych stawek celnych,
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PRZYJMUJE NINIEJSZE ROZPORZADZENIE:

Artykut 1

1. Wprowadza si¢ niniejszym ostateczne clo antydumpingowe na przywéz wag elektronicznych o maksymalnej
nos$nosci nieprzekraczajgcej 30 kg do stosowania w sprzedazy detalicznej, ktére sg zaopatrzone w cyfrowy
wySwietlacz wagi, ceny jednostkowej i ceny naleznej (bez wzgledu na to, czy sa wyposazone w urzadzenie
drukujgce czy nie), obecnie klasyfikowanych w symbolach CN ex 8423 81 50 (kod TARIC 8423 81 50 10)
i pochodzacych z Chinskiej Republiki Ludowej, Korei i Tajwanu.

2. Clo obliczone na podstawie ceny netto franco na granicy Wspélnoty przed ocleniem, wynosi:

. . Dodatkowy symbol

Kraj Spotka Stawka celna TARIC

Chiniska Republika Ludowa Shanghai Teraoka Electronic Co. Ltd 12,8 % A207

Mettler-Toledo Changzhou Scale Ltd 0% A208

Shanghai Yamato Scale Co. Ltd 9,0 % A209

Wszystkie pozostate sp6tki 30,7 % A999

Republika Korei CAS Corporation 0% A210

A & D Korea Co. Ltd 4,7 % A211

Wszystkie pozostate sp6tki 4,9 % A999

Tajwan UWE-Universal Weight Enterprise Co. 5,5 % A213
Ltd, Taipei

Snowrex International Co. Ltd, Taipei 59% A214

Wszystkie pozostate sp6tki 13,4 % A999

3. Stosuje si¢ obowiazujace przepisy dotyczace naleznosci celnych, chyba ze ustalono inaczej.

Artykut 2

Niniejsze rozporzadzenie wchodzi w Zycie nastgpnego dnia po jego opublikowaniu w Dzienniku Urzgdowym
Wspdlnot Europejskich.

Niniejsze rozporzadzenie wigze w calosci i jest bezposrednio stosowane we wszystkich
Panstwach Czlonkowskich.

Sporzadzono w Brukseli, dnia 27 listopada 2000 r.

W imieniu Rady
L. FABIUS

Przewodniczgcy



