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REGULAMENTO (CEE) n? 1698/85 DO CONSELHO
de 19 de Junho de 1985

relativo a institui¢do de um direito anti-dumping definitivo sobre as importagdes de maquinas de
escrever electronicas originarias do Japao

O CONSELHO DAS COMUNIDADES EUROPEIAS,

Tendo em conta o Tratado que institui a Comunidade
Econdmica Europeia,

Tendo em conta o Regulamento (CEE) n® 2176/84 do
Conselho, de 23 de Julho de 1984, relativo 4 defesa contra
as importagdes que sao objecto de dumping ou de subven-
¢oes por parte de paises nio membros da Comuni-
dade Econémica Europeia (}) e, nomeadamente, o seu
artigo 129,

Tendo em conta a proposta da Comissio, apresentada
ap6s consultas realizadas no 4mbito do Comité Consultivo
instituido pelo referido regulamento,

Considerando o seguinte:

" A. Medidas provisérias

1. Pelo Regulamento (CEE) n? 3643/84 (2), a Comissio
institui um direito anti-dumping provisorio sobre as
importagdes de maquinas de escrever electrdnicas ori-
gindrias do Japdo e encerrou o processo no que
respeita 4 Nakajima All Co. Ltd. Este direito foi
prorrogado por um periodo maximo de dois meses,

pelo Regulamento (CEE) n® 1015/85 (3).

B. Continuagio do processo

~

Ap6s a instituigdo do direito anti-dumping, todos os
exportadores e um certo nimero de importadores
associados ou ndo aqueles, com excep¢io da Nakaji-
ma All e das empresas que importam os produtos da
Nakajima All na Comunidade, bem como os produ-
toes denunciantes da Comunidade solicitaram, ten-
do-lhes sido concedida, uma audiéncia pela Comissao.
Esta informou-os em pormenor dos factos em que
havia baseado as suas conclusdes provisorias. Aqueles
deram igualmente a conhecer por escrito o seu ponto
de vista sobre as conclusoes.

(1) JO n? L 201 de 30.7. 1984, p. 1.
(2) JO n? L 335 de 22. 12. 1984, p. 43.
(*) JO n® L 108 de 20. 4. 1985, p. 18.

A seu pedido, as partes foram igualmente informadas
dos principais factos e consideragées com base nos
quais a Comissdo tencionava recomendar a institui¢io
de direitos definitivos, bem como a cobranga definiti-
va dos montantes garantidos por um direito anti-dum-
ping provisorio. A Comissdo concedeu-lhes um prazo
para apresentarem as suas observacdes na sequéncia
daquelas reunides de informagio. Os seus comentarios
foram tomados em consideragio.

C. Valor normal

Para a imposi¢do do direito provisério, a Comissao
tinha determinado o valor normal com base nos
precos dos modelos relativamente aos quais tinha a
certeza de que eram vendidos 20 Japdo em quantida-
des importantes de venda internos; relativamente a
todos os outros modelos, o valor normal foi determi-
nado com base no valor calculado. A este respeito, a
Comissio considerou que era apropriado e do interes-
se da seguranca juridica decidir que as vendas.no
mercado interno deveriam ser normalmente tidas em

conta para o estabelecimento do valor normal caso
ultrapassassem em volume 5 % das exportagbes para
a Comunidade.

Considerou-se a possibilidade de determinar o valor
normal com base num prego comparavel do produto
similar quando este é exportado para um pais tercei-
ro; todavia, o Unico pais terceiro que se revelava
conveniente para o efeito era um pais em que alguns
dos exportadores efectuavam as suas vendas por inter-
médio de importadores associados e teria sido prova-
velmente necessario calcular o prego de exportagio
naquele mercado.

Alguns exportadores defenderam que se n3o deveria
fixar um limiar deste tipo, porque a Comunidade nio
poderia ter em conta circunstincias especiais que
existem em geral e, no caso especifico, em especial.
Todavia, a fixag¢do de um limiar assegura a seguranga
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8.

jurfdica que ndo tem existido até hoje. E evidente que,
em cada caso, as institui¢des comunitarias devem
examinar se existem circunstincias especiais que exi-
gem ou justificam a abertura de uma excepgdo a esta
prética geral.

O mercado japonés nio é demasiado estreito, nem em
termos relativos, nem em termos absolutos, para ser
adoptado como base de comparagio. Em consequén-
cia, ndo havia qualquer razio para a Comunidade se
afastar da linha geral que consiste em estabelecer, com
base nos pregos de venda internos, o valor normal dos
modelos de maquinas de escrever electrénicas, relati-
vamente s quais as vendas no Japio eram superiores
a 5 % das vendas para exportagio pra a Comuni-
dade.

A Brother alegou que um tal limiar apenas deveria ser
fixado para os casos futuros. Contudo, nada na
pratica anteriormente seguida pela Comunidade pode
convencer a Brother de que as vendas daquele volume
no mercado interno nio seriam tidas em conta para
"efeitos da determinagdo do valor normal;

Em consequéncia, relativamente aos modelos exporta-
dos pela Brother, pela Canon e pela Silver Seiko que
eram vendidos em quantidades suficientes para consu-
mo no mercado japonés, o valor normal foi estabeleci-
do com base na média ponderada dos pregos de venda
internos efectivamente pagos ou a pagar em operagdes
comerciais normais.

Para tal, utilizaram-se os pregos de venda praticados
pelas sociedades de venda dos produtores japoneses
relativamente aos seus clientes.

Este modo de proceder foi contestado pela Brother,
pela Silver Seiko e pela Canon. Considera-se todavia
que, uma vez que o n? 3, alinea a) do artigo 2° do
Regulamento (CEE) n® 2176/84 exige que o valor
normal tenha por base os pregos efectivamente pagos
ou a pagar no decurso de operagdes comerciais nor-
mais, o n® 7 do artigo 29 permite 2 Comissdo afastar
os pregos praticados nas transagdes entre sociedades
associadas, a menos que os pregos e os custos envolvi-
dos sejam compardveis aos que existem nas transac-
¢bes entre partes que ndo tenham vinculos desta
natureza. ‘

No presente caso dado que as sociedades de fabrico
nio efectuaram vendas a partes terceiras ndo associa-
das, a Comissio nio podia ter a certeza de que os
pregos e os custos registados nas vendas as sociedades
de venda correspondiam a transacgdes entre socieda-

des nio associadas.

Resulta dos elementos de prova produzidos no decur-
so do inquérito que a sociedade de fabrico e as

0.

11.

sociedades de venda fazem parte integrante da estrutu-
ra do grupo consolidado, no qual aquelas sociedades
de venda desempenham fungdes que sio, no essencial,
semelhantes as de uma sucursal ou de um servigo de
vendas. O facto de se tratar de entidades juridicamen-
te distintas ndo afecta a existéncia de uma entidade
econdmica tnica. O que entra em linha de conta nio ¢
a estrutura juridica, mas o facto de aquelas sociedades
de venda terem por fungio principal venderem ou
facilitarem a venda do produto do grupo, serem
inteiramente detidas ou controladas pela sociedade
mie do grupo ou a existéncia de fortes vinculos ao
nivel da direcgdo e do pessoal.

As empresas que foram objecto do inquérito preen-
chiam uma ou viérias destas trés condigdes. Conse-
quentemente, as suas sociedades de venda devem ser
consideradas como fazendo parte das estruturas dos
grupos consolidados respectivos e para estabelecer o
verdadeiro valor normal do produto apenas é possivel
tomar por base os precos de venda praticados por
estas sociedades de venda em relagdo aos seus clien-
tes.

No que diz respeito a Brother, sio confirmadas as
conclusdes provisérias enunciadas nos considerandos

n% 13 e 14 do Regulamento (CEE) n? 3643/84.

Os produtores denunciantes da Comunidade defende-
ram que o valor normal nio deveria ser determinado
para a Canon com base nos precos pagos 4 Canon
Sales Company (CSC), mas em fungdo dos pregos
pagos aos agentes ligados 2 Canon que haviam com-
prado os produtos 4 CSC. Contudo, ap0s ter exami-
nado um certo numero de acordos concluidos entre a
CSC e os agentes ligados 4 Canon, a Comissdo tem a
certeza de que os pregos pagos a CSC eram compara-
veis aos praticados nas vendas efectuadas pela CSC a
partes nio ligadas a Canon.

Tal como para a determinagdo proviséria a Comissdo
fixou o valor normal com base no valor calculado de
todos os outros modelos, cujas vendas nio haviam
atingido as quantidades julgadas necessdrias no mer-
cado japonés, calculando o custo de produgio, ao
qual acrescentou uma margem de lucro razoavel. O
custo de produgio foi calculado com base no conjunto
dos custos, fixos e yaridveis, decorrentes dos materiais
e do fabrico no decurso de operagbes comerciais
normais, acrescidos de um montante razoavel a titulo
das despesas de venda, despesas administrativas e
outras despesas gerais.

Em geral, os exportadores nio contestaram o modo
de determinagdo dos custos fixos e varidveis dos
materiais e do fabrico. :
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A Canon solicitou que os custos de fébrica sejam
estabelecidos com base nos «custos tipo », que sdo os
custos reais verificados num dado momento, deduzin-
do-se as economias de custo que se conta fazer nos
custos no decurso de um periodo ulterior. Ndo obs-
tante as economias de custo deverem, bem entendido,
ser tomadas em consideragio se realizadas dureante o
periodo de inquérito, o método proposto pela Canon
teria conduzido, entre outras coisas, a utilizagdo, para
certos modelos, de custos ficticios que teriam sido
inferiores aos custos varidveis reais no decurso do
periodo em questio, o que é claramente inaceitével.
Consequentemente; os custos de fbrica foram deter-
minados com base nos custos reais verificados em
momentos determinados. Foram acrescidos de um
certo montante para compensar as compras efectuadas
pela Canon a um prego inferior ao custo e relativos a
um elemento fabricado por uma unidade de produgio
da Canon.

Para repartir os seus custos de produgio pelos produ-
tos, a Towa (e nio a Tokyo Juki como indicado por
erro na determinagio proviséria) baseou alguns dos
seus cdlculos na produgio normal, tendo os nimeros
sido consequentemente ajustados pela Comissdo com
vista a uma reparti¢io dos volumes de produgio reais
no periodode inquérito.

No caso da Sharp, as conclusées resultantes da deter-
minagio provisoria foram alterados na medida em que
foram tomadas em consideragdo informagdes suple-
mentaes respeitantes aos custos de mao-de-obra e as
despesas gerais de fabrica relativos aos seis primeiros
meses do periodo de inquérito.

A Sharp, por outro lado, apresentou uma repartigio
revista de certas despesas gerais, que foi em grande
parte aceite. Contudo, esta sociedade pretendeu ter o
direito de atribuir em parte a outros produtos certas
despesas de investigac¢do e de desenvolvimento, que no
fundo apenas respeitavam as maquinas de escrever
electrdnicas, o que nio pdéde ser aceite. Pretendeu
igualmente poder repartir por vendas ulteriores custos
de investigacio e de desenvolvimento efectuados no
decurso do periodo de inquérito; tal ndo foi aceite
dado que a Sharp nio aplicou esta politica noutros
€asos.

Certos exportadores contestaram a determinagio a
proposito das despesas de venda, das despesas admi-
nistrativas e das despesas gerais. Defendéram, nomea-
damente, que nenhuma despesa desta natureza deveria
ser incluida no valor calculado, quer porque nenhuma
venda havia sido efectuada no mercado interno (e que
portanto nio se havia efectuado nenhuma despesa
neste mercado), quer porque as vendas haviam nor-

16.

malmente sido efectuadas por intermédio de uma
sociedade de venda juridicamente independente, cujos -
custos ndo deveriam, segundo estes exportadores, ter
qualquer influéncia no valor calculado. Nio obstante
este ponto ja ter sido mencionado no considerando n?
20 do Regulamento (CEE) n? 3643/84 da Comissdo,
foi reiterado pelos referidos exportadores.

O argumento avang¢ado pelos exportadores é conside-
rado como contrario ao n® 3, ponto ii) da alinea b),
do artigo 22 do Regulamento (CEE) n? 2176/74 e,
além disso como incompativel com a estrutura e a
finalidade de uma determinagdo do valor normal com
base no valor calculado. Este método visa estabelecer
um valor normal como se tivessem sido efectuadas
vendas no mercado interno. Dado que os pregos de
venda devem necessariamente reflectir as despesas de
venda, as despesas administrativas e as despesas gerais
suportadas pelo vendedor deve ser incluido no valor
calculado um certo montante destas despesas, igual ao
reflectido em geral pelos precos de venda, no decurso
de operag¢bes comerciais normais, de produto da mes-.
ma categoria ou do mesmo tipo geral. O preco calcu-
lado deveria incluir um tal montante, quer tenham ou
nio sido efectuadas vendas no mercado interno. Para
além disso, como as vendas, no decurdo de operagées
comerciais normais, sio efectuadas exclusivamente
por intermédio de sociedades de venda inteiramente
detidas ou controladas, sendo estas de considerar
como sucursais de venda da estrutura do grupo conso-
lidado do exportador, as despesas de venda, as despe-
sas administrativas e as despesas gerais suportadas
pela sociedade de venda em questdo de cada exporta-
dor constituem os factores de custo determinantes que
devem ser tomados em consideragdo para a determina-
¢do do valor normal. calculado do exportador em
causa. :

O montante destes custos foi geralmente determinado,
para o produto em causa, proporcionalmente ao volu-
me de negdcios.

Este método foi contestado pela Tokyo Juki e a pela
Silver Seiko, que consideraram que a sua prépria
repartigio deveria ter sido adotada. Contudo, estas
empresas ndo apresentaram elementos satisfatdrios
que provassem que o seu método de reparti¢io tradu-
ziria de modo mais apropriado os custos suportados
quanto a este produto do que uma reparti¢io baseada
no volume de negdcios.

Uma margem de lucro de 10 % havia sido incluida
aquando da determinagdo proviséria do valor calcula-
do. Esta conclusio provisdria baseou-se em informa-
¢oes gerais entdo recebidas das sociedades interessa-
das. Contudo, certos exportadores contestaram a apli-
cagdo de uma margem de 10 %. Foi esta a razio
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porque a Comissio apenas analisou a rentabilidade
das vendas internas de maquinas de escrever electréni-
cas efectuadas por aqueles de entre os trés exportado-
res para os quais o valor normal foi determinado com
base nas vendas internas. Esta anilise revelou impor-
tantes margens de lucro ao nivel do grupo, elevan-
do-se a mais baixa a 32,39 % do volume de negdcios.
Dado que o valor calculado deve incluir uma margem
de lucro razoéavel e que o n? 3, ponto ii) da alinea b),
do artigo 2° dispde que o elemento a acrescentar nao
pode ser superior ao lucro normal, considera-se que,
para decidir o que é um lucro razoavel ha que adoptar
habitualmente o lucro normalmente realazido, a
menos que haja razdes que justifiquem outro procedi-
mento. Consequentemente, foi considerado razoavel
estabelecer finalmente o valor calculado para os trés
exportadores em questdo a partir das margens de
lucro respectivas das suas vendas no mercado
interno.

Quanto aos exportadores relativamente aos quais nao
foi possivel determinar a margem de lucro individual
devido 4 insuficiéncia de vendas no mercado interno,
considerou-se razoavel incluir no valor calculado dos
seus modelos uma margemde 32,39 % do volume de
negdcios, correspondente 3 margem de lucro mais
‘baixa estabelecida para as trés sociedades atrds men-
cionadas, sendo esta margem considerada como uma
margem de lucro normal no mercado interno.

Em relagdo aos exportadores para os quais nio pdde
ser determinada uma margem de lucro individual,
devido a insuficiéncia das vendas realizadas no merca-
do interno, considerou-se razoavel incluir, no valor
calculado dos seus modelos, uma margem de 32,39 %
do volume de negdcios, correspondente 4 margem de
lucro mais baixa estabelecida para as trés sociedades
acima referidas, que deve ser considerada como uma
margem de lucro normal no mercado interno.

Certos exportadores pretendem agora que esta mar-
gem de lucro é excessiva e que é devida a circunstan-
cias especiais do mercado interno. Contudo, tanto a
regulamentagio comunitria como as regras interna-
cionais que regulam a inclusio de uma margem de
lucro no calculo do valor normal indicam que deve ser
adoptada uma margem de lucro realista. A margem de
lucro mais razoéavel a adoptar é a margem real. Um
valor calculado ndo passa de um sucedaneo do prego
interno enquanto base do valor normal e a utilizacio
do prego interno ndo pode ser contestada com o
argumento de que os lucros realizados sio excepcio-
nais, excessivos ou resultantes de circunstincias espe-
ciais.

Ceértos exportadores alegaram que, pelo menos no seu
caso, a margem de lucro de 10 %, tal como havia sido
provisoriamente determinada, deveria ter sido manti-
da, dado que havia sido utilizada no caso na Nakaji-
ma All. Se é certo que, para as conclusdes provoso-
rias, a determinagio do valor normal havia sido
baseada para a Nakajima All numa margem de lucro

18.
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de 10 %, que o dumping se havia revelado negligen-
cidvel e que, consequentemente, o processo havia sido
encerrado relativamente a este exportador, foi, contu-
do entretanto decidido o reinicio do processo relativo
a esta sociedade com vista a permitir & Comunidade
ter em conta as verificagbes definitivas respeitantes 4
rentabilidade no mercado interno japonés e de delas
tirar as conclusées que se impoem no caso da Nakaji-
ma All. Segue-se que os exportadores japoneses serdo
submetidos ao mesmo critério e que o pedido acima
referido deve ser rejeitado.

O Conselho examinou os elementos de prova que
permitiriam chegar as outras conclusdes provisorias
referidas no Regulamento (CEE) n? 3643/84. Estas
encontram-se confirmadas pelos resultados finais do
inquérito.

D. Pre¢o de exportagio

No que se refere as vendas efectuadas por empresas
japonesas a importadores indepéndentes estabelecidos
na Comunidade, os precos de exportagio foram final-
mente calculados com base nos pregos realmente
pagos o a pagar pelo produto vendido.

Em todos os demais casos em que as exportagdes
foram efectuadas para filiais estabelecidas na Comuni-
dade, foi considerado oportuno, em virtude desta
relagdo, calcular os precos de exportacio com base
nos pre¢os a que havia sido revendido pela primeira
vez a um comprador independente o produto importa-
do, devidamente ajustados para ter em conta todas as
despesas efectuadas entre a importag3o e a revenda,
incluindo todos os direitos e imposi¢Ges.

No seguimento das observagdes feitas pelos exporta-
dores apds a determinagio proviséria foram introduzi-
das certas altera¢des nos precos de exportagio inicial-
mente calculados. Estas alteragdes respeitam nomea-
damente:

— s taxas de frete aéreo efectivamente pagas pelo
transporte de certas mdquinas de escrever electr-
nicas,

— as condigbes de pagamento flexiveis concedidas
por certas filiais e aos custos de financiamento dai
resultantes.

— a0s pregos liquidos de venda ao primeiro compra-
dor independente apds dedugio dos descontos e
vantagens em espécie destinados a promover as
vendas;

— as despesas de transporte no interior da Comuni-

dade.
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Foi defendido que certas despesas de publicidade
relativas s campanhas lan¢adas no mercado comuni-
tario e suportadas pela sociedade mie no Japio deve-
riam ser repartidas pelo conjunto das maquinas de
escrever electrénicas e amortizadas ao longo do
periodo de vida do produto. Foi estabelecido, contu-
do, que as campanhas apenas se referiam a tefs
modelos especificos em trés Estados-membros. Por
outro lado, os custos em questio foram efectivamente
realizados e pagos durante o periodo do inquérito, tal
como os outros custos de publicidade nos anos ante-
riores e, sem ddvida, nos anos ulteriores.

A Brother alegou que, para o cilculo do prego de
exportagio, nio deveria ser tida em conta a margem
de lucro do importador associado. Esta exigéncia é,
todavia, contraria ao n? 8, alinea b), do artigo 22 do
Regulamento (CEE) n? 2176/84, que prevé a inclusio
de uma margem de lucro razodvel; este argumento
deve assim ser rejeitado.

Os precos de exportagdo foram finalmente ajustados
mediante uma margem de lucro de 5 % do importador
associado, margem que foi considerada razodvel face
as margens de lucro dos importadores independentes
do produto em causa. Um exportador que vende sobre
numa base «direitos da pauta aduaneira comum nio
pagos» por intermédio da sua filial estabelecida num
Estado-membro da Comunidade a agentes exclusivos
noutros Estados-membros da Comunidade, alegou
que deveria ser aplicada a estas vendas uma margem
de lucro inferior a 5 %. Todavia, perante a margem
de lucro de um outro importador independente em
situagdo semelhante, 2 Comissdo concluiu que nio se
justificava qualquer modificagio em relagdo a estas
vendas.

E. Comparagiao

A fim de proceder a uma comparagdo equitativa entre
o valor normal e os pregos de exportagio, a Comissio
teve em conta, quando tal parecia indicado, as dife-
rengas que afectam a comparabilidade dos pregos, tais
como as diferengas nas caracteristicas fisicas do pro-
duto e as diferengas nas condigdes de venda, quando
foi possivel demonstrar satisfatoriamente que existia
uma relagdo directa entre estas diferencas e as vendas
consideradas, o que foi o caso das condi¢des de
crédito, de caugdes, de servigds técnicos, de comis-
sdes, de saldrios pagos aos vendedores, de embalagem,
de transporte, de seguro, de manutengio e de custos
acessérios. Todas as comparagdes foram efectuadas
no estaddio a saida da fabrica. Nao foram tidos em

25.

conta os pedidos relativos as despesas gerais e admi-
nistrativas. A regulamenta¢io comunitéria limita, com
efeito, os elementos que devem ser tidos em conta
aquando do estabelecimento da comparabilidade dos
precos a um certo numero de factores pertinentes, tal
como mencionados no n? 9 do artigo 2° do Regula-
mento (CEE) n® 2176/84: caracteristicas fisicas,
quantidades, consicbes de venda, data e estadio
comercial. A unica rubrica em que poderiam ser
examinadas as despesas gerais e administrativas ¢ a
que respeita as condi¢des de venda, mas neste contex-
to, os ajustamentos limitam-se as diferengas que apre-
sentam uma relagdo directa com as vendas considera-
das. Segundo o regulamento comunitério, tal nio ¢,
regra geral, o caso das diferengas existentes nas despe-
sas administrativas e gerais.

Certas partes pretenderam que deveriam, além disso,
ser efectuados ajustamentos para as despesas adminis-
trativas e gerais suportadas pelas sociedades de venda
internas, alegando que o conjunto das suas despesas
apresenta uma relacio directa com as vendas no
mercado interno, tendo estas sociedades vendido
exclusivamente neste ultimo.

N3o pdde ser dado seguimento a este pedido. Em
primeiro lugar, este estabelece uma distingio formal
entre os servigos de venda da sociedade de fabrico e as
sociedades de venda, distingdo impossivel de aceitar
em razdo do vinculo estreito existente entre o fabri-
cante e as suas filiais de venda e que resulta do
controlo global exercido pelo primeiro, j4 mencionado
nos considerandos n% 8 e 15. Tal a razdo porque nio

tem fundamento o argumento apresentado pelos inte-
ressados — segundo o qual a relagdo existente entre as
despesas gerais e as vendas difere entre a sociedade de

fabrico e as sociedades de venda.

-Em segundo lugar, nos termos do Regulamento (CEE)

n® 2176/84, apenas é possivel efectuar ajustamentos
para ter em conta as diferengas existentes nos factores
mencionados no n? 9 do artigo 29. Um destes factores
respeita as «condigoes de venda». Trata-se de um
termo técnico de alcance relativamente restrito que
tem em vista as obrigagdes inerentes a um contrato de
venda que podem ser fixadas no préprio contrato ou
nas condigbes gerais de venda estabelecidas pelo ven-

“dedor. O que ¢ determinante é saber se os custos sio

estritamente necessdrios para preencher as condigdes
de venda consideradas. Quando este primeiro critério
se encontra satisfeito, é seguidamente necessirio
demonstrar que estes custos tém uma relagio
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funcional directa com as vendas consideradas, ou seja,
que sdo susportados porque é efectuada uma venda.
Regra geral, as despesas administrativas e gerais, onde
que que tenham sido realizadas nio tém uma relagio
funcional directa daquele tipo e nio podem, conse-
quentemente, ser objecto de um ajustamento. Nio ha
motivo para se afastar desta linha directriz, em razio
de diferengas juridicas formais, tais como a atribuigio
das fungbes de direc¢do a certa sociedade e nio a
outra, ou a vdrias sociedades, a estrutura do grupo ou
a tomada a cargo das vendas internas por uma filial ou
por um servi¢o de vendas.

Certos exportadores pretenderam ter direito a ajusta-
mentos no que respeita ao conjunto dos custos das
suas sociedades de venda — tendo um exportador
solicitado, ainda, a aplicagdo de uma margem de lucro
— com vista a ser tida em conta uma pretensa
diferenga existente no estadio comercial. Tais ajusta-
mentos pressuporiam, todavia, a existéncia- de uma
diferenga de categoria entre comparadores, que acar-
retaria uma diferenca de custo para o exportador.
Contudo, estabeleceu-se que é a mesma a composigio
das categorias de clientes, tanto para as vendas inter-
nas, como para as vends para exportagdo. Consequen-
temente, nio podia ser concedido qualquer ajusta-
mento.

Algumas partes alegaram igualmente que deveria ser
aplicado um método idéntico quando as vendas no
mercado interno sio efectuadas indirectamente por
intermédio de uma sociedade de venda associada, uma
vez que, no caso dos importadores associados, sio
tidos em conta todos os custos do importador para o
célculo do prego de exportagao. Este argumento con-
funde dois aspectos distintos, a saber, o calculo do
preco de exportagdo com base no prego de revenda de
um importador ligado e a comparagdo entre o valor
normal e o prego de exportagdo. Para o célculo do
prego de exporta¢do, o Regulamento (CEE) n® 176/
/84 prevé a dedugio de todas as despesas efectuadas
entre a importagio e a revenda. Tal deve permitir
chegar a um prego de exportagdo que nio seja influen-
ciado pela relagio existente entre a sociedade exporta-
dora e o seu importador associado. Quanto a compa-
ragio entre ovalor normal e o prego de exportagao,
aplicam-se outras regras; estas conduziram a ajusta-
mentos de prego para todos os factores admitidos.
como explicadono considerando n® 24.

F. Margens de dumping

Em geral, o valor normal foi comparado, transacgdo a
transac¢do, com os pregos de exportagio. O exame

28.

29.

30.

definitivo dos factos revela a existéncia de uma pratica
de dumping no que respeita as importagdes de maqui-
nas de escrever electrénicas origindrias do Japio,
sendo a margem de dumping igual a diferenga entre o
valor normal estabelecido e o prego de exportagio
para a Comunidade.

A Brother pretendeu que, para o estabelecimento da
margem de dumping, ndo deveria ser efectuada qual-
quer comparagio modelo a modelo. Este argumento
nao pdde ser aceite, ja que o artigo 29 do Regulamen-
to (CEE) n® 2176/84 prevé, no n? 2 e nas alineas a) e
b) do n? 3 que a comparagio deve ser efectuada entre
produtos similares.

‘Foi estabelecido que todos os exportadores, a saber:

— Brother Industries Ltd,

— Canon Inc.,

— Sharp Corporation,

— Silver Seiko Ltd,

— TEC Tokyo Electric Co. Ltd,
— Tokyo Juki Industrial Co. Ltd,
~— Towa Sankiden Corporation,

praticavam pregos de dumping com margens varia-
veis. A margem média para estes exportadores situa-
va-se entre 31 % e 76 %.

Para os exportadores que ou nio responderam ao
questionario da Comissdo, ou nio se deram a conhe-
cer no decurso do inquérito, bem como para os que se
deram a conhecer como exportadores potenciais, a
existéncia de dumping foi estabelecida com base nos
dados disponiveis.

Em conformidade com a pratica anterior, foi conside-
rado apropriado utilizar para este grupo de exporta-

.dores a mais elevada margem de dumping. Tal nio

exclui, contudo, uma eventual aplicagio a seu respeito
dos artigos 14° e 162 do Regulamento (CEE)
n? 2176/84 relativos respectivamente aos reexamens
e As restituigoes dos direitos anti-dumping.

G. Prejuizo

Dois exportadores alegaram a existéncia de dois mer-
cados distintos para as maquinas de escrever electrdni-
cas, uma para as chamadas maquinas «portateis» ou
de «pequeno porte» e outro para as maquinas «pro-
fissionais ». No que respeita a esta tltima categoria, 0s
exportadores defenderam que as importagdes japone-
sas ndo haviam causado qualquer prejuizo.

Os exportadores ndo apresentaram provas €m apoio
das suas afirmagdes. De facto, foi estabelecido
no decurso do inquérito que a produg¢do comunitdria
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compreendia todos os modelos de maquinas de escre-
ver electrénicas em questdo ; consequentemente, todos
os modelos foram objecto de um inquérito.

Para além disso, foi estabelecido que, de um modo
geral, a produgdo das madquinas de escrever mais
onerosas tinha também sofrido um prejuizo, o que é
confirmado pelas conclusdes que figuram no conside-
rando n? 26.

Por outro lado, com a evolugdo da técnica, a separa-
¢do entre os diferentes grupos de modelos esta em vias
de desaparecer, se é que jamais existiu, de modo que
ndo é oportuno dividir artificialmente o mercado das
maéquinas de escrever electrénicas em grupos de mode-
los.

Certos exportadores formularam observagdes sobre as
conclusdes provosdrias relativas a evolugdo da renta-
bilidade da produgio comunitdria, sem todavia insi-
nuar que as conclusées provisérias da Comissdo eram
erréneas nem apresentar provas que nio artigos de
jornais e de revistas que normalmente se podem obter.
Contudo, € no 4mbito, igualmente, dos considerandos
n? 33 a 36 a seguir referidos, a Comissao considerou
que era oportuno proceder a inquéritos suplementares
nas instalagdes de:

— Olympia-Werke AG, Wilhelmshaven (Republica
Federal da Alemanha),

— Triumph-Adler Aktiengesellschaft fur Biro und
Informationstechnik, Nuremberga (Republica Fe-
deral da Alemanha),

— Office and Electronic Machines plc, Londres (Rei-
no Unido),

— Olivetti Belgium SA, Bruxelas (Bélgica)

— British Olivetti Ltd, Londres (Reino Unido),

— Olivetti France SA, Paris (Franga),

— Olympia Business Machines Co. Ltd, Londres
(Reino Unido)

— Triumph-Adler France SA, Paris (Franga).

No decurso destes inquéritos suplementares, a rentabi-
lidade das m4quinas de escrever electrénicas produzi-
das na Comunidade foi estabelecida para cada produ-
tor comunitdrio numa base consolidada ao nivel
comunitdrio para ter em conta, se necessario, a situa-
¢ao das filiais dos produtores comunitarios situadas na
Comunidade. Foi estabelecido que, se o indice de
rentabilidade do conjunto da produgio comunitaria
fosse de 100 em 1982, ano no decurso do qual as
maquinas de escrever japonesas comegaram a Ser
exportadas em grande escala, este indice, expresso em
percentagem do volume de negécios antes do

32.

33.

34.

imposto, baixou para 36,6 no decurso do periodo de
referéncia.

Procedeu-se no Regulamento (CEE) n® 3643/84, a
uma determinagdo provisdria respeitante aos dois pro-
dutores que continuaram a realizar lucros depois de
1982. Uma anilise de rentabilidade efectuada com
base nas aceitas consolidadas provenientes das vendas
na Comunidade mostrou desde entio que, para as
duas empresas, a redugio das receitas médias prove-
nientes das vendas havia sido de 50 % e de 45 %
respectivamente e que, além disso, o nivel das receitas
em 1982 era razoavelmente elevado e normal para este
tipo de produgdo em expansio. O resultado definitiva-
mente estabelecido indica assim para estas empresas
um declinio importante mas a partir de um nivel
normal, contrariamente as conclusdes provisorias.

Mesmo se se tiverem em conta as distor¢des sazonais,
a rentabilidade trimestral consolidada das vendas na
Comunidade no decurso do periodo de inquérito
situou-se de modo regular abaixo do nivel que permite
garantir a existéncia desta produgio.

Nio foi apresentado nenhum elemento de prova
recente respeitante aos outros factores de prejuizo
citados nos considerando n% 30 a 33 do Regulamento
(CEE) n® 3643/84. Consequentemente, estas conclu-
sOes sdo confirmadas.

Nio foi considerado necessdrio realizar um exame
pormenorizado da subcotagido dos pregos das impor-
taghes japonesas, uma vez que os pregos do produto
japonés haviam feito baixar os pregos praticados pelos
produtores comunitérios. Tendo em conta o referido

anteriormente, o preco de venda das miquinas de
escrever japonesas importadas foi comparado, em

cada caso, com um prego de venda ideal do produto
comunitério; este prego de venda ideal era constituido
pelo custo de produgido de cada produtor comunitério,
por modelo, incluindo-se as dispesas de venda, as
despesas administrativas e outras despesas gerais, bem
como uma margem de lucro razodvel. O prego ideal
foi calculado para cada sociedade e para cada Esta-
do-membro com base nos custos em que se incorreu
neste Estado.

Neste contexto, foi estabelecido que, contrariamente a
numerosos outros produtos, era impossivel proceder a
uma comparagio imediata entre os modelos importa-
dos e os modelos produzidos na Comunidade em
razio da sua variedade e das suas diferentes carac-
teristicas técnicas. Quando se tratou de avaliar as
diferentes técnicas entre os modelos que mais se asse-
melhavam, verificou-se que qualquer avaliagdo seria,
em larga medida, influenciada pela apreciacio subjec-
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36.

tiva das reages esperadas por parte dos comparadores
potenciais. Acresce ainda que os exportadores e os
produtores comunitérios declararam que n3o se dis-
punha de um padrido objectivo que permitisse efectuar
uma comparagio global. Assim sendo, a Comissido
nio considerou oportuno designar um perito.

Dado que os exportadores e os produtores comunita-
rios procederam cada um a avalia¢des bona fide das
diferengas de percentagem no valor dos diferentes
modelos, concluiu-se que a solu¢do mais razodvel
consistia geralmente em escolher um niimero intermé-
dio entre estas avaliagoes.

No que respeita ao nivel da margem de lucro razodvel
a incluir no prego ideal, os produtores da Comunidade
alegaram que um nivel situado entre 18 % e 20 % do
volume de negécios, antes do imposto, e em torno de
30 % do capital era necessdrio para o éxito de uma
producgio daquele género. :

Todavia, e ndo obstante o facto de os produtores
comunitdrios fabricarem 0 produto em paises que
apresentam condig¢des comerciais diferentes, foi consi-
derado oportuno fixar uma margem de lucro tnica e,
uma vez isto feito, ter em conta resultados anteriores e
actuais da produgao no seu conjunto.

A decisdo definitiva teve em conta: a curta duragdo de -

vida das maquinas de escrever electrénicas;'a existén-
cia de riscos financeiros inerentes ao lancamento de

novos programas de investigagio e de desenvolvimen- -

to; a necessidade de executar um certo numero destes
programas a fim de poder acompanhar os novos
desenvolvimentos; um.nivel permanente de investi-
mentos para financiar em maior grau a automatizagao
da produgio; o custo de financiamento as taxas
normais do mercado na Comunidade e o facto de os
produtores comunitarios deverem estar em. condigoes
de consagrar 4 publicidade comercial um montantes
semelhante ao dos exportadores japoneses.

Face aquilo que precede, foi considerada adequada
uma margem de Jucro de 10 % das vendas.

Para cada exportador e para cada modelo relativa-
mente ao qual existia um modelo comparavel produzi-
do na Comunidade, foi efectuada uma comparagio
entre o preco ideal e o pre¢o a que o modelo importa-
do havia sido vendido no mercado comunitario.’

Em primeiro lugar, o prego liquido de venda de cada
modelo importado foi ajustado para ter em conta a
diferenga de percentagem do valor referido no consi-
derando n? 34.

Em segundo lugar, o preco ajustado de cada modelo
importado foi comparado ao prego ideal do modelo
na Comunidade (supondo-se que apenas existe um por
razdes de simplicidade); a mesma comparagio foi
efectuada individualmente para cada modelo produzi-
do por cada exportador. Os resultados individuais
foram entdo globalizados e ponderados entre os mode-
los em causa com base no volume das vendas de cada
modelo importado em relagio ao mercado nacional
em questio na Comunidade. Esta operagio forneceu
um indice global da diferenga de precos entre as
vendas totais de um importador neste mercado
especifico e o preco ideal (para todos os modelos) do
produtor comunitdrio em questdo neste mercado
nacional.

Este calculo foi efectuado para os mercados nacionais
da Comunidade nos quais cada exportador japonés
vendeu as maiores quantidades de todos os modelos.
Este calculo, baseado em pelo menos dois tergos das
vendas de cada exportador na Comunidade foi consi-
derado como apropriado para dar um resultado repre-
sentativo para a Comunidade no seu conjunto.

Em ultimo lugar, os resultados individuais obtidos
para cada mercado nacional considerado foram globa-
lizados e ponderados com base nas vendas respectivas
efectuadas pelo importador em cada mercado nacio-
nal, que levou a um resultado total para a Comuni-
dade.

Este resultado traduziu-se, para cada exportador, por
um numero global correspondente A diferenga entre os
seus precos globais de exportagdo e os precos ideais
vélidos para a Comunidade no seu conjunto. Este
nimero foi entdo expresso em percentagem do valor
CIF importado.

Quando um dado modelo importado era comparével a
mais do que um modelo comunitario, a diferenca
entre os pregos ideais para cada modelo comunitério e
o preco liquido de venda do modelo importado,
ajustado como indicado no considerando n¢ 34, foi
estabelecida em cada caso. Os resultados individuais
foram globalizados e ponderados com base na impor-
tincia das vendas dos modelos em questio pelos
produtores da Comunidade nos mercados em causa,
de que resultou um unico indice da diferenga entre o
prego do modelo importado e o de todos os modelos
da Comunidade com os quais o modelo importado era
comparavel.
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38.

39.

A ponderagio entre os diferentes modelos importados
e a ponderagdo entre os diferentes mercados da Comu-
nidade foi entdo efectuada como anteriormente des-
crito.

O resultado total, para cada exportador, da diferenga
entre os precos de venda dos modelos importados e os
precos ideais é expresso em percentagem do preco
CIF:

— Brother Industries Ltd: 21 %
— Canon Inc.; 35 %
— Sharp Corpoaration: 32 %
— Silver Seiko Ltd: 21 %
— TEC Tokyo Electric Co Ltd: 21 %
— Tokyo Juki Industrial Co. Ltd: 17 %
— Towa Sankiden Corporation: 20 %.

Independentemente do prejuizo real causado no decur-
so do periodo analisado, o total das miquinas de
escrever electrénicas alfanuméricas produzidas no
Japao em 1984 nio ¢ de 2 500 000 unidades, como se
havia considerado para o direito provisério, mas de
mais de 4 milhdes de unidades, o que acentua ainda
mais a ameaga de prejuizo suplementar em relagdo ao
prejuizo real ja sofrido, tanto mais que é muito
provéavel que uma grande parte das maquinas japone-
sas seja exportada para a Comunidade Europeia.

Consequentemente, considera-se que os factos definiti-
vamente estabelecidos mostram que o prejuizo causa-
do pelas importagdes a pregos de dumping de méqui-
nas de escrever electrénicas origindrias do Japdo,
considerado isoladamente em relag¢io ao prejuizo cau-
sado por outros factores, deve ser considerado como
importante. Nio est4 estabelecido que outros factores,
tais como o volume e os precos de outras importagdes
que nio foram objecto de um dumping ou de uma
contrac¢do da procura, contribuiram para o prejuizo
verificado.

H. Interesse da Comunidade

Apds instituigao do direito provisério, foi examinado
se era do interesse da Comunidade proteger a produ-
¢d0 comunitdria de maquinas de escrever electronicas
contra as praticas de dumping dos exportadores japo-
neses.

A este respeito, alegou-se, nomeadamente, que o
futuro da inddstria de equipamento de escritério em
geral e da burdtica dependia menos da viabilidade da
maquina-de escrever electrénica do que da viabilidade
da industria da burética.

Este argumento ndo é convincente. Mesmo que a
miquina de escrever electronica ou o computador
sejam no futuro o elemento chave do equipamento de
escritério e da burdtica, as autoridades comunitarias

40.

41.

ndo tém-que previamente ajuizar os resultados desta
evolugio, sacrificando os produtores comunitirios de
maquinas de escrever electronicas.

Foi igualmente defendido que nio seria do interesse da
Comunidade se, no seguimento das medidas
anti-dumping, o pre¢o das maquinas de escrever elec-
trénicas japonesas aumentasse, implicando pregos
mais elevados para os consumidores e uma diminui¢io
da concorréncia no mercado comunitério.

Convém acentuar que este ponto ndo foi suscitado
pelos consumidores, mas pelos exportadores japoneses
e seus importadores associados.

Admite-se que estas medidas poderiam implicar
aumentos de pre¢os que constituiriam a curto prazo
desvantagens para o consumidor. Contudo, dada a
extensio do prejuizo causado pelas importagdes a
precos de dumping e a importincia da produgio
comunitiria em causa, considera-se que, neste caso, o
interesse da Comunidade na manutengdo da estabili-
dade da produgdo em causa é prioritdrio face ‘ao
interesse dos consumidores. Além disso, a longo pra-
zo, é do interesse dos consumidores dispor de uma
produgdo comunitdria viavel que possa concorrer com
as importagdes e substituir-se a elas. Considera-se
igualmente que as medidas propostas permitem o jogo
da concorréncia, ao mesmo tempo que garantem o seu
cardcter leal.

Certos exportadores pretenderam que qualquer medi-
da deveria ser avaliada em fun¢io do produtor comu-
nitdrio mais eficiente ou nio deveria ter em conta a
situagio do produtor menos eficiente. O ponto de
vista dos exportadores sobres a eficiéncia da produgio
comunitdria varia; a empresa considerada a mais
eficiente por um exportador foi considerada como a
menos eficiente por outro, sem que se tenha fornecido,
em geral, qualquer critério para a apreciacio da
eficiéncia. De facto, é extremamente dificil medir de
modo preciso a eficiéncia e€/ou o rendimento dos
diferentes produtores, bem como comparar os produ-
tores uns com 0s outros e com os exportadores.

Alias, o Conselho n3o se mostra convencido que os
interesses da Comunidade exijam necessariamente que
se abstraia da situagio especifica de um produtor
pretensamente menos eficiente, quando confrontado
com praticas comerciais desleais; considera que a
fixagdo de um nivel de eliminagdo do prejuizo que
tenha em conta trés produtores comunitarios, e nio
apenas do produtor pretensamente menos eficiente
reflecte de modo adequado os interesses da Comuni-
dade.
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46.
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48.

Nestas condigdes, a defesa dos interesses da Comuni-
dade requer a imposi¢io de um direito anti-dumping
definitivo sobre as importagbes de maquinas de escre-
ver electrénicas originédrias do Japao.

I. Compromisso

A Kyushu Matsushita Electric Co. Ltd (Matsushita)
ofereceu um novo compromisso respeitante as suas
futuras exportagdes para a Comunidade.

Ap6s consulta, este compromisso ndo foi aceite pela
Comissdo. Os motivos com base nos quais esta deci-
sdo foi tomada foram comunidados pela Comissio a
Matsushita.

J. Direito

Foi examinada a questio de saber se o nivel do direito
deveria ser inferior s margens de dumping definitiva-
mente determinadas e se este direito inferior seria de
natureza a eliminar o prejuizo. Como nio pareceu
justificado impor um direito que permitisse aumentar
os pregos dos produtores na Comunidade acima dos
pregos ideais descritos no considerando n? 33, consi-
derou-se apropriado limitar a taxa dos direitos as
percentagens indicadas no considerando n? 36, sufi-
cientes para eliminar o prejuizo causado.

Dadas as particularidades do caso presente, € nomea-
damente, a variedade dos modelos e dos subtipos que
sofrem modificacdes frequentes, foi julgado necessério
fixar este direito numa base ad valorem.

Nenhum outro elemento de prejuizo conduziu 4 con-
clusio de que estas taxas eram inapropriadas.

A Brother defendeu que apenas podia ser instituido
um direito de vendas para exportagio a pregos de
dumping se tivessem sido financiadas por vendas
internas. Esta teoria é, todavia, incompativel com a
regulamentagido comunitdria e o Acordo Geral sobre
Pautas Aduaneiras ¢ Comércio e deve, consequente-
mente, ser afastada. :

No decurso do inquérito, foi estabelecido que, tecnica-
mente, ¢ facil incluir em maquinas de escrever electré-
nicas um mecanismo de cilculo que, ndo obstante nio
alterar o caracter essencial das maquinas, poderia ser
objecto de duvidas quanto a saber se estas maquinas
se integram na subposi¢do ex 84.51 A ou na subposi-
¢30 84.52 B da pauta aduaneira comum. Consequen-
temente, considera-se oportuno incluir, no 4mbito de
aplicagio do direoto em questdo, todas as mdquinas

de escrever electrénicas consideradas como constantes
de uma ou outra das subposi¢des atrds mencionadas.

49. Certos exportadores pretenderam que certas maquinas
de escrever electrénicas de pequeno porte deveriam ser
excluidas do direito porque integram uma categoria
diferente das que sio produzidas na Comunidade e
que foram objecto de inquérito.

Este argumento é considerado vilido, devendo-se
assim estabelecer uma lista de modelos n3o incluidos
no Ambito de aplicagdo do direito.

K. Cobranga do direito provisorio

50. Os montantes garantidos pelo direito anti-dumping
provisério devem ser cobrados até ao limite do direito
méximo definitivamente imposto,

ADOPTOU O PRESENTE REGULAMENTO:

Artigo 19

1. E instituido um' direito anti-dumping definitivo sobre
as importa¢des de méquinas de escrever electrdnicas, com
ou sem mecanismos de célculo incorporados, das subposi-
¢Oes ex 84.51 A ou ex 84.52 B da pauta aduaneira comum,

" correspondente aos c6digos Nimexe 84-51 — ex 12, ex 14,

ex 19, ex 20 ou 84.52 — ex 95, origindrias do Japao.

2. O direito ndo se aplica 4s maquinas de escrever electro-
nicas, com ou sem mecanismos de cédlculo incorporados,

fabricadas pela Nakajima All Co. Ltd.

3. O direito nao se aplica aos modelos indicados seguida-
mente fabricados pelas seguintes empresas:

— Brother: EP 20, EP 22, EP 41, EP 44, TC 600,

— Canon: S 50 (Typestar 5), S 50 R (Typestar 5§ R), S 60
(Typestar 6), :

— Casio: CW 10, CW 20, CW 25,
— Silver Seiko: EXD 10, EXD 15.

4. A taxa do direito é ixada como a seguir se indica,
expressa em percentagem do preco liquido, franco-fronte-
ria comunitéria, ndo desalfandegado:

Fabricantes Taxa do direito
anti-dumping
(em %)
— Brother Industrie Ltd: 21
— Canon Inc.: 35
— Sharp Corporation: 32
— Silver Seiko Ltd: 21
— TEC Tokyo Electric Co. Ltd: 21
— Tokyo Juki Industrial Co. Ltd: 17
— Towa Sankiden Corporation:: ' 20
— Outros: 3s.
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5. Para efeitos da aplicagio do presente regulamento,
entende-se por «maquina de escrever electr6nica» uma
maquina comandada por um ou vérios microprocessadores
cujas fungdes proéprias sdo iniciadas, executadas e/ou con-
troladas por meio de programas de suporte ldgico. A sua
principal aplica¢do é a impressdo de textos a partir de um
teclado, ainda que possa ser utilizada para outras fungdes
(tais como cdlculo, comunica¢bes e memorizagio).

6. As disposi¢Oes em vigor em matéria de direitos adua-
neiros sdo aplicaveis.

Artigo 2°

Os montantes garantidos pelo direito antz'-duthing provi-
sorio por for¢a do Regulamento (CEE) n® 3643/84 sio

cobrados as taxas do direito definitivamente instituido na
caso da Brother-Industries Ltd, da Silver Seiko Ltd, da
Tokyo Juki Industrial Co. Ltd. da Towa Sandiken Corpo-
ration e «outras», e as taxas do direito provisério nos
demais casos, a saber, a Canon Inc., a Sharp Corporation e
a TEC Tokyo Electric Co. Ltd.

Artigo 3°

O presente regulamento entra em vigor no dia seguinte ao
da sua publicacio no Jornal Oficial das Comunidades
Europeias.

O presente regulamento é obrigatério em todos os seus elementos e directamente aplicdvel em

todos os Estados-membros.

Feito no Luxemburgo em 19 de Junho de 1985.

Pelo Conselbo
O Presidente
G. ANDREOTT!I



